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Las mejores talleres trabajan
con las mejores marcas.

ZF cuenta con el portafolio mas amplio de soluciones y tecnologia en el mercado de
repuestos: sistemas de frenos, direccion, suspension, transmisiones, embragues y
componentes electréonicos de seguridad para todo tipo de vehiculos.
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LA TRANSFORMACION TECNOLOGICA, LOS NUEVOS MODELOS
DE MOVILIDAD Y LA EVOLUCION DE LOS MERCADOS

CARLOS ANDRES PINEDA 0SORIO
PRESIDENTE EJECUTIVO NACIONAL - ASOPARTES

El sector motriz vive hoy uno de los momentos mas desa-
fiantes y, al mismo tiempo, mas prometedores de su histo-
ria. La transformacion tecnoldgica, los nuevos modelos de
movilidad y la evolucién de los mercados estén redefiniendo
la forma en que la industria se desarrolla, compite e innova.
En medio de este panorama, el conocimiento, la colabora-
cion y la vision estratégica se convierten en los maotores
que impulsan el crecimiento del sector.

Este Congreso se consolida como un espacio fundamental
para reflexionar sobre el presente y proyectar el futuro de
la industria motriz. Aqui convergen empresarios, lideres del
sector, expertos y aliados estratégicos con un propésito
comdn: fortalecer el ecosistema automotor y generar nue-
vas oportunidades de desarrollo para nuestras empresas.

Esta edicion especial de la revista nace precisamente con
ese espiritu. Mas que una publicacion, es una plataforma
para compartir ideas, tendencias y experiencias que hoy es-
tan marcando el rumbo del sector. Cada pagina refleja el

www. revistaautosypartes.com

compromiso de una industria que continlia evolucionando,
adapténdose y aposténdole a la innovacién como camino
para consolidar su competitividad.

Desde ASOPARTES seguimos trabajando para crear esce-
narios que impulsen el crecimiento empresarial, promuevan
el intercambio de conocimiento y fortalezcan el relaciona-
miento entre los diferentes actores de la cadena. Creemos
firmemente que el futuro del sector se construye de ma-
nera conjunta, a través de la confianza, la cooperacion vy la
capacidad de anticiparnos a los retos del mercado.

Agradecemos a todos los empresarios, aliados y patrocina-
dores que hacen posible este Congreso y que, con su parti-
cipacion, contindan aportando al desarrollo de una industria
cada vez mas solida, innovadora y preparada para los desa-
fios del manana.

Los invitamos a recorrer estas paginas y a seguir constru-
yendo juntos el futuro del sector motriz en Colombia.



MEDELLIN SERA EL EPICENTRO DE LA INDUSTRIA
AUTOMOTRIZ: AUTOPARTES 2026 PROYECTA 22.700
VISITANTES Y MAS DE USD 100 MILLONES EN

A

La feria reunira mas de 350 expositores de 25 paises, generara un impacto estimado de $33
mil millones para la ciudad y espera un crecimiento del 20 % en asistencia frente a la edicion

anterior.

El evento, organizado por Asopartes, busca consolidar la formalizaciéon del sector, impulsar
exportaciones y posicionar a Colombia como hub regional en autopartes, innovacién y movilidad

eléctrica.

En un momento en el que la industria automotriz mun-
dial redefine su cadena de valor entre la electrificacion,
la digitalizacién y la presidn por mayor formalizacidn co-
mercial, el sector autopartista colombiano se posiciona
como uno de los eslabones estratégicos de la economia
nacional. Con una facturacion anual de $21 billones, méas
de 65.000 establecimientos activos y exportaciones que
superan los USD 240 millones, la industria no solo abas-
tece el parque automotor del pafs, sino que se consolida
como un actor clave en la dindmica industrial y comercial
de la region andina.

Antioquia participa con el 15% del total nacional, equi-
valente a $3,15 billones, lo que reafirma su papel como
uno de los principales nodos productivos del sector. No
obstante, el mercado enfrenta desafios estructurales:
cerca del 85% de las autopartes comercializadas son
importadas y el contrabando alcanzé en 2025 una cifra
estimada de USD 94,6 millones, lo que refuerza la necesi-
dad de fortalecer escenarios formales, competitivos y con
proyeccidn internacional.

“Expopartes no es solo un evento comercial; es la plata-
forma que articula una industria clave para el desarrollo
industrial del pais. Estamos hablando de un sector que
impacta el empleo, la formalizacidn y el comercio exterior,
y que necesita espacios stlidos para consolidar su creci-
miento”, afirmd Carlos Andrés Pineda Osorio, presidente
de Asopartes.

Bajo esa premisa, el gremio anuncid la realizacién de Ex-
popartes Feria Autopartes Medellin y Xtreme Fest 2026,
que se llevara a cabo del 2 al 4 de julio en Plaza Mayor
Medellin, con un area bruta de 34.675 metros cuadra-
dos. La feria reunirda mas de 350 expositores y repre-
sentacion de mds de 25 paises, con una proyeccién de
22.700 visitantes, 15.200 nacionales y 7.500 interna-
cionales, lo que supone un crecimiento del 20% frente a
la edicién anterior. La meta de negocios supera los USD
100 millones, con un incremento estimado superior al
15% respecto a 2024 y cerca del 15% de esas operacio-
nes vinculadas a exportaciones.

-
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La agenda incluird mas de 30 conferencias técnicas y
empresariales, asi como un Encuentro Académico de
Facultades de Ingenierfa enfocado en la construccion de
vehiculos de traccidn eléctrica para competencias depor-
tivas, en linea con la expansion del mercado de vehiculos
hibridos y eléctricos en Colombia. Entre los invitados in-
ternacionales se destaca Travis Chin, presidente mundial
de IASCA World Wide, referente global en esténdares vy
competencias de car audio. Como novedad, el evento in-
tegrard Streaming Fest, un formato hibrido que permitira
amplificar contenidos, lanzamientos y transmisiones espe-
cializadas hacia audiencias digitales del sector.

“Expopartes 2026 serd el punto de convergencia entre
innovacidn, negocios y proyeccidn internacional. En un afio

www. revistaautosypartes.com

ASOPARTES

clave para la economia y para la industria automotriz, la
feria se consolida como el canal estratégico para visibili-
zar al sector, fortalecer estandares técnicos y abrir nue-
vas oportunidades comerciales”, agregd Pineda Osorio.

Durante los tres dias del evento se estima la generacién
de méas de 1.200 empleos directos e indirectos y un im-
pacto econdmico superior a $33 mil millones para Me-
dellin, especialmente en hotelerfa, transporte y servicios
asociados. Con esta edicidn, Asopartes busca consolidar a
la ciudad como uno de los principales centros latinoame-
ricanos de negocios para la industria motriz y reafirmar
el papel del sector autopartista como pilar del desarrollo
industrial colombiano.

-



Si se va la luz, nosotros respondemos

En un mercado donde la visibilidad, la seguridad y el rendimiento no admiten compromisos,
HELLA continta liderando el camino con una gama de bombillos disefiada para superar
cualquier desafio en carretera.

Desde la tecnologia clasica que ha acompanado al sector durante décadas,
hasta las soluciones mas avanzadas para vehiculos modernos, HELLA
ofrece la linea de iluminacion mas completa y confiable del mercado
automotriz:

Incandescentes, Halogenos, Xenon (HID) y la evolucion mas reciente LED.

HELLA: Iluminacion que marca el camino.

@hella.americas




HEROES DEL TALLER:

EL CORAZON QUE IMPULSA EL SECTOR MOTRIZ

Activaciones en zonas

El pasado 24 de febrero, ASOPARTES celebré el Dia Inter-
nacional del Mecénico junto a los verdaderos protagonis-
tas del sector: nuestros Héroes del Taller. Esta iniciativa,
que en su primera version marca un importante punto de
partida, se consolida como un espacio de reconacimiento
para los técnicos y mecanicos que, con su conocimiento y
dedicacién, mantienen en movimiento el parque automo-
tor del pais.

Durante esta jornada se realizaron visitas a talleres en di-
ferentes zonas de impacto de la ciudad de Bogot4, llevan-
do un mensaje de reconocimiento y cercania a quienes dia
a dia contribuyen al funcionamiento del sector automotor.
Mas que una actividad, fue un espacio de integracion y
reconocimiento para los profesionales que, con su expe-
riencia y compromiso, garantizan la movilidad de millones
de vehiculos en Colombia.

El programa Héroes del Taller nace con el propdsito de vi-
sibilizar y exaltar el trabajo de los mecénicos, verdaderos
pilares de la industria motriz. Son ellos quienes, con disci-
plina, talento y pasion, enfrentan diariamente los desafios
de una industria que evoluciona a gran velocidad, incorpo-
rando nuevas tecnologias, herramientas y sistemas cada
vez mas especializados.

Esta jornada fue posible gracias al compraomiso y respaldo
de importantes aliados de la industria que creen firme-

mente en el desarrollo y fortalecimiento de los talleres
automotrices. NGK, Titan y Mercado Libre, la plataforma
lider de comercio electrénico en América Latina que co-
necta a miles de empresarios y emprendedores del sector
automotor, se sumaron como padrinos estratégicos de
esta iniciativa.

Su participacion no solo fortalece el programa Plan Padri-
no, sino que también demuestra el compromiso de estas
marcas con el crecimiento, la actualizacion y el reconaci-
miento de quienes estén en la primera linea del servicio
motriz. Gracias a este respaldo, los mecanicos pudieron
disfrutar de espacios de interaccion con las marcas y mo-
mentos de integracion que fortalecen el sentido de comu-
nidad dentro del sector.

Para ASOPARTES, continuar desarrollando este tipo de ini-
ciativas es fundamental para seguir construyendo un sector
mas fuerte, preparado e innovador. Reconocer a los Héroes
del Taller es también reconocer el talento, la experiencia y
la dedicacion de miles de técnicos que, desde sus talleres,
aportan cada dia al funcionamiento del parque automotor y
al desarrollo de la movilidad en el pais.

El Plan Padrino seguiréd llegando a mas talleres y a mas
ciudades, consolidandose como una plataforma que une a
la industria, las marcas y los profesionales del sector en
torno a un mismo propdsito: fortalecer el ecosistema au-
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Presencia de marca

Activaciones en zonas

ASOPARTES

Prado Veraniego y Calle Primera

tomotor colombiano y seguir impulsando a quienes, desde
sus talleres, mantienen al pais en movimiento.

Aliados que impulsan a los Héroes del Taller

El programa Plan Padrino — Héroes del Taller es posible
gracias al respaldo de empresas que creen en el talento,
la experiencia y el crecimiento de los técnicos automo-
trices en Colombia. Su apoyo fortalece esta iniciativa y
reafirma su compromiso con el desarrollo del sector.

NGK

Marca lider a nivel mundial en tecnologia de encendido y
sensores automotrices. NGK continda acompafando a los
mecénicos con innovacion, calidad y soluciones que garan-
tizan el maximo desempefio de los vehiculos.

www. revistaautosypartes.com

Titan

Reconocida por su tecnologia en lubricacidn y su alto ren-
dimiento, Titan se ha consolidado como una marca aliada
de los talleres que buscan proteccidn, eficiencia y confian-
za en cada motor.

Mercado Libre

La plataforma de comercio electrénico lider en América
Latina, que conecta a miles de empresas, distribuidores y
talleres con nuevas oportunidades de negocio, impulsando
la digitalizacion del sector automator.

Gracias a nuestros aliados por creer en guienes, con su
conocimiento y dedicacion, mantienen al pais en movi-
miento: nuestros verdaderos Héroes del Taller.



MERCADO DE AUTOPARTES CRECERIA HASTA 8% EN
2026, EN MEDIO DE PRESION FISCAL Y RIESGO DE

INFORMALIDAD

B

¢ El gremio proyecta un crecimiento impulsado por la demanda de posventa y el envejecimiento
del parque automotor, pero advierte que mayores impuestos, aranceles y restricciones de
liquidez podrian trasladar costos al consumidor y fortalecer el mercado informal.

e Asopartes sefala que 2026 sera un ano clave para la industria, marcado por la entrada en vigor
plena de nuevas reglas fiscales, el debate arancelario y la necesidad de proteger la formalidad y

la seguridad vial.

El sector autopartista colombiano inicia 2026 con una
demanda activa, heredada de la recuperacion del mer-
cado automotor en 2025, pero en un entorno marcado
por mayores presiones fiscales, arancelarias y regulato-
rias que estdn redefiniendo la operacion de la industria.
La combinacién de un parque automotor mas grande y
envejecido con cambios en las reglas econdémicas serd de-
terminante para su desempefo este afio, especialmente
en un mercado donde la formalidad compite de manera
directa con la informalidad.

En 2025 se matricularon 254.438 vehiculos nuevos, un
crecimiento del 26,4% frente a 2024, mientras que las
motacicletas registraron 1°125.540 matriculas nuevas lo
gue representa un crecimiento positivo del 35,1% respec-
to al 2024, consolidandose como el principal componente
del parque automotor del pais. Este comportamiento sos-
tiene la demanda de autopartes y servicios de manteni-
miento, en un mercado donde la reposicion y la reparacion
siguen siendo claves para la movilidad diaria y donde el pre-
cio final es un factor decisivo para el consumidor.

10

Para Asopartes, el principal reto con el que arranca 2026
es la presidn sobre la liquidez del sector. El gremio ha ad-
vertido que el Decreto 572, que anticipa el pago de im-
puestos via retencion en la fuente, afecta directamente el
capital de trabajo de una industria en la que cerca del 85%
de las autopartes son importadas y dependen de un flujo de
caja constante para garantizar el abastecimiento. Aunque
la medida entrd a regir el 1 de junio de 2025, este inicio
de 2026 marca el primer ciclo fiscal completo en el que las
empresas del sector operan bajo estas nuevas reglas, lo
que amplifica su impacto sobre la operacion diaria.

“El mercado muestra senales de demanda, pero las deci-
siones fiscales estan reduciendo la liquidez de las empre-
sas. En un sector intensivo en importaciones, esta presion
no solo afecta el abastecimiento, sino que puede terminar
desplazando al consumidor hacia canales informales”, afir-
mo Carlos Andrés Pineda, presidente de Asopartes.

A finales de 2025, el Gobierno colombiano propuso un
incremento arancelario de hasta 40% para vehiculos de

www. revistaautosypartes.com
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combustion (gasolina/diésel) y de hasta 35% para mo-
tocicletas de combustion y sus insumos. Estas medidas
no solo encarecen el vehiculo nuevo, sino también los re-
puestos de colision y las partes mecénicas que no Se pro-
ducen en el pals, elevando el costo de mantenimiento por
encima de la inflacién general. Desde el gremio se advierte
que, cuando los precios del mercado formal aumentan de
manera acelerada, el mercado informal tiende a ganar te-
rreno, con impactos directos en la seguridad vial y en la
competencia leal.

En paralelo, la transicion hacia vehiculos hibridos y eléc-
tricos plantea un doble desafio. Aunque 2025 mostrd un
fuerte crecimiento en este segmento, el debate sobre el
desmonte de beneficios tributarios introduce incertidum-
bre. Para el sector autopartista, los hibridos siguen sien-
do estratégicos al combinar componentes tradicionales
con sistemas electrénicos que exigen mayor especializa-

www. revistaautosypartes.com

cién técnica y capacitacion, una barrera que no siempre
estd presente en los mercados informales.

Con este contexto, Asopartes proyecta que el mercado
de autopartes podria crecer un 8% en 2026, impulsado
por el envejecimiento del parque automotor y una mayor
demanda de mantenimiento preventivo y correctivo, es-
pecialmente en categorias como lubricacidn, filtros, fre-
nos, suspension y llantas. Sin embargo, el gremio advierte
que el mayor riesgo para el afio serd un aumento de la
informalidad si las presiones fiscales y arancelarias conti-
nlan elevando los precios del mercado formal.

“El 2026 sera un afo de decisiones. El sector tiene de-
manda, pero necesita reglas claras y estabilidad para cre-
cer de manera formal, proteger el empleo y garantizar la
seguridad vial de los colombianos”, concluyd Pineda.

|
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FORTALECIENDO NUESTRA OFERTA DE VALOR

EN OTRAS LATITUDES

+ 40 ANOS DE

TNK es una compaia de clase mundial, orgullosamente co-
lombiana, que lleva sus productos a Estados Unidos, Centro-
américa y Suramérica, con especial presencia en México,
donde contamos con una operacion propia en constante cre-
cimiento dentro del mercado mas grande de Latinoamérica,
ademés de Brasil.

Nuestros productos TNK, reconocidos por su calidad OEM
y por su presencia en miles de vehiculos fabricados en Co-
lombia, Venezuela y Estados Unidos por ensambladoras como
GM, Ford, Renault, Kubota y Mazda, se han hecho merece-
dores del reconocimiento del mercado. Hoy somos califica-
dos como el mejor producto en suspension y direccion de
nuestro pais.

Este reconocimiento proviene de quienes mas saben: talle-
res y mecanicos en los lugares mas reconditos de nuestra
geografia, que nos prefieren frente a productos importados
de menor calidad y precio. Nos eligen porque nuestros pro-
ductos no generan garantias innecesarias, ni retrabajos, ni
pérdidas de tiempo —el activo mas valioso de un taller en la
actualidad.

Mas de 40 afos de historia reafirman y fortalecen nuestro
orgullo colombiano.

En TNK fabricamos seguridad. Entendemos con absoluta
claridad que un producto de seguridad no puede fallar, pues
estaria en riesgo la vida de conductores y pasajeros, espe-
cialmente en una geografia tan exigente como la nuestra.

Colocar un producto de mala calidad en un vehiculo es de-
teriorar las condiciones de disefio del vehiculo mismo, es
modificar las prestaciones del auto, es poner a trabajar los
otros componentes del vehiculo fuera de las condiciones para
lo cual fue disefiado, causando, por ende, la destruccion pre-
matura de otros componentes no involucrados en el cambio.
Normalmente no lo notamos en forma inmediata, pues no es
facil para el consumidor corriente o dueho del vehiculo notar
rapidamente si una parte de suspension o direccion esta mal
instalada o fue colocada una referencia parecida a la original
o0 no. En el evento que esto suceda, colocar una referencia

FABRICANTES DE
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que no ajuste perfectamente en la porta mangueta del ter-
minal de direccion va a ocasionar el deterioro prematuro del
mismo, un trabajo anormal del terminal de direccion, una
mala alineacion de la direccion y, por ende, un desgaste in-
adecuado de las llantas.

Esto significa que, por ahorrarse unos pesos, colocando, por
una mala recomendacion, un producto de mala calidad y no
colocar la pieza adecuada para el vehiculo, se produjeron
otros dafos que deterioran el automavil en su conjunto y ge-
neran mayores costos a mediano plazo por tener que reem-
plazar otras piezas de la direccion y suspension que sufrieron
deterioro, ocasionando sobrecostos que, al haberse colocado
la referencia correcta con certificacion OEM (de equipo origi-
nal), se hubiesen podido evitar.

Por esta razon, es muy importante seguir las instrucciones
del mecénico calificado que responde por su vehiculo, insta-
lando el producto adecuado, otorgando la garantfa de insta-
lacion y trabajo correcto y de duracion de la pieza, que en el
caso de los productos TNK son méas de 80.000 km de uso
continuo o tres afnos de uso.

No es prudente entonces, tratandose de reemplazar piezas
que afectan la seguridad del vehiculo y la de sus ocupantes,
tomar decisiones a la carrera o aceptar recomendaciones de
compra por ahorrarse unos pesos y terminar colocando re-
ferencias que no sean las correctas. Esta mala decision de
colocar piezas de suspension y direccion inadecuadas puede
ocasionar que la direccion falle, que la rueda se salga de su
habitdculo o que se rompa una pieza de donde se suspende
el peso del vehiculo, generando un accidente fatal para los
ocupantes.

www. revistaautosypartes.com
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En el mejor de los eventos, ante esta mala decisién se oca-
sionard un deterioro econdmico importante para el propie-
tario del automovil, en razon a que mas temprano que tarde
tendrd que cambiar otras piezas del vehiculo que estaban
buenas, pero que empezaron a deteriorarse por colocar una
referencia inadecuada en la suspension o direccion.

De ahi la importancia también de identificar correctamente
la marca de la pieza de repuesto que va a colocar en su ve-
hiculo. Debe ser una marca reconocida, con trayectoria en
el mercado, no cualquiera que nadie conozca y que mucho
menos responda por su contenido. Fijese, al momento de la
compra, que la pieza esté marcada y tenga la trazabilidad co-
rrecta que identifique quién la fabrico, a qué lote pertenece
y en qué fecha.

Existen muchas marcas en el mercado que no cumplen con
las especificaciones anotadas, que son simplemente marcas
de comerciantes individuales; no son conocidas ni a nivel
nacional y mucho menos a nivel internacional. Por esto es
importante siempre comprar una marca reconocida que sea
garante para el consumidor de su seguridad y la del vehiculo.

Nuestra oferta de valor a todos los mecanicos y propietarios
de vehiculos es la de fabricar y suministrar el mejor producto
del mercado con la marca mas reconocida:

“TNK, CALIDAD QUE SE INSTALA CON TODA CONFIANZA”.

Productos fabricados para todas las ensambladoras del area
andina: FORD, GM, MAZDA y RENAULT, y para todas las mar-
cas importadas que transitan por nuestras carreteras: VW,
NISSAN, AUDI, TOYOTA, JAC, FOTON y muchas més... dis-
poniendo del catalogo de producto mas completo de referen-
cias disponibles en direccion y suspension en el pais.

www. revistaautosypartes.com

En TNK también somos solidarios. Nos comportamos como
familia y respondemos con prontitud ante las calamidades
que afectan a otros colombianos, enviando ayuda y alimen-
tos basicos a las comunidades impactadas, como ocurrio re-
cientemente durante las inundaciones en el departamento de
Cordoba, en nuestra querida Costa Atlantica.

Colombia es un gran pais, forjado a pulso, con esfuerzo y
determinacion. El mundo reconoce en sus ciudadanos tra-
bajadores ejemplares en cada area donde se desempefan.
Somos lideres en flores, el segundo exportador mas impor-
tante del mundo; cultivadores del mejor café, recogido por
manos colombianas; destacamos en banano, frutas exdticas,
esmeraldas, empaques, productos impresos y software, en-
tre muchos otros casos de éxito.

Eiemplo de ello es Sofasa Renault, que hace afos logré el va-
lor mas competitivo de ensamble por vehiculo frente a otras
plantas de Renault, gracias al compromiso y excelencia de su
gente en Medellin.

Todo esto, y mucho mds, nos permite sentirnos profunda-
mente orgullosos de ser colombianos y llevar, con la frente
en alto, nuestros productos TNK a otras latitudes.

Seguiremos avanzando con determinacion para fortalecer
nuestra presencia como fabricantes de equipo original en
toda América, consolidando alianzas estratégicas y expan-
diendo nuestras operaciones sin renunciar jamas a la ex-
celencia que nos define. Porque en TNK entendemos que la
verdadera ventaja competitiva no esta solo en la tecnologia
ni en los procesos, sino en el talento humano que los hace
posibles. Es nuestra gente —su compromiso, conacimiento
y pasion— el insumo m4s valioso que impulsa cada producto
que fabricamos y cada mercado que conquistamos. Asi, con
calidad, seguridad y confianza, continuaremos llevando el se-
llo colombiano de TNK a todo el continente.
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La plataforma donde la industria lidera el conocimien-
to técnico

En un mercado automotor cada vez mas exigente, la ven-
taja competitiva no esta solo en el producto, sino en el
conocimiento que lo respalda.

RUTA TECNICA 433, liderada por la Gerencia de Forma-
cién y Tecnologia de ASOPARTES, se ha consolidado como
uno de los espacios de actualizacion técnica con mayor
alcance nacional en el sector motriz, conectando a fabri-
cantes, importadores y distribuidores de autopartes con
profesionales activos del mantenimiento y la reparacion
vehicular.

En 2025, el programa desarrollé 16 formaciones técnicas
especializadas, con 3.133 asistentes efectivos, impactan-
do 30 departamentos y 267 municipios en Colombia, ade-
mds de contar con participacion internacional desde Amé-
rica del Norte, Centroamérica, el Caribe y Sudamérica.

Marcas que lideran desde el conocimiento

Durante el afio participaron compafias referentes del
sector como SKF, Bosch, Molpartes, Dana y Turbo Par-

14

VAU,

tes Diesel con su marca aliada NRF, abordando tematicas
clave como rodamientos, distribucion y refrigeracion; ba-
terfas, inyeccion directa y postratamiento de emisiones;
diagnostico avanzado con osciloscopio e inteligencia artifi-
cial; soluciones de sellado, transmision y gestion térmica.
Cada jornada permitid resolver inquietudes reales del ta-
ller, fortalecer buenas précticas y consolidar la autoridad
técnica de las marcas frente al mercado profesional.

“Cuando la marca forma, protege su reputacion. Cuan-
do la marca educa, fortalece su posicionamiento.”

La programacion 2026 ya estd definida y abre nuevas
oportunidades para que las marcas que han participado
contintien fortaleciendo su presencia técnica, y para que
nuevas compafias se integren a una plataforma que hoy
marca la pauta en actualizacion tecnoldgica del sector.

Las compafiias interesadas en participar pueden contac-
tar al equipo comercial de su seccional de ASOPARTES
para conocer |las modalidades de vinculacidn.

RUTA TECNICA 433 es el escenario donde la industria for-
ma, conecta y evoluciona.
1
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¢ COMPRAR O NO COMPRAR AUTO

ELECTRICO ESTE 20267

ASOPARTES SECCIONAL BOGOTA

“La decision de un Mecanico”
¢Por qué los expertos en nuestro pais no compran ca-
rros Eléctricos?

De las decenas y decenas de Técnicos, Mecanicos y Ex-
pertos Automotrices que conozco, ninguno tiene o condu-
ce un auto eléctrico.

* Un nuevo aprendizaje y una nueva tecnologia: los me-
canicos tradicionalmente conocen y manejan la ter-
modindmica y la hidraulica, los sistemas mecanicos
convencionales, mientras que el carro eléctrico es
basicamente un software con ruedas. Muchos aun
perciben que la baterfa es una caja negra casi impo-
sible de reparar y la apremiante necesidad de contar
con equipos costosisimos.

* La pasi6n por los fierros: aquellos que hemos creci-
do con los motores a combustion, amamos el ruido,
la vibracién y los cientos de componentes mecénicos
gue hacen un reto poner cada pieza en su lugar y de
manera precisa. Mientras el eléctrico es silencioso,
lineal, sin atractivo, carece de “espiritu”.

*  Cualquier garaje es un taller: cuantos no hemos des-
armado un motor en un garaje, en un parqueadero,
debajo de una enramada, pero un eléctrico que cuen-
ta con un sistema de alto voltaje requiere de certifi-
caciones y herramientas especificas y especializadas
que la mayorifa no tienen.
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Los miedos mas frecuentes
¢Realidad o Percepcion?

He podido percibir algunos de los temores mas frecuen-
tes.

e (Carga Rapida: la falta o ausencia de estaciones de
carga rapida, aungue ya se han instalado algunos si-
tios en corredores principales como: Bogotd la cos-
ta, 0, Bogota el eje Cafetero, no es nada con la nece-
sidad de los usuarios.

e Precio inicial de Compra: Aun los eléctricos cuestan
un poco mas que los convencionales de las mismas
caracteristicas y aunque goza de descuentos y bene-
ficios tributarios, a la hora de hacer cuentas, no me
parecen econdmicos.

e Punto de Conexion o carga: Este es uno de los ma-
yores retos en cuanto a instalar un punto de carga
o cargador en un edificio, y peor aun un edificio viejo,
con la pesadilla legal de las administraciones y la lo-
gistica técnica, un verdadero caos.

* la Reventa: ahora donde mas duele el bolsillo es
depreciacion o perdida de valor de los estos autos,
y lo rdpido que cambia la tecnologia, hacen que un
auto en solo tres o cuatro afios parezca obsoleto,
por esta razdn pierden mas valor que los carros de
combustion, una pregunta, ¢Comprarias un eléctrico
pensando en tenerlo diez o quince anos, como si lo
harfas con un auto de combustitn?

El mercado de los Autos
¢Daonde quedo la promesa del 50%?

Recuerdo que desde el afio 2009 se venia anunciando que
en el 2025 los carros eléctricos superarian el 50% de
la demanda del mercado, pero no ha sido asf; En Europa
incluso se han eliminado los subsidios y algunas excepcio-
nes tributarias, asi que se volvid la mirada a los motores
de combustion y mas aln, a los autos hibridos, los cuales
son los Reyes del mercado.

Las grandes marcas como Toyota y Volkswagen, se dieran
cuenta que producir eléctricos es caro y que la demanda no
ha crecido como se habia proyectado, también se han dado
cuenta que no son tan amigables con el medio ambiente
como se habia presupuestado, es por esto que la oferta
sigue con los modelos convencionales y los hibridos.

www. revistaautosypartes.com



LA TENDENCIA DE UNA COMPRA INTELIGENTE

En el mundo automotriz, la adquisicion de autopartes es
una decision critica para propietarios, mecanicos y em-
presas. Actualmente, la tendencia se inclina hacia la com-
pra inteligente: una filosoffa basada en elegir repuestos
de alta calidad que, aunque requieren una inversion inicial
mayor, ofrecen un rendimiento superior y beneficios sos-
tenibles a largo plazo.

1. Eficiencia Econdmica: Menos Taller, Mas Ahorro

El error més com(n es confundir el precio bajo con ahorro.
La compra inteligente rompe este mito mediante dos pilares:

Durabilidad Garantizada: Un repuesto de alta calidad tie-
ne una vida Util extensa. En contraste, las piezas baratas
suelen fallar prematuramente, obligando a realizar repa-
raciones recurrentes.

Reduccitn de Gastos Operativos: Al evitar fallos constan-
tes, no solo ahorras en la compra de la pieza, sino también
en mano de obra doble y en el costo de oportunidad que
representa tener un vehiculo inmovilizado. Menos visitas
al taller significan mayor productividad y tranquilidad.

www. revistaautosypartes.com
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2. El Impacto Ambhiental: Sostenihilidad en Marcha

Optar por componentes de larga duracién es una decision
ecoldgica. Cada vez que elegimos calidad, contribuimos
positivamente al planeta de la siguiente manera:

Reduccion de Residuos: Menos repuestos desechados
significan menos basura industrial y una menor demanda
de materias primas para fabricar piezas nuevas.

Logistica Eficiente: Las piezas de mayor calidad reducen
la frecuencia de transporte y embalaje. En un mercado
como el colombiano, donde la importacion es clave, esto
se traduce en una disminucion directa de las emisiones de
carbono y el consumo de combustible en la cadena logisti-
ca internacional.

3. Seguridad y Confianza

Mas alld del dinero y la ecologia, la compra inteligente
mejora la experiencia de conduccion. El uso de piezas fia-
bles garantiza que el vehiculo responda correctamente en
situaciones criticas, brindando seguridad tanto al conduc-
tor como a sus acompafantes. Al elegir calidad, se fomen-
ta una “economia circular” donde la eficiencia prima sobre
el consumo desmedido.
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ASOPARTES SECCIONAL BOGOTA EN LA PRIMER COMITE
EJECUTIVO DEL CLUSTER DE LOGISTICA'Y MOVILIDAD DE
LA CAMARA DE COMERCIO DE BOGOTA AsoparTES SECCIONAL BOGOTA
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Como parte de su participacion activa y permanente en es-
cenarios estratégicos para el fortalecimiento empresarial,
Asopartes Seccional Bogotd continlia haciendo parte del
Comité Ejecutivo del Clister de Logistica y Movilidad, una
iniciativa liderada por la Cdmara de Comercio de Bogota.

En la primera reunion desarrollada en febrero del 2026,
se realizd la revision de los resultados de gestidn y de las
actividades ejecutadas durante el 2025, resaltando los
avances en la articulacion de actores clave, la generacién
de espacios de conexién empresarial y el desarrollo de ini-
ciativas orientadas a mejorar la eficiencia y competitividad
del sector.

De igual forma, durante esta jornada se socializd el plan
de trabajo proyectado para el 2026, asi como las pro-
puestas estratégicas que buscan fortalecer la producti-
vidad de las empresas vinculadas al clister, promover la
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legalidad, facilitar procesos de transformacion tecnolégi-
ca y generar nuevas oportunidades de negocio para los
diferentes segmentos que hacen parte de la cadena de
valor logistica y de movilidad.

La participacion de Asopartes en este espacio reafirma
su compromiso con la construccidn de agendas colabora-
tivas que contribuyan al crecimiento sostenible del sec-
tor autopartista y de motocicletas en Bogotd, asi como
con la consolidacion de alianzas que permitan enfrentar
los retos actuales en materia de movilidad, distribucion y
abastecimiento.

Desde la Seccional Bogotd continuaremos trabajando de
manera articulada con entidades publicas, privadas y la
academia, impulsando iniciativas que promuevan la compe-
titividad empresarial y el desarrollo econémico de la ciudad.
1
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ACCESO A ASISTENCIA TECNICA ESPECIALIZADA: UN BENEFICIO

DE ASOPARTES EN ALIANZA CON LA SECRETARIA DISTRITAL

DE DESARROLLO ECONOMICO

ASOPARTES SECCIONAL BOGOTA

W

Desde Swisscontact — Fundacion Suiza para la Cooperacion
Técnica, la Secretaria Distrital de Desarrollo Econdmico
(SDDE) y Asopartes, invitan a las empresas a participar
en la Convocatoria del Programa de Asistencia Técnica
Especializada.

El programa ofrece acompafiamiento gratuito y personaliza-
do por parte de expertos nacionales e internacionales, con
el objetivo de fortalecer las capacidades técnicas, adminis-
trativas y comerciales de las asociaciones y los negocios
que las integran.

Beneficios principales:

1. Asesoria personalizada (virtual y/o presencial) con ex-
pertos nacionales e internacionales.

2. Diagnastico integral en 9 areas clave del negocio.

3. Soluciones practicas para impulsar las ventas y forta-
lecer la generacion de empleo.

Caracteristicas de la convocatoria:

1. Operar en cualquier localidad de Bogota.

2. Deben ser micro o pequenas empresas.

www. revistaautosypartes.com

swisscontact

Beneficios:

= Asesoria experfos
nocionales e internocionoles®,

= Redes y acompanamiento
hacio nuevos mercodos,

« Soluciones a la medida

{procesos productivos, comerciales,

administratives; entre otros),

SECRETARIA DE

]
DESARROLLO ECONOMICO

3. La convocatoria esta abierta para todos los sectores
econdmicos.

Invitamos a todas nuestras empresas afiliadas para aprove-
char este beneficio exclusivo y dar un paso hacia el fortale-
cimiento de sus capacidades empresariales.

Los interesados podréan registrarse y postularse para acce-
der a este acompanamiento especializado, que les permitira
optimizar sus procesos, mejorar su gestion administrativa
y potenciar su crecimiento comercial, gracias a esta alian-
za entre Asopartes y la Secretarfa Distrital de Desarrollo
Econdmico.

Inscripciones:

311 8000621- 314 8532210

iNo pierdan la oportunidad de fortalecer su organizacion
con el respaldo de expertos! Registrense y hagan parte de
este programa disefiado para impulsar su competitividad.
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CONMEMORACION Y CELEBRACION DEL DiA
INTERNACIONAL DE LA MUJER EN ASOPARTES 2026

-

ASOPARTES llevd a cabo con gran éxito la conmemoracion,
celebracion y reconocimiento del liderazgo femenino dentro
del sector motriz colombiano.

El encuentro se desarrollé de manera simultdnea en seis
seccionales del pais: Bogotd, Cali, Medellin, Bucaramanga,
Barranquilla y Cucuta, consolidéndose como un espacio de
inspiracién y conexion para las mujeres que, desde distintos
roles, contribuyen al crecimiento de la industria automotriz.

Empresarias, directivas, profesionales y lideres del sector
participaron en una agenda especialmente disefiada para
destacar el talento femenino y promover el intercambio de
experiencias y conocimiento. La jornada inicid con las apertu-
ras institucionales lideradas por las direcciones ejecutivas de
cada seccional, quienes resaltaron el papel transformador de
las mujeres en la evolucién del sector motriz y su creciente
participacion en los espacios de liderazgo empresarial.

Durante el evento también se compartieron mensajes insti-
tucionales del Comité de Mujeres de Asopartes y de la Jun-
ta Directiva, reafirmando el compromiso del gremio con la
equidad, el fortalecimiento del liderazgo femenino y la cons-
truccion de un sector cada vez mas inclusivo, competitivo
e innovador.

Uno de los momentos mas significativos de la jornada fue la
presentacion del video conmemorativo por el Dia Internacio-
nal de la Muijer, en el que se destacd el aporte de las mujeres
que hoy lideran procesos en areas técnicas, comerciales,
administrativas y estratégicas dentro de la industria auto-
motriz. A través de testimonios y reflexiones, se evidencit
como su participacién continGa impulsando el desarrollo em-
presarial y social del pais.
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La agenda también incluyé una conferencia central enfocada
en liderazgo y transformacion empresarial, donde se compar-
tieron herramientas y reflexiones sobre los desafios y opor-
tunidades que enfrentan las mujeres en entornos empresa-
riales cada vez mas dindmicos.

Uno de los momentos més emativos del encuentro fue el re-
conocimiento “Mujeres que Transforman 2026”, un home-
naje a aquellas mujeres que, con su trabajo, vision y com-
promiso, estan marcando la diferencia dentro del sector
autopartista. Este reconocimiento destact diferentes cate-
gorfas como liderazgo empresarial, innovacion en el sector,
trayectoria y legado, nuevas generaciones e impacto social.

El evento concluyd con un brindis institucional y un es-
pacio de networking estratégico, donde las asistentes
pudieron fortalecer relaciones profesionales, compartir
experiencias y generar nuevas oportunidades de colabora-
cion dentro del sector.

Con la realizacion de Asopartes Mujeres 2026, el gremio
reafirmé su compromiso con el desarrollo del talento feme-
nino y con la creacion de espacios que impulsen el liderazgo
de las mujeres dentro de la industria motriz. La participa-
cion activa en todas las seccionales evidencid el creciente
protagonismo de las mujeres en el sector y su papel clave
en la construccion de una industria més innovadora, com-
petitiva y sostenible.

Porque hoy, més que nunca, el sector motriz también avanza
con liderazgo femenino.

www. revistaautosypartes.com
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En el sector automotriz, la confianza no se gana con pro-
mesas. Se construye con el tiempo, con trabajo constan-
te y, sobre todo, con productos que responden cuando
mas se necesitan. Bajo ese principio, Titan ha logrado
consolidarse como una marca reconocida en Colombia y
en la regién andina, acompafando durante afios a talle-
res, mecanicos, repuesteros y conductores con solucio-
nes confiables para el parque automotor.

A lo largo de su trayectoria, la marca ha trabajado en el
desarrollo de productos que combinan calidad, resisten-
cia y desempefio, manteniendo siempre un objetivo cla-
ro: ofrecer productos durables que generen confianza en
quienes los utilizan todos los dfas.

Ahrazaderas Titan:

Dentro del portafolio de Titan, una de las categorfas mas
representativas es la linea de abrazaderas, piezas que, aun-
que parecen simples, cumplen un papel fundamental en el
correcto funcionamiento de muchos sistemas del vehiculo.

Las abrazaderas Titan estadn disefiadas para responder a
las exigencias del trabajo diario ofreciendo caracteristicas
como:
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* Alta resistencia a la presidn y a la vibracion del vehiculo
* Fabricacion en acero inoxidable para mayor durabilidad
* Ajuste preciso que garantiza una sujecién segura

* Un amplio portafolio que cubre diferentes didmetros vy
aplicaciones

Bocinas Titan:

Otro componente importante dentro del portafolio de la
marca es la linea de pitos Titan, desarrollada para ofrecer
una sefal sonora clara, potente y confiable.

Maés alld de ser un accesorio del vehiculo, el pito cumple
una funcién clave en la seguridad vial, permitiendo alertar
y prevenir situaciones en la via. Por eso Titan ha desarro-
llado productos pensados para ofrecer un sonido fuerte y
estable, con materiales que resisten el uso constante y
las condiciones del dia a dia en carretera.

Limpiaparabrisas Titan HD
La innovacién también forma parte del desarrollo de Titan. La
marca ha incorporado tecnologia de Gltima generacion en sus

procesos de produccidn para ofrecer productos que respon-
dan a las necesidades actuales del mercado automotor.

www . revistaautosypartes.com



DURABILIDAD QUE DA CONFIANZA

Un ejemplo de ello es su linea de limpiaparabrisas, disefia-
da para ofrecer un barrido eficiente incluso en condicio-
nes climaticas exigentes, como las que se presentan en
muchas carreteras de Latinoamérica.

Entre sus principales caracteristicas se destacan:

*  (Caucho natural de alta calidad que mejora la visibilidad

» Adaptadores universales que facilitan la instalacién

* Amplia cobertura de referencias para diferentes ve-
hiculos

* FEfectividad comprobada incluso después de mas de
100.000 ciclos de barrido

Estas caracteristicas reflejan el compromiso de la marca
con el desarrollo de productos que combinan innovacion,
desempefo y durabilidad.

Soluciones que acompafan al vehiculo todos los dias
Tapas Automotrices Titan

Linea completa de tapas automotrices, disefiadas para

garantizar proteccion y funcionamiento adecuado en dife-
rentes sistemas del vehiculo.

La marca ofrece soluciones para:

. Tapas de aceite

. Tapas de botellon

. Tapas de combustible
. Tapas de radiador

Cada una ha sido desarrollada para ofrecer un sellado
seguro, resistencia a diferentes niveles de presion y una
alta durabilidad, aspectos fundamentales para el buen
funcionamiento del vehiculo.

¢Qué es un Titan del negocio?

Titan quiere reconocer a quienes hacen posible el movi-
miento del sector automotor: los talleres, repuesteros y
distribuidores que dia a dia trabajan para sacar adelante
sus negocios y ganarse la confianza de sus clientes.

Porgue en este sector la confianza no se improvisa. Se
construye con trabajo, con experiencia y con afos hacien-
do las cosas hien.

Cuéntenos su historia.

www. revistaautosypartes.com
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En TotalParts, ofrecemos confianza a los profesionales con
autopartes eléctricas de alta calidad, excelente relacion
costo-beneficio y una garantia solida.

) Totalpa

lectric Autoparts

MAYOR

DURABILIDAD+

TIEMPO DE VIDA PORTA ESCOBILLAS:
Disefiado a medida para
asegurar un recorrido
uniforme y contacto perfecto
con el colector del inducido,

AUTOMATICO: aislado con baquelita y resina

BOBINAS DE ATR ACC'GN Y para evitar dEfOTmECiDnES.

RETENCION FABRICADAS CON

COBRE ELECTROLITICO DE ALTA

CALIDAD, DISENADAS PARA

OPTIMIZAR EL RENDIMIENTO

ELECTROMAGNETICO.
PORTA DIODOS:
ESPECIFICACIONES OE,
AISLADO POR BAQUELITA'Y
RESINA PARA GARANTIZAR UN
CORRECTO RECTIFICADO DE

REGULADOR DE VOLTAJE: CORRIENTE.

DISPOSITIVO ELECTRONICO
ENCARGADO DE MANTENER
EL VOLTAJE CONSTANTE.

Para conocer nuestros nuevos productos ingresa a ClOSa.co
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Somos Distribuidores
Autorizados

Encuentra repuestos y
lubricantes

tVisita nuestros almacenes
Nipon Volkswagen

iGarantiza el rendimiento y la durabilidad de tu vehiculo!

Medellin
Carrera 50 # 35-39
PBX. (604) 607 1010

Bogota
Carrera 27A # 66-38
PBX. (601) 390 6060

Cali Bucaramanga
Carrera 15 # 22-14 Belalcazar Calle 22 #15-71

PBX. (602) 485 0000 PBX. (607) 698 5454
Culcuta

Av. 5 #1 -41 La Merced
PBX. (607) 591 5100

I Importadora
Nipon
Importadoras Asociadas TIENDA ONLINE



Motorcraft

EN EL MCM 2026:

EN EL CORAZON DEL AFTERMARKET COLOMBIANO

SYNTHETIC

MOTOR oI

El Motor Car Movement Show 2026 volvid a transformar
Corferias en el epicentro del mundo motor colombiano.
Once pabellones, mas de 500 vehiculos y miles de profe-
sionales del sector reunidos alrededor de la industria au-
tomotriz confirmaron lo que ya se sentia: el aftermarket
colombiano vive uno de sus momentos mas dindmicos. Y
nosotros estuvimos ahi, como parte activa de esa conver-
sacién sobre el futuro del sector en Colombia

Una presencia estratégica

Junto a nuestro distribuidor Importadoras Asociadas, abri-
mos un espacio donde clientes, mecanicos, distribuidores y
especialistas del sector pudieron conocer de cerca nuestro
portafolio, reforzando el posicionamiento de Motorcraft
como una marca de calidad, respaldo y tecnologia. Tam-
bién participamos en Boosting 2.0, un espacio clave donde
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coincidimos con distribuidores y lideres de la industria para
intercambiar perspectivas sobre el crecimiento del merca-
do, fortalecer alianzas comerciales y alinear la vision de de-
sarrollo del aftermarket en el pais.

Motorcraft Day: fortaleciendo nuestra red

Uno de los momentos mds importantes del evento fue
Motorcraft Day, un espacio de encuentro y formacion
donde reunimos a mds de 150 asesores de ventas de
todo el pais, pertenecientes a nuestra red de distribuido-
res. Durante esta jornada reforzamos el conocimiento del
portafolio, la potencia de la marca y las herramientas de
capacitacién de Motorcraft University, consolidando una
red comercial cada vez mas preparada para acompanar a
los clientes y responder a las necesidades del mercado.

|
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La voz de Motorcraft en los medios

Nuestra participacién también se extendié al &mbito me-
didtico. En alianza con Importadoras Asociadas, estuvimos
con Blu Radio, donde conversamos sobre el crecimiento
de Motorcraft en Colombia, la cercania con nuestros
clientes y los retos y oportunidades que enfrenta el after-
market en el pais. Un espacio donde compartimos nuestra
visidn: construir relaciones con distribuidores, talleres y
clientes.

Tecnologia que viene de la pista

Durante el evento también reafirmamos uno de los pila-
res de nuestra marca: la transferencia de tecnologia de
Ford Racing hacia el portafolio Motorcraft. La experiencia
y desarrollo tecnoldgico de Ford en el automovilismo se
traducen en productos disefiados para ofrecer potencia,
desempefio y calidad, hoy al alcance de nuestros clientes
en todo el portafolio.

—————
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Seguimos en movimiento

La participacion en el MCM 2026 reafirma nuestro com-
promiso con el crecimiento del aftermarket. Seguimos
trabajando junto a nuestros distribuidores y aliados para
fortalecer el conocimiento, ampliar nuestra presencia en
el mercado y acompanar a quienes mantienen a Colombia
rodando. Construimos marca, relaciones y camino.

]




DEPARTAMENTO DE K:
GESTION AMBIENTAL DGA

ASOPARTES
DGA

OFRECEMOS

(V7 Cumplimiento normativo.

(/7 Desarrollo de Proyectos ambientales.

(7 Educacion y capacitacion Ambiental.

(7 Relaciones Institucionales y colaboraciones.

BENEFICIOS

7 Reqgistro de generadores de residuos
g g
peligrosos.

(/7 Tramites de permisos y registro de
vertimientos y publicidad Exterior Visual-PEV

7 Acompanamiento y desarrollo de
requerimientos ambientales

(V7 Tramites de acopiador primario de aceites
usados

[ 317 664 9306 Q Calle 55 N.° 37A-14 Bogota/Colombia

P Coordinadorambiental@asopartes.com
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HELLA, MAS DE 125 ANOS DE TRAYECTORIA
EN LA INDUSTRIA DE LA ILUMINACION

La iluminacion automotriz ha evolucionado de forma ace-
lerada en los Ultimos afios, impulsada por avances tec-
nolégicos que buscan mejorar la seguridad, la eficiencia
y la experiencia de conduccion. En este contexto, HELLA
se consolida como una de las marcas mas influyentes y
confiables del sector, ofreciendo un portafolio de bombi-
llos LED capaz de responder a las necesidades de autos,
motacicletas, buses y camiones. La oferta abarca solu-
ciones para funciones exteriores e interiores en vehiculos
12V, asi como aplicaciones interiores y exteriores para
camiones en sistemas 24V, integrando tecnologias como
LED Estandar, Easy Install y Xendn a LED para adaptarse a
cualquier tipo de requerimiento.

El valor de la marca no se limita a su catalogo actual.
HELLA reline mas de 125 afios de trayectoria en la indus-
tria de la iluminacion, un legado que ha dejado huella en
la ingenierfa automotriz mundial. Cada afio, méas de 180
millones de bombillos HELLA son instalados en vehiculos
alrededor del mundo, una cifra que refleja su presencia
global y la confianza que deposita en ella la industria. A lo
largo de su historia, la compafia ha sido protagonista en
el desarrollo de tecnologias haldgenas, sistemas Xendn v,
por supuesto, soluciones 100% LED que hoy establecen
nuevos estandares en eficiencia y rendimiento luminico.
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LED RETROFIT STANDARD

Ese liderazgo no es casual. HELLA colabora con mas de 40
fabricantes automotrices internacionales, convirtiéndose
en socio estratégico para el disefo y desarrollo de faros
y sistemas de iluminacién avanzada. Su conocimiento acu-
mulado se refleja en la precisién dptica de sus productos
y en la calidad con la que ilumina las vias. Cada bombillo es
sometido a estrictos procesos de validacién que incluyen
tuneles de luz, ensayos fotométricos, pruebas de vibra-
cién y simulaciones de vida (til, garantizando que el haz
de luz tenga la direccion correcta, la intensidad adecuada
y un color estable que no deslumbran ni comprometen la
seguridad de otros conductores.

Esta rigurosidad técnica establece una diferencia clara
frente a muchas marcas privadas que proliferan en el
mercado. Mientras que estas suelen presentar variacio-
nes en el color, dispersién del haz, deslumbramientos o
inconsistencias en la intensidad, HELLA asegura uniformi-
dad, precision y durabilidad. La tecnologia LED ofrece alta
luminosidad, mayor eficiencia energética y una vida Uil
prolongada, ademas de sistemas de instalacion sencillos
tipo “plug & play”. La diferencia se percibe no solo en el
desempefo, sino también en la experiencia del usuario:

www. revistaautosypartes.com
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mas luz donde realmente se necesita, mejor visibilidad
nocturna y una conduccion mas segura y confortable.

El portafolio de HELLA se caracteriza por su amplitud y
versatilidad. Desde soluciones estandar hasta sistemas
“Easy Install” que simplifican el reemplazo, y opciones Xe-
ndn a LED para quienes buscan un rendimiento superior,
la marca ofrece alternativas para autos particulares, mo-
tocicletas, buses y camiones. La coherencia entre disefo,
tecnologia y funcionalidad convierte a estos hombillos en
una solucion integral para todas las necesidades del mer-
cado actual.

Este enfoque, sumado a su constante innovacién, ha per-
mitido que HELLA sea reconocida durante mas de una
década como “Mejor Marca” en la industria automotriz,
un reconocimiento que reafirma su compromiso con la
excelencia. En un entorno donde la iluminacion vehicular
no puede ser un elemento secundario, HELLA continda ilu-
minando el camino con productos confiables, eficientes y
respaldados por una trayectoria que muy pocas marcas
pueden igualar. Por eso, cuando se trata de actualizar,
mejorar 0 modernizar el sistema de iluminacion de un ve-
hiculo, HELLA se mantiene como la opcién que marca la
diferencia.

www. revistaautosypartes.com
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EL SECTOR MOTRIZ. OBLIGACIONES PRACTICAS PARA
IMPORTADORES Y FABRICANTES

La Responsabhilidad Extendida del Productor (REP) es un
instrumento de gestion ambiental mediante el cual fabri-
cantes e importadores asumen responsabilidad sobre el
ciclo de vida de los productos que introducen al mercado,
especialmente en su fase posconsumo. En Colombia, este
enfoque se articula con la Politica Nacional para la Gestidn
Integral de Residuos Sdlidos y el marco del Decreto 1076
de 2015, consoliddndose como una herramienta para re-
ducir impactos ambientales, fortalecer la economia circu-
lar y trasladar la gestion de residuos hacia los actores
que ponen los hienes en circulacion.

En el sector motriz, la REP cobra especial relevancia por
el volumen y la peligrosidad potencial de los residuos ge-
nerados. Sin embargo, es fundamental distinguir entre los
flujos que cuentan con sistemas REP formalmente regula-
dos y aquellos que, aungue no estén bajo este esquema, si
tienen obligaciones de gestion ambiental.
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Desde el punto de vista normativo, se considera produc-
tor a todo actor que introduce el producto al mercado na-
cional, independientemente de su tamafo empresarial. En
el sector motriz esta condicidn recae sobre fabricantes
nacionales, importadores de auto, moto-partes, y ensam-
bladores que comercializan bajo marca propia. Esta defi-
nicion implica que muchas empresas medianas del sector
pueden tener obligaciones REP sin haberlas identificado
formalmente.

Actualmente, los principales sistemas REP obligatorios
que impactan al sector motriz estan asociados a flujos
regulados mediante resoluciones del Ministerio de Am-
biente: baterias plomo-acido (Resolucion 0799 DE 2025),
llantas usadas (Resolucién 1326 de 2017), envases y
empaques (Resolucion 1407 de 2018,1342 DE 2020 Y
0803 DE 2024) y residuos de aparatos eléctricos y elec-
tronicos — RAEE (Resolucion 0851 de 2022). Estos ins-
trumentos establecen metas de recoleccidn, mecanismos

www . revistaautosypartes.com
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de reporte y responsabilidades administrativas para los
productores

En términos operativos, el cumplimiento de la REP para
importadores y fabricantes se materializa en cinco accio-
nes clave: registro y reporte anual de productos introdu-
cidos al mercado; vinculacidn a un sistema posconsumo
colectivo o individual autorizado; cumplimiento de metas
de recoleccidn establecidas por la normativa; financia-
miento del sistema de gestidn incluyendo logistica inver-
sa, transporte y tratamiento; y desarrollo de estrategias
de comunicacion que informen a distribuidores, talleres y
consumidores sobre los mecanismos de devolucion. Estos
elementos convierten la REP en un componente estructu-
ral del costo ambiental del producto.

En la practica sectorial se observan errores recurrentes
que aumentan el riesgo de incumplimiento: asumir que
la obligacion corresponde al comercializador final y no al
importador; reportar volimenes sin trazabilidad interna;
considerar el aporte econémico al programa como Unico
requisito; no integrar la REP en el sistema de gestion am-
biental empresarial; o no identificar desde el portafolio los

www. revistaautosypartes.com
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productos sujetos a este esquema. Estas fallas pueden
derivar en investigaciones administrativas, sanciones eco-
némicas y afectaciones reputacionales.

Mas alld del cumplimiento normativo, la REP representa
una oportunidad estratégica para el sector motriz. Su co-
rrecta implementacion permite fortalecer la trazabilidad
de productos, reducir riesgos legales, optimizar cadenas
de logistica inversa y mejorar el posicionamiento ambien-
tal corporativo. En este contexto, la REP deja de ser un
requisito regulatorio y se convierte en un instrumento de
competitividad y sostenibilidad empresarial.

Las empresas del sector motriz que requieran orientacion
frente al cumplimiento de los programas de Responsa-
bilidad Extendida del Productor pueden comunicarse con
el Departamento de Gestion Ambiental, donde se brinda
acompafiamiento técnico y apoyo en la gestion de estas
obligaciones.

Sara Quintero — Departamento de Gestién Ambiental
coordinadorambiental@asopartes.com / 317 664 9306
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UN PORTAFOLIO EN EVOLUCION PARA UN MERCADO
EN MOVIMIENTO

En el aftermarket de Inchcape trabajamos para llevar
soluciones a todos los actores del sector automotor, a
través de nuestros diferentes canales de venta, conec-
tando producto, disponibilidad y respaldo en cada punto
de contacto.

Hoy no solo seguimos creciendo: estamos evolucionando
para responder con mas fuerza, agilidad y visién a las di-
namicas del mercado. Consolidamos un portafolio cada vez
més completo, disefado para impulsar la rotacion, optimi-
zar la operacion y generar valor real para nuestros aliados.

Nuestra presencia se extiende a lo largo de toda la red de
concesionarios de Inchcape, el canal E-Commerce con Au-
toplanet, grandes tiendas e hipermercados, el retail con
repuestos originales de las marcas que representamos v,
especialmente, el canal mayorista, que es el mas impor-
tante para nosotros y donde trabajamos de la mano con
servitecas, talleres y distribuidores a nivel nacional.

Fortalecemos nuestras categorias de mayor movimiento
con marcas que ya son sinénimo de respaldo y desem-
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pefo: en llantas, Fortune, Powertrac, Compasal y Aus-
tone para el segmento de camion; en baterias, Hankook,
Alphaline y Bosch; en lubricantes y refrigerantes, Xtrarev
y Prestone; y en filtros, OBX.

Al mismo tiempo, damos un paso adelante con la expan-
sién hacia nuevas categorias estratégicas que amplian las
oportunidades de negocio. Este es solo el inicio de una
apuesta por el crecimiento del portafolio alternativo, con
la incorporacion de soluciones en bombas de agua y com-
bustible con OKAP radiadores con UIN y Polar, motores
para camiones con MTI y la categoria de colision con Nas-
cence, a la que se sumaran nuevas referencias que segui-
rén complementando nuestra oferta.

Seguimos construyendo una propuesta integral que im-
pulsa a nuestros clientes a ir mas lejos, con la confianza
de contar con un aliado que entiende el ritmo y las exigen-
cias del aftermarket.

Para comercializar nuestros productos, contdctanos al
320 418 6829.

#
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HEROES DEL TALLER

HEROES DEL TALLER

53 caribe

COMUNIDAD DE
HEROES DEL TALLER

ey :

TOTAL HISTORICO DE LA
COMUNIDAD

= CRECIMIENTO DELA
(@ ) . \suNIDAD AL 2025

1.025

¥TD =Diciembre 2026

Cristian Leonardo Pardo - Coardinador de Datos

=7

5

CRECIMIENTO DELA
COMUNIDAD EM EL 2026

290

c

BOGOTA

¥TD -korzo 2026

384 Antioquia

67 Norte de Santander

P

" 520riente

//

Inscribete
Aqui

PROXIMAS JORNADAS DE ACTIVACION

DiA DELMECANICO

EXPOPARTES FERIA
AUTOPARTES

FERIA EXPOPARTES
ORIENTE

Héroes del Taller es la comunidad de ASOPARTES que re-
conoce, conecta y fortalece a los mecénicos y técnicos
automotrices del pais. A la fecha, cuenta con un histori-
co de 1.315 miembros: en 2025 consolidé 1.025 regis-
tros (YTD a diciembre) y en 2026 ya suma 290 nuevos
Héroes (YTD a marzo). Su presencia nacional se refleja
en la distribucion por regiones: Bogotd (589), Antioquia
(384), Valle (145), Norte de Santander (67), Caribe
(53), Oriente (52) y Eje Cafetero (25).

Con el propésito de seguir expandiendo esta red a nivel
nacional, el programa avanza articulado al Plan Padrino
2026, una estrategia que integra aliados como Mercado
Libre, NGK, TITAN y Bosch. Gracias a esta sinergia, la co-
munidad accede a descuentos y promociones exclusivas,
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Coordinadordato@osopartes.com

—

T Tel:318

lanzamientos y pruebas de producto, canal directo con
marcas para resolver dudas técnicas y recibir soporte en
campo, y acceso a informacion sectorial clave mediante
cifras y andlisis del Centro de Datos.

Invitamos a mas técnicos y expertos del mantenimiento
automotriz a sumarse mediante el registro y a participar
en las proximas jornadas de activacion: Dia del Mecénico
(Bogotd), Expopartes — Feria Autopartes (Medellin) y
Expopartes Oriente (Bucaramanga).

Mas informacion:

Ana Milena Leal Contreras — Gerente Técnica
gerenciatecnica@asopartes.com

Moavil: 312 527 8744

www. revistaautosypartes.com

R
-_1

-

488 7810




CMJ — EXPERTOS EN REPUESTOS PARA MAQUINARIA AGRICOLA E INDUSTRIAL

.‘

Hoy fortalecemos nuestra evolucion con el
lanzamiento de nuestra nueva pagina web, con
repuestos para: John Deere, Massey Ferguson,
Freightliner, Caterpillar y mas.

Durante mas de 40 ainos hemos acompafiado el
desarrollo del pais, suministrando repuestos de alta
calidad para maquinaria agricola, industrial vy
transporte pesado, con estandares que garantizan
rendimiento y durabilidad en operacion.

www.repuestos cmj.com O\

Somos  distribuidores autorizados de marcas
internacionales como FP DIESEL, MAHLE CLEVITE,
ATS INTERNATIONAL vy MWM, ofreciendo
componentes con especificacién original (OE),
respaldo directo y soporte técnico especializado.

S/GUENOS Y DESCUBRE

Contamos con cobertura nacional desde Bogota,

Medellin, Cali y Villavicencio, garantizando atencién LAS OFERTAS
agil a los sectores que construyen, producen vy @ ©) cmj.elciguenal
transportan Colombia.

V caur g wevecuin Ml socora
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NUESTRA GESTION EN ASOPARTES NORTE DE

SANTANDER

ASOPARTES SECCIONAL NORTE DE SANTANDER

16 DE ENERO 2026

Gaula Militar Norte Santander

REUNION COMANDANTE MAYOR FRANCO GAULA
EJERCITO

Desde la Seccional Norte de Santander se realiza reunion
con el Gaula del Ejército donde se establecié en compafia
del comandante de dicha division el mayor Cardenas y su
equipo, las actividades a desarrollar en este 2026, con el
objetivo de minimizar de forma preventiva la inseguridad
en el sector Automotriz.

21 DE ENERO 2026

(@ejercitonacionalcolombia

REUNION COMANDANTE CORONEL VALENCIA BAPOM
EJERCITO

Desde la Seccional Norte de Santander se realiza reunion
con la Policia Militar del Ejército donde se establecid
en compafia del coronel Valencia comandante de dicha
division y su equipo, las actividades a desarrollar en este
2026, con el objetivo de minimizar de forma preventiva la
inseguridad en el sector Automotriz.

(@policiacucuta

REUNION COMANDANTE MAYOR MURCIA POLFA

Desde la Seccional Norte de Santander: El Presidente
de Junta Directiva de Asopartes, Ronald Colmenares, la
Miembro de Junta Mildred Vera, la Directora Ejecutiva
Asopartes Shirley Contreras Salazar, el Comandante Polfa
Mayor Murcia y su equipo de trabajo. Se relnen el dia
de hoy para establecer las estrategias y las brigadas
preventivas en el sector de la automotriz.

48

@policiacolombia

REUNION COMANDANTE CUADRANTE GUAIMARAL

(@diancolombia

Desde la Seccional Norte de Santander: Trabajando
fuerte por la seguridad del Sector Motriz. El dia de ayer
nuestra Junta Directiva y su Directora, se rednen con la
Comandante CAI GUAIMARAL (teniente Lisbeth) donde se
establecid la metodologia de trabajo para este 2026.

www. revistaautosypartes.com



ASOPARTES SECCIONAL NORTE DE SANTANDER

23 DE ENERD 2026
JORNADA PREVENTIVA DE SEGURIDAD

En la Seccional Norte de Santander, se desarrollo 1ra
Brigada Preventiva de Seguridad, con acompaiamiento
con el Grupo Gaula del Ejército, promoviendo Seguridad
en el sector Automotriz.

Por un entorno mas seguro en la industria motriz.

www. revistaautosypartes.com



NUESTRA GESTION EN ASOPARTES NORTE DE

SANTAN D E R ASOPARTES SECCIONAL NORTE DE SANTANDER

23 DE ENERO 2026

RUTA DE SEGURIDAD POLICIA MILITAR

En la Seccional Norte de Santander, se desarrollo 2da Jornada Preventiva con la Division de Policia Militar del Ejercito,
quienes acompafnaron a nuestros empresarios durante el desarrollo de sus actividades comerciales, asegurando el
bienestar y la seguridad en el sector, promoviendo Seguridad en el sector Automotriz.

Por un entorno mas seguro en la industria motriz.

29 DE ENERO 2026

Desde la Seccional Norte de Santander: Promoviendo la Promoviendo de manera intensiva la Seguridad en el sector, el
dia de hoy Brigada con el Gaula de la policia, trabajando fuerte por la minizar los impactos de inseguridad.

5 @ www. revistaautosypartes.com



ASOPARTES SECCIONAL NORTE DE SANTANDER

BRIGADA POLICIA
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En la Seccional Norte de Santander Asopartes, continuamos con las jornadas de seguridad, en esta oportunidad con la
Policia Metropolitana donde se desarrollé control, prevencion y visita a las empresas del sector motriz.

www. revistaautosypartes.com 5 1



MUJERES DEL SECTOR MOTRIZ DE NORTE DE SANTANDER
CELEBRAN EL DIA INTERNACIONAL DE LA MUJER

La seccional Norte de Santander a través del comité de mu-
jeres de Asopartes llevé a cabo un emotivo evento para con-
memorar el Dia Internacional de la Mujer en el Club Tenis. El
evento contd con la participacion de 40 mujeres del sector
motriz, quienes se reunieron para compartir, integrarse y ce-
lebrar la importancia de la mujer en el sector Motriz.

La jornada incluyd actividades que fomentaron la unién vy la
conmemoracion de la, destacando el papel fundamental que
desempenian en la economia y el desarrollo de la region.

En un gesto de reconocimiento a su destacada labor, se
entregaron dos premios especiales a mujeres ejemplares
del sector. La sefiora Esperanza Parra de Borrero recibit el
reconocimiento como “Mujer Arquitecta de un Futuro Sos-
tenible”, por su incansable trabajo en la construccion de un
futuro mas préspero para las mujeres y las comunidades
del sector.

52

ASOPARTES SECCIONAL NORTE DE SANTANDER
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Por su parte, la empresaria Magaly Roa fue reconocida como
“Mujer Referente en el Sector Motriz”, por su destacada
trayectoria de mas de 50 afios en el sector, siendo un ejem-
plo de liderazgo y dedicacion para las generaciones futuras.

Ambas muijeres recibieron el aplauso y la admiracion de las
asistentes, quienes destacaron su compromiso y pasion por
el desarrollo del sector motriz en la regién.

El comité de mujeres de Asopartes Seccional Norte de San-
tander agradece a todas las mujeres que se unieron a esta
celebracion y reafirma su compromiso de seguir trabajando
por la igualdad y el empoderamiento de la mujer en el sector
motriz de Norte de Santander.

A se vez agradecemos a las empresas que patrocinaron el
evento y que hicieron posible la realizacion del mismo. CO-
MERCIALIZADORA MUNDO PARTES, DISTRIPASRT/CAS DIE-
SEL, RACORES Y MANGUERAS DE COLOMBIA, ORGAANIZA-
CION GA DIESEL. SOLVEX Y MARIELLI MANTILLA.

www. revistaautosypartes.com
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REGISTRO DE NUEVOS VEHICULOS Y MOTOCICLETAS
EN EL RUNT (VENTAS): ENERO 2026

Fuente: ASOPARTES, con hase en datos de Andemos —RUNT, 2026

VEHiCULOS
Se registra un incremento robusto del 38.8% en las ventas, alcanzando las 19,998 unidades en enero de 2026 frente a
las 14,399 del mismo periodo del afio anterior.
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REGISTRO DE VEHiCULDS NUEVOS POR TIPO DE TECNOLOGIA

Los vehiculos a gasolina contintian consoliddndose como la tecnologia lider del mercado, registrando un crecimiento en
volumen al pasar de 7.522 a 8.932 unidades, lo que reafirma su predominancia dentro del total de matriculas.

Por su parte, el segmento hibrido no enchufable (HEV) evidencia el mayor dinamismo del periodo, practicamente duplicando
su volumen, al aumentar de 2.871 a 5.108 unidades, reflejando una acelerada adopcidn de tecnologias de transicion hacia
la electrificacion.

Finalmente, la tecnologia diésel se posiciona en el tercer lugar en participacidn, manteniendo también una tendencia
positiva, con un incremento de 2.600 a 3.657 unidades, lo que confirma una recuperacién progresiva dentro del mercado.

ENERO 2026 VS ENERO 2025
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1. La presentacidn, contenido y comentarios son responsabilidad del érea de mercados y estadisticas de ASOPARTES, para cualquier inquietud o ampliacion
de la informacién comunicarse a través de coordinadordata@asopartes.com

En caso de cualquier inquietud o ampliacion de la informacion comunicarse a través de coordinadordata@asopartes.com
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REGISTRO DE NUEVOS VEHICULOS Y MOTOCICLETAS
EN EL RUNT (VENTAS): ENERO 2026

Fuente: ASOPARTES, con hase en datos de Andemos —RUNT, 2026

REGISTRO DE VEHiCULDS NUEVOS SEGUN MARCA

Kia escala al primer puesto con 2,968 unidades matriculadas, registrando un crecimiento contundente del +63.1% frente
al periodo de enero 2025 y enero del 2026.

Suzuki marca el hito de crecimiento mas alto del periodo (+113.5%), pasando de 550 a 1,174 vehiculos.

Mientras el mercado crece, Nissan es la Gnica marca del Top 10 que decrece, con una caida del -1.7% (894 unidades).

CRECIMIENTO DE LAS VENTAS POR MARCA | ENERO 2026 VS ENERO 2025
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REGISTRO DE VEHiCULOS NUEVOS POR CIUDAD

Bogotd no solo es la ciudad con méas registros, sino que casi duplica su volumen con un crecimiento del +93.7%, pasando
de 2,751 a 5,329 unidades en el periodo de enero 2025 y 2026.

Envigado destaca con el segundo crecimiento més alto entre las ciudades principales (+74.9%), alcanzando las 1,492
unidades frente a las 853 de enero del afio anterior.

A diferencia de la tendencia positiva general, Chia registra la caida mas dréstica del grupo con un -51.3% (de 546 a 266
unidades), seguida por Mosquera con un descenso del -17.1%.

COMPARATIVO DE CRECIMIENTO POR CIUDAD | ENERO 2026 VS ENERO 2025
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En caso de cualquier inquietud o ampliacion de la informacion comunicarse a través de coordinadordata@asopartes.com
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REGISTRO DE NUEVOS VEHICULOS Y MOTOCICLETAS
EN EL RUNT (VENTAS): ENERO 2026

Fuente: ASOPARTES, con hase en datos de Andemos —RUNT, 2026

REGISTROS DE NUEVAS MOTOCICLETAS EN EL RUNT

Incremento de Volumen: La venta de motos pasé de 74,903 unidades en enero de 2025 a 97,897 unidades en 2026.
Dindmica del Sector: Este aumento de casi 23,000 unidades adicionales en un solo mes sugiere una fuerte preferencia por
este medio de transporte, posiblemente impulsada por factores de movilidad urbana o costos de adquisician.

VENTAS DE MOTOS | ENERO 2026 VS ENERO 2025
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REGISTRO DE MOTOCICLETAS NUEVAS POR TIPO DE TECNOLOGIA

Dominio Absoluto de la Gasolina: Esta categoria representa casi la totalidad del mercado, con un crecimiento sustancial al
pasar de 74,750 unidades en enero de 2025 a 97,823 unidades en enero de 2026.

Contraccion de la Tecnologia Eléctrica: A diferencia del mercado de vehiculos de cuatro ruedas, las motos eléctricas
registraron una caida cercana al 50%, descendiendo de 144 a solo 74 unidades matriculadas.

TIPO DE TECNOLOGIA | ENERO 2026 VS ENERO 2025
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En caso de cualquier inquietud o ampliacion de la informacion comunicarse a través de coordinadordata@asopartes.com
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REGISTRO DE NUEVOS VEHICULOS Y MOTOCICLETAS
EN EL RUNT (VENTAS): ENERO 2026

Fuente: ASOPARTES, con hase en datos de Andemos —RUNT, 2026

REGISTRO DE MOTOCICLETAS NUEVAS SEGUN MARCA

Lider de Mercado: Bajaj se mantiene en la cima con 16,320 unidades en enero de 2026, logrando un crecimiento del
+29.2% respecto al mismo periodo del afio anterior.

Crecimientos Destacados: Honda y Hero muestran una expansion agresiva, con incrementos del +73.4% (14,476
unidades) y +75.8% (8,752 unidades) respectivamente.

COMPARATIVO DE CRECIMIENTO POR MARCA | ENERO 2026 VS ENERO 2025
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REGISTRO DE MOTOCICLETAS NUEVAS POR CIUDAD

Lideres por Volumen: Sabaneta encabeza la lista con 8,535 matriculas, logrando un incremento del +49.4% respecto al
me de enero afno anterior. Le sigue Funza con un crecimiento del +57.7% (5,933 unidades).

La Excepcion Negativa: Soacha es el (inico municipio del grupo que presenta una contraccidn, con un descenso del -12.0%,

bajando de 3,224 a 2,836 unidades.

COMPARATIVO DE CRECIMIENTO POR CIUDAD | ENERO 2026 VS ENERO 2025
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En caso de cualquier inquietud o ampliacion de la informacion comunicarse a través de coordinadordata@asopartes.com
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HURTO DE VEHICULOS, MOTOCICLETAS
Y AUTOPARTES ENERO 2026

Fuente: ASOPARTES, datos de SIEDCO, DIJIN-Policia Nacional, 2026

HURTO DE AUTOMOTORES EN COLOMBIA

Durante el periodo analizado de 2026, se registrd una contraccion del 16,39% en el hurto de automotores respecto al
afo anterior, pasando de 775 a 648 casos. Esta disminucion no solo representa una caida estadistica, sino un avance
significativo en la percepcion de seguridad ciudadana.

HURTO DE AUTOMOTORES | ENERO 2026 VS ENERO 2025
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En caso de cualquier inquietud o ampliacion de la informacion comunicarse a través de coordinadordata@asopartes.com
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HURTO DE VEHICULOS, MOTOCICLETAS
Y AUTOPARTES ENERO 2026

Fuente: ASOPARTES, datos de SIEDCO, DIJIN-Policia Nacional, 2026

HURTO DE AUTOMOTORES EN COLOMBIA POR DEPARTAMENTO

Liderazgo en la Reduccién Regional: El departamento de Cundinamarca, a pesar de ser la zona con mayor volumen de
delitos, logrd la disminucién més dréstica del pais en términos absolutos, al reducir los hurtos de 276 a 226 casos entre
enero 2025 y enero del 2026. Esta tendencia de mejora se replicé en los principales focos criticos como Valle (de 149 a
101) y Antioquia (de 130 a 103), consolidando un avance significativo en la sequridad del sector a nivel nacional.

HURTOS POR DEPARTAMENTO | ENERO 2026 VS ENERO 2025
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HURTO DE AUTOMOTORES EN COLOMBIA SEGUN MODALIDAD

En enero de 2026, el hurto de automotores se redujo un 16,39%, impulsado por el desplome del 57% en el uso de ‘Llave
Maestra’ pasando de 253 casos a 109, aunque la modalidad ‘Sin Empleo de Armas’ domina la modalidad de hurto creciendo
un 19% en comparacion al mismo periodo del afio anterior.

MODALIDAD DE HURTO | ENERO 2026 VS ENERO 2025
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En caso de cualquier inquietud o ampliacion de la informacidn comunicarse a través de coordinadordata@asopartes.com
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HURTO DE VEHICULOS, MOTOCICLETAS
Y AUTOPARTES ENERO 2026

Fuente: ASOPARTES, datos de SIEDCO, DIJIN-Policia Nacional, 2026

HURTO DE MOTOCICLETAS EN COLOMBIA
La reduccitn entre enero 2025 y enero 2026 es muy significativa, con una caida del -21,35%. Esto se traduce en 678
motocicletas menos hurtadas en comparacion con el mes de enero del afo anterior.

HURTO DE MOTOCICLETAS | ENERO 2026 VS ENERO 2025
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En caso de cualquier inquietud o ampliacion de la informacion comunicarse a través de coordinadordata@asopartes.com
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HURTO DE VEHICULOS, MOTOCICLETAS
Y AUTOPARTES ENERO 2026

Fuente: ASOPARTES, datos de SIEDCO, DIJIN-Policia Nacional, 2026

HURTO DE MOTOCICLETAS EN COLOMBIA POR DEPARTAMENTO

Comportamiento principal de hurtos en los departamentos: Los tres departamentos con mayor volumen siguen siendo:
Antioquia, Cundinamarca y Valle del Cauca. Solo Antioquia pasa de 807 (2025) a 395 (2026), una reduccion cercana al
-519%, lo que explica una parte significativa de la caida nacional. Cundinamarca también presenta una disminucidn relevante:
422 — 398 (~ -8%) Valle: Se mantiene con un margen semejante al de Cundinamarca presento (362 en enero 2026),
pero por debajo de la cifra de enero de 2024.

HURTO DE MOTOCICLETAS POR DEPARTAMENTO | ENERO 2026 VS ENERO 2025
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DEPARTAMENTOS

HURTO DE MOTOCICLETAS EN COLOMBIA SEGUN MODALIDAD

La categoria de “Sin empleo de armas” contin(a siendo la mas frecuente, aunque registrd un descenso significativo al pasar
de 1,816 casos en enero de 2025 a 1,470 en enero de 2026. De igual manera, los hurtos mediante el uso de “Arma de
fuego” mostraron una reduccion relevante, bajando de 743 a 599 reportes.

MODALIDAD DE HURTO | ENERO 2026 VS ENERO 2025
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HURTO DE VEHICULOS, MOTOCICLETAS
Y AUTOPARTES ENERO 2026

Fuente: ASOPARTES, datos de SIEDCO, DIJIN-Policia Nacional, 2026

HURTO DE AUTOPARTES POR ANOS EN COLOMBIA

El hurto de autopartes presenta una reduccion significativa en 2025 frente a 2024; sin embargo, en 2026 se observa un
repunte moderado que podria indicar una estabilizacion del fenémeno. Aunque los niveles continlian por debajo del histdrico
reciente, el comportamiento sugiere la necesidad de monitoreo continuo para evitar una reversion de la tendencia.

HURTOS DE AUTOPARTES | COMPARATIVO ENERO 2024 - 2025 - 2026
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HURTO DE AUTOPARTES EN COLOMBIA POR DEPARTAMENTOS

Epicentros del Delito: El Valle y Cundinamarca lideran la estadistica con 130 y 120 casos respectivamente en enero de
2026, ambos mostrando un incremento en comparacion con enero de 2025.

Crecimiento Critico: El departamento del Atlantico presenta el salto mas drastico, mas que duplicando sus cifras al pasar
de 25 casos en enero de 2025 a 63 casos en enero de 2026.

Reducciones Notables: Contrario a la tendencia de los lideres, Antioquia logré una reduccion significativa, bajando de 94
incidentes a 47 en el primer mes del afo.

HURTO DE AUTOPARTES POR DEPARTAMENTO | ENERO 2025 - ENERO 2026
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HURTO DE VEHICULOS, MOTOCICLETAS
Y AUTOPARTES ENERO 2026

Fuente: ASOPARTES, datos de SIEDCO, DIJIN-Policia Nacional, 2026

HURTO DE AUTOPARTES POR TIPO DE CLASE 0 BIEN

Bien mas afectado: La Placa de vehiculo domina ampliamente las estadisticas con un 69.01% del total de casos registrados.
Componentes Criticos: La Unidad de Control Electrdonica ocupa el segundo lugar con un 18.71%, lo que indica un interés
especifico en partes de alto valor tecnoldgico y dificil reemplazo.

Elementos Externos: Las Llantas (5.26%), los Motores (2.05%) y los Rines (1.75%) presentan una incidencia
significativamente menor en comparacion con las placas y los mddulos electronicos.

HURTO DE AUTOPARTES | ENERO 2026
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COMERCIO INTERNACIONAL

MPORTACIONES CIERRE 2025

Fuente: ASOPARTES, con hase en datos del DANE,
Comercio Internacional — Importaciones diciembre 2025.

IMPORTACIONES SEGUN CIIU REV. 4 (ENERO - DICIEMBRE 2025)

Estancamiento en Suministro de Accesorios: Mientras que la importacion total del sector crecio un 10,0% v la de vehiculos
terminados un 33,1%, el rubro de fabricacién de partes, piezas (autopartes) y accesorios (lujos) mostrd el crecimiento
mas pobre de la cadena con apenas un 1,9%.

ENERO - DICIEMBRE 2025 VS ENERO - DICIEMBRE 2024
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IMPORTACIONES SEGUN CIIU REV. 4 (DICIEMBRE 2025)

Crecimiento Sostenido: La importacion para la fabricacion de partes, piezas y accesorios (autopartes) para vehiculos
registré un valor de 75 millones de délares en diciembre de 2025.

Variacion Positiva: Este resultado representa un incremento del 6,02% en comparacién con los 71 millones de ddlares
alcanzados en diciembre de 2024, revirtiendo la tendencia de contraccidn observada en meses anteriores.
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COMERCIO INTERNACIONAL
MPORTACIONES CIERRE 2025

Fuente: ASOPARTES, con hase en datos del DANE,
Comercio Internacional — Importaciones diciembre 2025.

IMPORTACIONES SEGUN CAPITULOS DEL ARANCEL DE ADUANAS (ENERO - DICIEMIBRE 2025)

Inversion en Ascenso: Las importaciones de este capitulo alcanzaron los 6.837 millones de délares en el acumulado a
diciembre de 2025, superando los 5.035 millones de ddlares registrados en el mismo periodo de 2024.

Liderazgo en Crecimiento: Este segmento registra una variacion acumulada anual del 35,8%, consolidéndose como un
motor clave frente al crecimiento del 10,0% del total general.

ENERO - DICIEMBRE 2025 VS ENERO - DICIEMBRE 2024
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IMPORTACIONES SEGUN CAPITULOS DEL ARANCEL DE ADUANAS (DICIEMBRE 2025)

Incremento en la Operacién Mensual: Durante el mes de diciembre de 2025, las importaciones de este capftulo alcanzaron
los 655 millones de ddlares, superando los 487 millones registrados en el mismo mes del afio anterior.

Aceleracién Frente al Total: El segmento de vehiculos, partes y accesorios se dispard con una variacidn positiva del 34,58%,
mostrando un dinamismo muy superior al 7,08% del total general de importaciones.
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COMERCIO INTERNACIONAL

MPORTACIONES CIERRE 2025

Fuente: ASOPARTES, con hase en datos del DANE,
Comercio Internacional — Importaciones diciembre 2025.

IMPORTACIONES SEGUN CLASIFICACION CENTRAL DE PRODUCTOS CPC 1.0 A.C. (ENERO - DICIEMBRE 2025)
Crecimiento en el Segmento Clave: La importacion de Vehiculos automotores, remolques y semirremolques, y sus partes y
piezas alcanzd los 5.936 millones de ddlares en el acumulado a diciembre de 2025.

Aceleracién de Doble Digito: Esta categoria registré un robusto crecimiento del 37,12% en comparacion con los 4.329
millones importados en el mismo periodo de 2024.

Dindmica de Abastecimiento: El salto de mas de 1.600 millones de délares en este periodo evidencia una fuerte apuesta por
la renovacién de inventarios y el fortalecimiento de la cadena de piezas y accesorios.

Liderazgo Sectorial: El dinamismo de este segmento (37,12%) supera al del Equipo de transporte en su conjunto (24,58%),
consolidando a los vehiculos y sus componentes como el principal impulsor del flujo de importaciones.
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DESCRIPCION CPC
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IMPORTACIONES SEGON CLASIFICACION CENTRAL DE PRODUCTOS CPC 1.0 A.C. (DICIEMBRE 2025)

Balance Sectorial de Transporte: El grupo de Equipo de transporte alcanzé los 805 millones de délares en diciembre de
2025, consolidando un sdlido crecimiento del 26,96% frente a los 634 millones registrados en diciembre de 2024.
Motor del Crecimiento: El segmento de Vehiculos automotores, remolques y semirremolques, y sus partes y piezas lidera
la dindmica con 583 millones de délares y una tasa de expansién del 37,87%, superando ampliamente la tendencia de
crecimiento del total general (7,08%).
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COMERCIO INTERNACIONAL
MPORTACIONES CIERRE 2025

Fuente: ASOPARTES, con hase en datos del DANE,
Comercio Internacional — Importaciones diciembre 2025.

IMPORTACIONES SEGUN USO 0 DESTINO ECONGMICO (CUODE) (ENERO - DICIEMBRE 2025)

Crecimiento en Valor: La importacion de Partes y accesorios de equipo de transporte alcanzo los 2.141 millones de ddlares
en el acumulado a diciembre de 2025.

Tendencia Positiva: Este resultado representa un crecimiento solido del 6,79% frente a los 2.004 millones de dolares
registrados en el mismo periodo de 2024.

Resiliencia del Segmento: Mientras que rubros como el “Equipo de transporte” y el “Equipo rodante de transporte” sufrieron
caidas del -1,17% y -9,38% respectivamente, las autopartes y accesorios se mantuvieron al alza.

ENERO - DICIEMBRE 2025 VS ENERO - DICIEMBRE 2024
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IMPORTACIONES SEGUN USO 0 DESTINO ECONGMICO (CUODE) (DICIEMBRE 2025)

Liderazgo en Partes y Accesorios: La categoria de Partes y accesorios de equipo de transporte registrd importaciones por
210 millones de délares en diciembre de 2025.

Crecimiento Exponencial: Este rubro alcanzé una variacion positiva del 24,39% frente a los 169 millones de ddlares
importados en diciembre de 2024.

Contraste Sectorial: Mientras que las autopartes crecieron a doble digito, el Equipo rodante de transporte sufrié una
reduccion de 22 millones de délares, lo que equivale a una caida del -10,95%.
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COMERCIO INTERNACIONAL
EXPORTACIONES CIERRE DEL 2025

Fuente: ASOPARTES, con hase en datos del DANE,
Comercio Internacional — Exportaciones diciembre 2025.

EXPORTACIONES SEGUN CIIU REV. 4 (ENERO - DICIEMBRE 2025)
Estabilidad en el Valor CIF: El valor de las importaciones se mantuvo practicamente lineal, pasando de 73 millones de ddlares
en 2024 a 72 millones en 2025 con una caida ligera del -1.84%.
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EXPORTACIONES SEGUN CIIU REV. 4 (DICIEMBRE 2025)

Cierre de diciembre: Al observar (inicamente el mes de diciembre en cuanto a la fabricacion de partes, piezas (autopartes)
y accesorios (lujos) para vehiculos automotores, se detecta una aceleracion en la caida, registrando una contraccion del
-23.72% (el valor paso de 7 a 6 millones de ddlares).
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COMERCIO INTERNACIONAL
EXPORTACIONES CIERRE DEL 2025

Fuente: ASOPARTES, con hase en datos del DANE,
Comercio Internacional — Exportaciones diciembre 2025.

EXPORTACIONES, SEGUN CAPiTULDS DEL ARANCEL (ENERO - DICIEVIBRE 2025)
Exportaciones Totales (Acumulado): Durante los doce meses de 2025, las exportaciones generales del pais mostraron una

tendencia al alza del 1.30%, logrando un incremento de 49,557 a 50,200 millones de ddlares en comparacion con el mismo
periodo de 2024.

Sector Vehiculos y Partes (Acumulado): En contraste, este rubro especifico no logré acompaiar el crecimiento nacional en
dicho periodo. Sufrid una contraccion del -5.12%, reduciendo su aporte de 485 a 461 millones de ddlares.
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EXPORTACIONES, SEGUN CAPITULOS DEL ARANCEL (DICIEMBRE 2025)

Exportaciones Totales: Mantienen un ritmo constante con un crecimiento del 1.34%, alcanzando los 4,541 millones de
délares.

Sector Vehiculos y Partes: En este mes especifico, el sector logrd un rebote positivo con un crecimiento del 3.63%,
pasando de 49 a 51 millones de ddlares.
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COMERCIO INTERNACIONAL
EXPORTACIONES CIERRE DEL 2025

Fuente: ASOPARTES, con hase en datos del DANE,
Comercio Internacional — Exportaciones diciembre 2025.

EXPORTACIONES SEGUN PRINCIPALES CAPITULOS DEL ARANCEL Y PRINCIPALES PARTIDAS ARANCELARIAS (ANO:
2023 - 2024 - 2025)

Tendencia Ascendente: La categoria de partes y accesorios de vehiculos automdviles presentaron un crecimiento mas
constante dentro del portafolio de componentes, logrando un incremento del 8.8% respecto al afio anterior pasando de
45 a 49 millones de délares.
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EXPORTACIONES SEGUN CLASIFICACION CENTRAL DE PRODUCTO CPC 2.0 A.C. (ENERO - DICIEMIBRE 2025)
Durante el periodo de enero a diciembre, las exportaciones totales de Equipo de transporte crecieron un 8.12% (alcanzando
los 579 millones de délares). Sin embargo, este impulso no proviene del sector automotriz, sino de otros nichos como
aeronaves y buques. En contraste, las exportaciones de Vehiculos automotores, remolques y sus partes, el rubro de mayor
peso, sufrieron una caida del -14.51%.
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DESCRIPCION SEGUN CLASIFICACION CPC 2.0 A.C.
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COMERCIO INTERNACIONAL
EXPORTACIONES CIERRE DEL 2025

Fuente: ASOPARTES, con hase en datos del DANE,
Comercio Internacional — Exportaciones diciembre 2025.

IMPORTACIONES SEGUN USO 0 DESTINO ECONOMICO (CUODE) (DICIEMBRE 2025)

En diciembre, las exportaciones de Equipo de transporte experimentaron un crecimiento explosivo del 103.30% (llegando a
113 millones de ddlares), superando con creces el crecimiento acumulado del afio. A diferencia del balance anual negativo,
en este mes el rubro de Vehiculos automatores, remolques y sus partes logré revertir su tendencia y crecio un 6.74%.

DICIEMBRE 2025 VS DICIEMBRE 2024
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DESCRIPCION SEGUN CLASIFICACION CPC 2.0 A.C.
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COMERCIO INTERNACIONAL, BALANCE DE LAS
IMPORTACIONES Y EXPORTACIONES CIERRE DEL 2025

Fuente: ASOPARTES, con hase en datos del DANE,
Balanza Comercial, diciembre 2025.

EXPORTACIONES, IMPORTACIONES Y BALANZA COMERCIAL SEGUN CIIU REV. 4 (ENERO - DICIEMBRE 2025)

El saldo negativo nacional se dispard un 52%, pasando de -9,979 millones de délares en 2024 a -15,204 millones en 2025.
Esto se debe a que las importaciones crecieron con mucha mas fuerza que las exportaciones.

Asimetria en Autopartes: En el rubro de partes, piezas y accesorios, la dependencia es absoluta: en 2025 se exportaron
apenas 66 millones de ddlares (mismo valor que en 2024), mientras que las importaciones subieron de 766 a 781 millones.

BALANZA DE EXPORTACIONES - IMPORTACIONES | ENERO - DICIEMBRE 2025
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COMERCIO INTERNO - CIERRE DEL 2025

Fuente: ASOPARTES, con hase en datos del DANE, Comercio Interno, diciembre 2025.

VARIACION PORCENTUAL ANUAL DE LAS VENTAS DEL COMERCIO AL POR MENOR EN COLOMBIA

Ventas Nominales: Crecimiento del 9,3%, impulsado por una dindmica comercial sdlida durante todo el afio.

Crecimiento Real (Volumen): Avance neto del 8,5% tras descontar inflacion, confirmando una demanda genuina de los
hogares.

Aporte al Sector: Contribuyé con 0,6 puntos al crecimiento total del comercio (11,7%), consoliddndose como pilar del
sector automotriz.

ENERO - DICIEMBRE 2025 VS ENERO - DICIEMBRE 2024
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mmm Nominal = Real = Contribucion

VARIACION PORCENTUAL ANUAL DE LAS VENTAS DEL COMERCIO AL POR MENOR EN COLOMBIA

Crecimiento Nominal: Las ventas de repuestos, accesorios y lubricantes cerraron el mes con un incremento del 7,0%.
Volumen Real Positivo: Tras ajustar por inflacidn, el sector registrd un crecimiento real del 6,6% en diciembre, reflejando
un aumento sélido en unidades vendidas.

Aporte al Sector: Esta linea contribuyd al crecimiento total del comercio minorista en 0,4 puntos porcentuales, el cual
presentd una variacion global real del 11,0% en el dltimo mes del afio.

DICIEMBRE 2025 VS DICIEMBRE 2024
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COMERCIO INTERNO - CIERRE DEL 2025

Fuente: ASOPARTES, con hase en datos del DANE, Comercio Interno, diciembre 2025.

VARIACION PORCENTUAL DE LAS VENTAS DEL COMERCIO AL POR MENOR, SEGUN ACTIVIDAD COMERCIAL (CIIU REV. 4 A.C.)
Dindmica Comercial (Nominal): La linea de autopartes cerrd el afio con un sdlido crecimiento del 11,9%, reflejando la estabilidad y
el flujo constante en este mercado tradicional.

Sostenibilidad del Volumen (Real): Al descontar el efecto de precios, el sector sostuvo un avance real del 11,2%, lo que ratifica la
vigencia de la demanda y el movimiento continuo de mercancias en el mercado.

Aporte al Resultado Global: Esta categoria contribuyé con 0,4 puntos al crecimiento total del sector comercio (11,7% real),
reafirmando su rol como pilar fundamental para el desempefio general de la industria.

ENERO - DICIEMBRE 2025 VS ENERO - DICIEMBRE 2024
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Total comercio minorista y vehiculos Total comercio minorista y vehiculos 4511. Vehiculos automotores nuevos 4530. Partes, piezas (autopartes) y 4541. Motocicletas y de sus partes,
(excepto grupo ClIU 473%) accesorios (lujos) para vehiculos piezas y sus accesorios.
automotores
ACTIVIDAD ECONOMICA
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VARIACION PORCENTUAL DE LAS VENTAS DEL COMERCIO AL POR MENOR, SEGUN ACTIVIDAD COMERCIAL (CIIU REV. 4 A.C.)
Estabilidad Comercial (Nominal): La linea de autopartes registrd un crecimiento nominal del 2,8% en el (ltimo mes del afio.
Sostenibilidad en Volumen (Real): Tras ajustar por inflacidn, el sector mantuvo un avance real del 2,4%, ratificando una demanda
vigente al cierre de la temporada.

Aporte al Desempenio Global: Esta categorfa contribuyé con 0,71 puntos a la variacion total del sector comercio, el cual presento
un solido 11,0% real en diciembre.

DICIEMBRE 2025 VS DICIEMBRE 2024
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COMERCIO INTERNO - CIERRE DEL 2025

Fuente: ASOPARTES, con hase en datos del DANE, Comercio Interno, diciembre 2025.

VARIACION PORCENTUAL DEL PERSONAL OCUPADO PROMEDIO EN EL COMERCIO AL POR MENOR, SEGUN ACTIVIDAD
COMERCIAL (CIIU REV. 4 A.C.)

Generacion de Empleo (Variacion): El sector autopartista mantuvo una dindmica positiva con un incremento del 1,13% en
puestos de trabajo, superando el promedio de crecimiento del comercio minorista general, que fue del 0,62%.
Sostenibilidad Operativa: Esta actividad demostré una sélida capacidad de retencion y creacion de empleo, ratificando la
estabilidad del mercado de repuestos y accesorios durante todo el acumulado del afio.

Aporte al Sector General: La linea mercantil de autopartes aporté 0,05 puntos a la variacion total del empleo en el comercio
(0,62%), consoliddndose como un motor clave para la estabilidad laboral del sector automotriz.

ENERO - DICIEMBRE 2025 VS ENERO - DICIEMBRE 2024
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VARIACION PORCENTUAL DEL PERSONAL OCUPADO PROMEDIO EN EL COMERCIO AL POR MENOR, SEGUN ACTIVIDAD
COMERCIAL (CIIU REV. 4 A.C.)

Generacion de Empleo: El sector autopartista registrd un incremento del 2,1% en la creacion de puestos de trabajo frente
al mismo mes del afio anterior.

Desempefio Relativo: Aunque positivo, el ritmo de contratacién en la linea 4530 se situd ligeramente por debajo del
promedio de crecimiento del empleo en el comercio total, que fue del 2,4% en diciembre.

Aporte al Sector: Esta actividad contribuyé con 0,09 puntos a la variacion total del empleo en el comercio minorista y de
vehiculos (2,4%], reafirmando su papel como un componente estable dentro del sector automotor.
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COMERCIO INTERNO - CIERRE DEL 2025

Fuente: ASOPARTES, con hase en datos del DANE, Comercio Interno, diciembre 2025.

VARIACION PORCENTUAL DE LAS VENTAS DEL COMERCIO AL POR MENOR, SEGUN ACTIVIDAD COMERCIAL (CIIU REV. 4 A.C.)
- POR DEPARTAMENTOS

Lideres en Crecimiento: Al cierre del afio, Otros departamentos encabezaron la dindmica real con un 22,2%, seguidos de cerca
por Santander con un 21,7%.

Desempeiio en Regiones Clave: Se destaca el sélido avance en Antioquia (18,9%) y Cundinamarca (15,8%], superando ambos el
promedio nacional de crecimiento.

Zonas de Crecimiento Moderado: El balance anual cerrd con variaciones positivas en Valle del Cauca (13,4%), Atlantico (12,2%)
y finalmente Bogotd (6,6%), completando un mapa nacional con resultados favorables en todas las zonas evaluadas.

ENERO - DICIEMBRE 2025 VS ENERO - DICIEMBRE 2024
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m Total comercio minorista y vehiculos en el departamento
m 4530- 4541. Partes, piezas (autopartes) y accesorios (lujos) para vehiculos automotores, motocicletas, sus partes y accesorios
m4511. Vehiculos automotores nuevos

VARIACION PORCENTUAL DE LAS VENTAS DEL COMERCIO AL POR MENOR, SEGUN ACTIVIDAD COMERCIAL (CIIU REV. 4 A.C.)
- POR DEPARTAMENTOS

Liderazgo Regional: El mercado presentd una dindmica de crecimiento sobresaliente en el departamento de Atlantico (16,3%) v el
grupo de Antioquia (12,4%).

Sostenibilidad en Mercados Clave: En regiones como Otros departamentos (12,2%) y Valle del Cauca (11,7%), el sector mantuvo
un avance sélido y uniforme al cierre del ano.

Balance frente al Sector: A pesar de las variaciones mas moderadas registradas en Santander (10,7%), Cundinamarca (5,4%) y
Bogota (3,9%), la categoria cerrd el mes en terreno positivo en todo el pais.
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En caso de cualquier inquietud o ampliacion de la informacién comunicarse a través de coordinadordata@asopartes.com
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COMERCIO INTERNO JULIO 2025

Fuente: ASOPARTES, con hase en datos del DANE, Comercio Interno, diciembre 2025.

VARIACION PORCENTUAL DEL PERSONAL OCUPADO PROMEDIO EN EL COMERCIO AL POR MENOR, SEGUN ACTIVIDAD
COMERCIAL (CIIU REV. 4 A.C.) - POR DEPARTAMENTOS

Puntos de Maximo Crecimiento: Al cierre del afio, el sector registrd su mayor dinamismo laboral en Cundinamarca,
alcanzando un incremento del 4,02% en personal ocupado, seguido por el grupo de Otros departamentos con un 3,13%.
Desempefio en Mercados Clave: En regiones estratégicas como Santander y Valle del Cauca, la categorfa mantuvo una
tendencia de contratacion positiva con variaciones del 2,49% y 1,95% respectivamente.

Estabilidad en Zonas Principales: El rubro logrd sostener el crecimiento del empleo en Antioquia con un 1,38%, mientras
que en Bogota se reportd un avance del 0,40% y en Atlantico una estabilidad relativa del 0,31%.

ENERO - DICIEMBRE 2025 VS ENERO - DICIEMBRE 2024
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m 4511. Vehiculos automotores nuevos

VARIACION PORCENTUAL DEL PERSONAL OCUPADO PROMEDIO EN EL COMERCIO AL POR MENOR, SEGUN ACTIVIDAD
COMERCIAL (CIIU REV. 4 A.C.) - POR DEPARTAMENTOS

Liderazgo Regional: El mayor dinamismo en contratacién se concentra en el grupo de Otros departamentos (5,85%) vy
Santander (5,25%), superando los promedios de las grandes capitales.

Sdlido Crecimiento en el Suroccidente: Valle del Cauca se consolida como un motor clave con un incremento del 5,20% en
personal ocupado.

Desempeno Moderado: Antioquia (3,62%) y Cundinamarca (2,40%) mantienen una tendencia positiva, aunque con un
ritmo mds pausado que en meses anteriores.

Cifras Conservadoras: Bogotd (1,20%) y Atlantico (1,81%) registran los crecimientos mas bajos del periodo, reflejando
una estabilidad de contratacién més rigida.

DICIEMBRE 2025 VS DICIEMBRE 2024
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PANORAMA LABORAL EN COLOMBIA (CIERRE 2025)

Fuente: ASOPARTES, hasado en calculos del Radar de las Autopartes producto de CVN,
Datos DANE - GEIH

Un afio de hitos para el mercado de trabajo.

Deuparies on Colombin Ml
L

2LEX AT
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275

24,2 Millones
Poblacién Ocupada

+600 Mil nuevos empleos
(2,55% Crecimiento)

un digito a la baja.

Tasa de desempleo u Tendencia: Dos afios con desempleo de
()

(Minimo histérico) igi

EL LIDERAZGO DEL COMERCIO Y REPARACION

¢Qué lugar ocupamos en la linea de empleabilidad nacional?
OCUPACION LABORAL POR RAMAS

2,84 mill

« Lider Nacional: La rama de
Comercio en todos los dmbitos y
Reparacion de Vehiculos es la que
mds empleo genera en el pais con RIS
4,26 millones de ocupados
- Participacion: Esta rama
representa el 17,6% del total de la
ocupacién nacional.

- Comparativa: Supera a sectores
clave como Agricultura (12,8%) e
Industrias Manufactureras (11,7%).

Comportamiento positivo y panorama alentador para el sector autopartista.

En caso de cualquier inquietud o ampliacion de la informacion comunicarse a través de coordinadordata@asopartes.com
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PANORAMA LABORAL EN COLOMBIA (CIERRE 2025)

Fuente: ASOPARTES, con hase en datos del DANE, Comercio Interno, diciembre 2025.

RADIOGRAFIA DEL SECTOR AUTOPARTISTA

Un ecosistema que mueve al pais.

Fabricacion de Otros
Autopartes 2,50%
3,20%

Mantenimiento y
reparacion

Vehiculos

54,20%

+ Ocupacion total: El mercado de
autopartes emplea directamente
a 635 mil personas en Colombia.

Comercio
Autopartes
16,20%

635 Mil

Ocupados por el sector

Autopartista (Cierre 2025). %

Impacto: El sector representa el 2,34% del total de ocupados del pais.

CRECIMIENTO Y CONSOLIDACION (2021-2025)

Expansion de capacidad laboral.

+ Evolucién: Desde 202], el sector ha

mantenido un crecimiento P

sostenido, superando el umbral ) =

del medio millén de empleos. "f 818
Hitos Recientes: ok

526

« En 2023 y 2025 se superd la
barrera de los 600 mil ocupados.

+ Pasamos de 573 mil ocupados en b

2024 a 635 mil en 2025

recuperando la  senda de

crecimiento.

Resiliencia: El sector ha demostrado capacidad de recuperacion tras las contracciones del

mercado

En caso de cualquier inquietud o ampliacion de la informacidn comunicarse a través de coordinadordata@asopartes.com
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PANORAMA LABORAL EN COLOMBIA (CIERRE 2025)

Fuente: ASOPARTES, con hase en datos del DANE, Comercio Interno, diciembre 2025.

EL EXITO DE LA FORMALIZACION LABORAL

Hacia un sector mas profesional y estable.

+ Contexto de Formalidad: Mientras
el pais enfrenta retos estructurales
(44,0% de formalidad general), el
sector de autopartes muestra
avances notables.

FORMALIDAD

GENERAL

 44,0%
]

+ Progreso en el Sector: En las
actividades de comercializacion y
fabricaciéon, la formalizacién saltd

del 65,8% en 2021 al 79,6% en 2025.
FORMALIDAD
SECTOR

9,%
N2/

+ Crecimiento: Esto representa un
avance de casi 15 puntos
porcentuales en solo 5 afios,
demostrando un compromiso real
con el empleo de calidad.

Impacto Social: Estos esfuerzos consolidan al sector como un motor de desarrollo econémico

formal, estable y profesional para el pais.

En caso de cualquier inquietud o ampliacion de la informacion comunicarse a través de coordinadordata@asopartes.com

www. revistaautosypartes.com 8 1



RADIOGRAFIA DE INFLACION COLOMBIA - IPC

Fuente: ASI]PAIIITES, hasado en calculos del Radar de las Autopartes producto de CVN,
Datos DANE - Indice de precio al consumidor (IPC)

- IPC General %

La inflaciéon anual se ubica en el 5,35%
mostrando una aceleracién frente al
5,22% registrado en enero del 2025.

+ Variacion respecto al mes anterior

En el primer mes del afo, el costo de vida
general subid un 1,18% respecto a
diciembre del 2025.

« Contexto:

Este incremento marca la pauta para el
costo operativo y de consumo en todo el
pais.

S¢QUE MIDEELIPC Y CUANTO PESAN LAS AUTOPARTES?

Entendiendo el IPC y el IPC en las Autopartes. 7 subclases criticas

«  ¢Qué es el IPC?: Es el indice de Precios al
Consumidor que mide la evolucién del

gasto de los hogares. o Productos para la o
Mantenimiento y limpieza y Servicios de
. reparacion. i6 latoneria y pintura.
-+ Peso del Sector Autopartista: De cada P conservacion del yp

100 pesos que gastan los hogares
colombianos, 1 peso se destina
especificamente a repuestos y piezas
para vehiculos.

. chposiciéq: El sector de Autopartes se  compray cambio Aditivos, Otras piezas de
mide a través de 7 subclases criticas de aceite. valvulinas, repuesto para
que representan el 1% del total de la refrigerantes, etc. vehiculos.

medicion del IPC del DANE.

Llantas, neumaticos y
rines para vehiculos.

En caso de cualquier inquietud o ampliacion de la informacidn comunicarse a través de coordinadordata@asopartes.com

8 2 www . revistaautosypartes.com



RADIOGRAFIA DE INFLACION COLOMBIA - IPC

Fuente: ASIJPA’IITES, hasado en calculos del Radar de las Autopartes producto de CUN,
Datos DANE - Indice de precio al consumidor (IPC)

RECUPERACION Y VARIACION DEL SECTOR

Entendiendo el IPC y el IPC en las Autopartes.

Posicionamiento o
A pesar del alza, el sector de 4158/0'

autopartes se mantiene por debajo del Inflacion del sector
IPC general (5,35%), ocupando el Autopartista anual a
noveno lugar entre las divisiones con enero 2026.

nmayor variacion.

Variacian Anual

2000 2020 e 023 Fanri] Farri 202G

ANALISIS DE SUBCLASES

¢Qué subid y que bajoé en el sector autopartista?

Lo que mds subid Variaciones por debajo del IPC

Las subclases de compra y cambio de
aceite, aditivos, valvulinas, liquido para

Mantenimiento y frenos, refrigerante y agua para
Reparacién con  un baterias presentaron variaciones
aumento de 7,8% anual. anuales inferiores al IPC general, con

registros de 3,43% Yy 1,71%,
respectivamente.

Limpieza, conservacion, j‘
latoneria y pintura tuvo
una variacién de 5,78%. ®

WWW. ITEVLSLdduLusSypdl LES. Lull
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20 Calendario de ferias
26 INTERNACIONALES

ASOPARTES  presenta su Calendario de Ferias
Internacionales 2026, una hoja de ruta estratégica que
reline 26 eventos clave del sector motriz y de motopartes
en América, Europa, Asia, Medio Oriente y Africa. Este
calendario fue construido para facilitar la planeacion
comercial de nuestros afiliados, identificar oportunidades
de negocios, internacionalizacion, abastecimiento y
actualizacion tecnoldgica, y conectar a las empresas
colombianas con los principales mercados, tendencias y
compradores profesionales del mundo.

En la imagen se diferencian las ferias con acuerdos
institucionales gestionados por ASOPARTES, las ferias sin

acuerdo, pero de alto impacto para el sector, y las ferias
especializadas en motos, con el fin de orientar la toma
de decisiones segin el tipo de participacion: visitante
profesional, comprador o expositor. Invitamos a fabricantes,
importadores, distribuidores, talleres y empresas de
servicios a utilizar este calendario como herramienta
de trabajo durante 2026 y a contactarnos para ampliar
informacion sobre condiciones de participacion, agenda de
misiones, encuentros B2B y acciones de promocidn sectorial.

Para mayor informacién y acompafiamiento, comuniguese
con Ana Milena Leal, Gerente Técnica de ASOPARTES:
gerenciatecnica@asopartes.com Movil: 312 527 8744,
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ECONOMIA CIRCULAR EN LA INDUSTRIA DE FRENOS

ASOPARTES SECCIONAL ANTIOQUIA

LA NOTA DEL AFILIADO

El caso de BIG, empresa del Grupo BICA, y la reincor-
poracion de discos usados al proceso productive

Hoy la sostenibilidad dejé de ser un concepto aspiracional
para convertirse en una exigencia real del mercado, de los
clientes y de la sociedad. En este contexto, la industria
de autopartes enfrenta el reto de producir con eficien-
cia, calidad y responsabilidad ambiental, manteniendo al
mismo tiempo su competitividad. Para los fabricantes na-
cionales, este escenario representa una oportunidad cla-
ra: aprovechar el control sobre los procesos productivos
para transformar las iniciativas ambientales en ventajas
estratégicas reales.

El Grupo BICA se ha caracterizado histéricamente por
su capacidad de innovacion, adaptacion y desarrollo in-
dustrial en Colombia. En coherencia con esta vision, el
grupo ha asumido el desafio de la sostenibilidad median-
te la implementacion de iniciativas de economia circular,
enfocadas en la reincorporacion de materiales al proceso
productivo, particularmente en la fabricacion de discos de
freno a través de su empresa BIG.

El reto amhiental en la industria de frenos

La fabricacion tradicional de autopartes metélicas depen-
de en gran medida del uso de materias primas y de ca-
denas logisticas extensas, lo que implica altos consumos
energéticos, generacion de residuos y mayores emisiones
asociadas al transporte. Frente a este panorama, la recu-
peracion de materiales posconsumo se convierte en una
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alternativa técnica y ambientalmente viable, siempre que
se gestione bajo criterios estrictos de control, calidad y
trazabilidad.

El rol estratégico del fabricante nacional.

A diferencia de los productos importados, el fabricante
local tiene la capacidad de cerrar el ciclo productivo. En
el caso de BIG, esta ventaja permite recuperar discos de
freno usados directamente desde el mercado, evaluarlos
técnicamente y reincorporarlos de forma controlada al
proceso de fundicidn.

Este modelo no solo contribuye a la reduccion del uso de
materia prima virgen, sino que fortalece el control me-
talurgico, la eficiencia del proceso productivo y la traza-
bilidad, factores clave para garantizar el desempefo y la
seguridad del producto final.

Una iniciativa construida con los clientes

Uno de los pilares del programa es el trabajo conjunto con
distribuidores y clientes, quienes participan activamente
en la recoleccion de los discos usados. Lejos de ser una
iniciativa unilateral, este modelo se concibe como una
alianza dentro de la cadena de valor, donde cada actor
cumple un rol fundamental en la transformacion sosteni-
ble de la industria.

Los discos recuperados son transportados a planta y so-
metidos a procesos de clasificacion, limpieza y control,

www. revistaautosypartes.com



para luego ser reincorporados al ciclo productivo bajo
estandares técnicos definidos. Este enfoque asegura el
cumplimiento de normas nacionales e internacionales,
manteniendo los niveles de calidad y desempeno exigidos
por el mercado.

Ademas, BIG reconoce por este material un valor supe-
rior al del mercado tradicional de chatarra, incentivando
asi una gestion responsable del residuo y fortaleciendo el
compromiso de sus aliados comerciales con el programa
de economia circular.

Es importante resaltar que estos discos no regresan al
mercado como productos remanufacturados. Por el con-
trario, son reincorporados al proceso de fundicion para
convertirse nuevamente en discos nuevos, fabricados bajo
los mismos esténdares técnicos y de calidad. Este proce-
dimiento garantiza que cada producto cumpla plenamente
con su vida Util y desempefo previsto, evitando que pie-
zas reprocesadas de manera informal vuelvan al mercado y
puedan poner en riesgo la seguridad de los usuarios finales.

Impacto industrial y ventaja competitiva

Al fabricar el producto desde la fundicion de la chata-
rra hasta el mecanizado y acabado final, BIG desarrolla
un proceso 100 % nacional. Actualmente, se retiran del
mercado més de 10 toneladas diarias de material reci-
clado, el cual es transformado en productos de alto va-
lor agregado, contribuyendo no solo a la sostenibilidad

www. revistaautosypartes.com
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ambiental, sino también al fortalecimiento de la industria
colombiana.

Este modelo de economia circular es posible gracias a la
integracion productiva local y al control total del proceso
industrial. Para los productos importados, cuya fabrica-
cion se realiza fuera del pais, resulta practicamente im-
posible implementar un esquema similar de recuperacion y
reincorporacion controlada del material, lo que evidencia
una ventaja competitiva tangible del fabricante nacional.

Beneficios amhientales y operativos

Para los clientes, el programa representa una oportuni-
dad concreta de participar en practicas sostenibles, ali-
neadas con politicas de responsabilidad ambiental y com-
promisos cada vez mdas valorados por los mercados y los
consumidores finales.

El Grupo BICA continuara fortaleciendo y ampliando este
modelo de economia circular, integrando nuevos actores,
mejorando sus métricas de impacto y promoviendo una
cultura de sostenibilidad a lo largo de toda la cadena pro-
ductiva. La meta es clara: demostrar que la industria na-
cional puede ser competitiva, rentable y ambientalmente
responsable, convirtiendo la sostenibilidad en una verda-
dera ventaja estratégica de largo plazo.

Daniel Ramirez Roldan - Gerente de Ventas BIG
gerenciaventas(@big.com.co
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EL PROGRAMA DE LEALTAD
Y RECOMPENSAS PARA

LOS MECANICOS

Disefhado para reconocer tu trabajo,

fortalecer tu crecimiento profesional
y brindarte beneficios exclusivos por
tus compras en repuestos, lubricantes

y baterias.

Acumula puntos por tus Acceso a Recibe descuentos
compras y canjealas por Capacitaciones 'y y ofertas especiales
increibles premios eventos exclusivos

Conviértete en Socio. Contactanos y comienza a
disfrutar sus ventajas.

¢AUN no eres socio?
Inscribete aqui. E



AQUI CRECEN
LOS SUENOS QUE
CONSTRUYEN

En 2021, Nailith llegd de La Guajira € inicié su camino en TNK como practicante.
Lo que comenzd como un reto profesional lejos de casa se transformé en un
proyecto de vida; bajo nuestro techo crecio laboralmente, formé un hogar y hoy
su carrera es el sustento de su familia.

Al instalar TNK, no solo mueves tu vehiculo con seguridad;
también impulsas el bienestar de las familias colombianas
qgue son el motor de nuestro pais.
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