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Marcas fuertes.
Negocios sequros

La fuerza de un portafolio global para impulsar el mercado colombiano.

Con las marcas del Grupo ZF, cuenta con soluciones seguras para el mercado de posventa automotriz,
integrando tecnologia, calidad y desempefio para vehiculos livianos, pesados y comerciales.
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IMPULSE EL MOTOR
DE SU EMPRESA

Fortalecemos el crecimiento de su negocio
al evitar el riesgo de impago en las ventas a
plazo y proteger su cartera.
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iTranquilo, nosotros lo apoyamos!

Teléfono: 318 085 6448 www.covifactura.com
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AUTOFPARTES S.A.S.
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EDITORIAL

BATERIAS USADAS PLOMO ACIDO (BUPA): EL CUMPLIMIENTO
AMBIENTAL QUE TRANSFORMARA AL SECTOR MOTRIZ

RUTA TECNICA 433: ;ESTA PREPARADO SU EQUIPO PARA LOS RETOS
DEL SECTOR MOTRIZ?

HEROES DEL TALLER: UNA COMUNIDAD QUE IMPULSA LA
TRANSFORMACION DEL SECTOR MOTRIZ COLOMBIANO

SIMONIZ INGRESA AL MERCADO DE LiQUIDOS DE FRENOS:
TECNOLOGIA, SEGURIDAD Y DESEMPENO SUPERIOR EN LA REGION
EXPOPARTES ORIENTE 2026 MOVERA MAS DE USD 15 MILLONES EN
NEGOCIOS Y CONSOLIDA A BUCARAMANGA COMO EPICENTRO DEL
SECTOR AUTOPARTISTA

SINERGIA EN EL FRENADO: IMPORBRAKE Y FREMAX CELEBRAN UNA
HISTORIA DE EXITO Y SEGURIDAD EN COLOMBIA

DE LA PISTA A TU VEHICULO

COVIFACTURA: EL MOTOR DE LA CONFIANZA EMPRESARIAL
SECCIONAL VALLE

COLOMBIANO APOYA COLOMBIANO

SECCIONAL NORTE DE SANTANDER

OSAKA, LA EVOLUCION DE LA INNOVACION EN REPUESTOS PARA
MOTOS EN COLOMBIA

HELLA: MAS OPORTUNIDADES PARA EL MERCADO COLOMBIANO
EATON LANZA EMBRAGUES PARA CAMIONES ASIATICOS

CMJ - REPUESTOS MAQUINARIA AGRICOLA, INDUSTRIAL Y CAMIONES
PESE A CAIDA DEL 49% EN ROBO DE MOTOS, ANTIOQUIA SIGUE
LIDERANDO ESTE DELITO EN EL PAIS

MAKOTO: UNA MARCA EXPERTA
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EDITORIAL

ASOPARTES

EXPOPARTES MEDELLIN 2026: EL PUNTO DE ENCUENTRO
DONDE CONSTRUIMOS EL FUTURO

CARLOS ANDRES PINEDA 0SORIO
PRESIDENTE EJECUTIVO NACIONAL - ASOPARTES -
ASOCIACION DEL SECTOR MOTRIZ Y SUS PARTES

Con gran orgullo y satisfaccién les damos la bienvenida a
una nueva edicion de Expopartes Feria Autopartes Mede-
llin, el encuentro mas importante del sector motriz y sus
partes en Colombia y uno de los escenarios de negocios,
innovacién y relacionamiento empresarial mas relevantes de
América Latina.

Llegar a esta Edicion XXIl representa mucho mas que una
nueva version de nuestra feria. Es el reflejo del trabajo, la
confianza y el compromiso de miles de empresarios, fabrican-
tes, distribuidores, talleres, importadores, comercializadores
y profesionales que dia a dia contribuyen al fortalecimiento
de una industria fundamental para la movilidad, el desarrollo
econdmico y la competitividad de nuestro pas.

Durante anos, nuestras ferias han sido el escenario don-
de nacen alianzas estratégicas, se generan oportunidades
de negocio, se presentan innovaciones tecnoldgicas y se
construyen relaciones comerciales que trascienden fronte-
ras. Hoy, mas que nunca, la industria enfrenta importantes
desafios relacionados con la transformacién tecnolégica, la
sostenibilidad, la digitalizacidn, la competitividad y los nue-
vos modelos de movilidad. Sin embargo, también enfrenta
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enormes oportunidades para continuar creciendo, innovan-
do y generando valor.

En ASOPARTES creemos firmemente que el futuro de
nuestro sector se construye a través del conocimiento,
la cooperacion y la capacidad de adaptarnos a los cam-
bios que demanda el mercado. Por ello, esta edicion de
la feria ha sido concebida como una plataforma integral
donde convergen la oferta comercial, la actualizacidn pro-
fesional, la innovacion, la tecnologia y el andlisis de las
tendencias que marcaran el rumbo de la industria en los
proximos afos.

Expopartes Feria autopartes Medellin 2026 es también
una oportunidad para reconacer el esfuerzo de quienes ha-
cen posible el movimiento de Colombia y de América Latina.
Detréas de cada vehiculo que circula, de cada empresa que
crece y de cada avance tecnoldgico, existe una cadena de
valor conformada por miles de personas que trabajan con
dedicacitn, conocimiento y pasidn para impulsar el desarro-
llo del sector.

Agradecemos profundamente a nuestros expositores, pa-
trocinadores, aliados estratégicos, conferencistas, medios
de comunicacion, autoridades gubernamentales y visitan-
tes nacionales e internacionales por confiar una vez mas
en este gran encuentro empresarial. Su participacion es el
motor que nos impulsa a seguir fortaleciendo este espacio
que hoy se consolida como una referencia para la industria
motriz de la region.

Desde Medellin, una ciudad reconocida por su innovacidn, re-
siliencia y espiritu emprendedor, renovamos nuestro compro-
miso de seguir trabajando por una industria mas competitiva,
sostenible, sequra y preparada para los desafios del futuro.

Les damos la méas cordial bienvenida a Expopartes Feria Auto-
partes Medellin 2026.

Que estos dias sean una oportunidad para aprender, conec-
tar, generar negocios y sequir construyendo juntos el futuro
de nuestra industria.



BATERIAS USADAS PLOMO ACIDO (BUPA):
EL CUMPLIMIENTO AMBIENTAL QUE
TRANSFORMARA AL SECTOR MOTRIZ

BUPA 2025:

el cumplimiento ambiental
que transformara al
sector motriz

La Resclucion 0799 de 2025 fortalece los Sstemnas
de Recoleccion y Gestidn de BUPA bajo el modelo
REP, garantizanda una gestidn segura de estos
residuos peligroses y impulsando una operacion
mds responsable v sostenible.
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La gestion de Baterfas Usadas Plomo Acido (BUPA) se
consolida como uno de los principales desafios ambienta-
les para el sector motriz colombiano. Con la expedicién de
la Resolucidn 0799 del 17 de junio de 2025, el pais rede-
fine las obligaciones para fabricantes, importadores y co-
mercializadores de baterfas plomo &cido, quienes deberan
dar cumplimiento integral a los lineamientos establecidos
en la resolucién. Asimismo, los establecimientos donde
se realicen cambios de baterias como servitecas, talle-
res, estaciones de servicio, almacenes y demas puntos
de atencion automotriz deberan cumplir especificamente
con las obligaciones establecidas en el articulo 20 de la
norma.

La norma entré en vigor el 1 de enero de 2026, y busca
fortalecer los Sistemas de Recoleccion y Gestion de BUPA
bajo el modelo de Responsabilidad Extendida del Produc-
tor (REP). Su propdsito principal es garantizar una ges-
tion ambientalmente segura de estos residuos peligrosos,
desde la recoleccion hasta su disposicion y aprovecha-
miento final.

La importancia de esta regulacion radica en el riesgo am-
biental asociado a las baterfas plomo &cido. Cuando son
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manipuladas o almacenadas de manera inadecuada, pue-
den generar contaminacion por plomo y acido sulfirico,
afectando suelos, fuentes hidricas y salud piblica. Por
esta razon, la nueva resolucion establece controles més
estrictos sobre almacenamiento, trazabilidad, transporte
y gestion final.

Las cifras presentadas por el Ministerio de Ambiente y
la ANLA reflejan la dimensidn del sistema posconsumo en
Colombia. Con corte a diciembre de 2025, el pais registré
30.197.981 unidades de BUPA recolectadas y gestiona-
das mediante planes autorizados.

Para el afio 2024 también se reportaron:

* 68 planes activos de gestidn.

* 105 empresas implementando la norma, equivalentes
aproximadamente al 90 % del mercado nacional.

e 727 centros de acopio distribuidos principalmente
en servitecas, estaciones de servicio, CDA y grandes
superficies.

Estos resultados evidencian que la gestion de baterias usa-
das dejo de ser un proceso secundario para convertirse en

www. revistaautosypartes.com



Wiy AUTOS.3PARTES I‘i

ZONA DE ALMACENAMIENTO

Ir*!.fj DE BATERIAS PLOMO ACIDO

un componente estratégico del cumplimiento ambiental em-
presarial.

Uno de los cambios mas importantes de la Resolucidn
0799 de 2025 es el fortalecimiento de las obligaciones
para establecimientos donde se realiza cambio de bate-
rias. Talleres, servitecas y centros automotrices debe-
rén garantizar condiciones técnicas adecuadas para el
almacenamiento temporal de las BUPA, incluyendo areas
techadas, pisos impermeabilizados resistentes al &cido,
sistemas de control de derrames, sefalizacion visible y
registros mensuales de ingreso y salida de residuos.

La resolucion ademds establece limites claros de alma-
cenamiento: maximo seis meses de permanencia o hasta
200 unidades o 4 toneladas por centro de acopio.

Otro aspecto clave es la trazabilidad. El sistema deberd
entregar constancias fisicas o electronicas de recepcion
de las baterfas usadas, indicando informacién minima
como cantidad recibida, tipo de bateria, fecha y sitio de
recepcion. Esto permite fortalecer el control ambiental y
evitar que estos residuos peligrosos terminen en canales
informales o en procesos no autorizados.

En este escenario, la alianza entre Sistema Verde y
ASOPARTES adquiere un papel estratégico para el sector
motriz. El convenio busca acompafar técnicamente a las
empresas frente a los nuevos requerimientos regulatorios
y fortalecer las capacidades del sector en materia de ges-
tion integral de residuos peligrosos.

www. revistaautosypartes.com

ASOPARTES

ARTAMENTO DE
GESTION AMBIENTAL

@“‘\I ZONA DE ALMACENAMIENTO
*/ DE BATERIAS PLOMO ACIDO

La experiencia de Sistema Verde en sostenibilidad y
cumplimiento ambiental, sumada al liderazgo gremial de
ASOPARTES, permite impulsar procesos de capacitacion,
cumplimiento normativo de esta resolucion, facilitando
que distribuidores e importadores puedan adaptarse a las
nuevas exigencias normativas.

Mas alld de evitar sanciones, el cumplimiento ambiental
representa hoy una oportunidad para fortalecer la com-
petitividad y la sostenibilidad empresarial. La adecuada
gestion de las BUPA reduce riesgos operativos, mejora la
reputacion corporativa y contribuye al desarrollo de mo-
delos de economia circular dentro del sector automotor.

La Resolucion 0799 de 2025 marca un punto de inflexién
para la gestion ambiental en Colombia. Su implementa-
cion exigird mayor control, infraestructura adecuada y
compromiso de todos los actores de la cadena. En ese
proceso, el trabajo articulado entre empresas, gremios
y gestores ambientales especializados serd fundamental
para garantizar una transicion efectiva hacia una opera-
cién mas segura, responsable y sostenible.

Las empresas del sector motriz que requieran orientacion
frente al cumplimiento de la resolucion Resolucion 0799
2025 pueden comunicarse con el Departamento de Ges-
tion Ambiental, donde se brinda acompafiamiento técnico
y apoyo en la gestion de estas obligaciones.

Sara Quintero — Departamento de Gestion Ambiental
coordinadorambiental@asopartes.com / 317 664 9306



EL UNIVERSO HELLA SE EXPANDE
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Eluniverso HELLA se expande en el mercado colombiano. Ya no se trata solo de un repuesto, sino de
soluciones que hacen parte de un sistema completo, confiable y listo para el dia a dia de nuestros
vehiculos. Cada producto HELLA esta diseniado para integrarse en un universo mucho mayor, donde

la calidad OE, la innovacion y la disponibilidad trabajan en armonia para mantener el pargue automotor en
movimiento. Porque cuando la innovacion automotriz entra en orbita, el distribuidor, el instalador, el taller
y el cliente final ganan.




;ESTA PREPARADO SU EQUIPO PARA LOS RETOS
DEL SECTOR MOTRIZ?
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La industria motriz esté evolucionando mas rapido que nun-
ca. Nuevas tecnologfas, cambios en el comportamiento del
consumidor, sostenibilidad, transformacidn digital y nuevas
formas de liderazgo estan redefiniendo la manera en que
operan las empresas del sector.

Ante este panorama, una pregunta cobra cada vez mas im-
portancia: éestan las organizaciones y sus colaborado-
res preparados para afrontar estos camhios?

Desde la Gerencia de Formacion y Tecnologia de Asopartes
trabajamos para que la respuesta sea si. Durante los pri-
meros cinco meses de 2026, méas de 780 personas han
participado en nuestros programas de formacién, fortale-
ciendo competencias técnicas, comerciales, gerenciales y
de liderazgo.

Gracias a nuestra alianza con el SENA, 497 participantes
accedieron a procesos de formacion sin costo. Ademads,
iniciamos nuestro Programa Ejecutivo de Liderazgo Es-
tratégico, donde 30 gerentes y directivos del sector forta-
lecen habilidades para gestionar equipos y liderar organiza-
ciones en un entorno cada vez mas desafiante.

La actualizacion técnica continda siendo una prioridad a tra-
vés de la Ruta Técnica 433, que ya ha reunido a més de
300 participantes. Recientemente contamos con la partici-
pacion de Simoniz, abordando temas relacionados con liqui-
dos de frenos y soluciones Titan, aportando conocimientos
especializados para talleres y profesionales del sector.

TECNICA

433

También promovimos espacios de reflexion sobre los cam-
bios que estdn transformando la industria mediante el
webinar “El Futuro del Sector Motriz: Cumplimiento y
Estrategias de Diversidad, Equidad e Inclusion (DEI)”,
destacando la importancia de construir organizaciones mas
competitivas, innovadoras y preparadas para el futuro.

Adicionalmente, contamos con una oferta de cursos espe-
cializados en liderazgo, administracion de talleres, recursos
humanos, habilidades de comunicacién, economia circular y
comercializacion de repuestos, disefiados para responder a
las necesidades actuales de las empresas.

El aprendizaje no ocurre Gnicamente en el aula. Por eso,
desde Asopartes impulsamos una agenda académica per-
manente que acerca a empresarios, directivos, técnicos y
colaboradores a las tendencias, desafios y oportunidades
que estan transformando el sector motriz.

La feria serd una nueva oportunidad para vivir esta expe-
riencia a través de conferencias, paneles y espacios de ac-
tualizacién que complementan nuestra oferta de formacitn
y reafirman nuestro compromiso con el desarrollo del ta-
lento humano y la competitividad empresarial.

El conocimiento no solo transforma personas. Tamhién

transforma empresas y fortalece el futuro de todo un
sector.

www. revistaautosypartes.com
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HEROES DEL TALLER: UNA COMUNIDAD.QUE
IMPULSA LA TRAN .ORI\/IACION DEL SECTOR

En el corazdn del sector motriz colombiano existe una
fuerza técnica, humana y empresarial que sostiene dia-
riamente la movilidad del pais: los mecénicos, técnicos y
especialistas de taller. Son ellos quienes diagnostican, re-
paran, asesoran y acompafnan a millones de conductores,
empresas y familias que dependen de sus vehiculos para
trabajar, movilizarse y generar desarrollo.

Conscientes de su papel estratégico, desde ASOPARTES
hemos venido fortaleciendo Héroes del Taller, una iniciati-
va gremial que reconoce, integra y visibiliza a los técnicos
y mecdnicos como actores fundamentales de la cadena de
valor del sector automotor y de autopartes en Colombia.

Una comunidad que conecta conocimiento, marcas y
oportunidades

Héroes del Taller nace como un espacio de relacionamien-
to, actualizacién y reconocimiento para quienes desde los
talleres aportan al mantenimiento, la seguridad vial, la ca-
lidad del servicio y la confianza del consumidor final. Esta
comunidad permite acercar a los mecdnicos a informacion
técnica, buenas précticas, activaciones de marca, benefi-
cios comerciales y espacios de actualizacion que contribu-
yen a su crecimiento profesional.

10

Para el sector, esta iniciativa representa una oportunidad
de fortalecer la formalizacion, promover el uso de produc-
tos de calidad, combatir la informalidad y generar mayor
conciencia frente a los riesgos asociados a la falsificacion,
el contrabando y la comercializacion de autopartes de du-
dosa procedencia.

En un mercado cada vez mas competitivo y exigente, los
talleres y técnicos requieren estar conectados con mar-
cas confiables, tendencias del mercado, herramientas di-
gitales y conocimiento especializado. Héroes del Taller se
convierte asf en un puente entre la industria, el comercio,
los mecanicos y ASOPARTES.

Para las marcas patrocinadoras, Héroes del Taller represen-
ta mucho mas que una estrategia de visibilidad. Es una pla-
taforma de conexion directa con quienes recomiendan, ins-
talan, prueban y validan los productos en la practica diaria.

A través de este programa, las marcas pueden fortalecer
su posicionamiento, escuchar de primera mano |as nece-
sidades del taller, identificar tendencias de consumo, pro-
mover el uso adecuado de sus productos y generar rela-
ciones de confianza con una comunidad técnica altamente
relevante para el sector.

www. revistaautosypartes.com
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ASOPARTES

Por eso, desde ASOPARTES destacamos y agradecemos
el respaldo de marcas aliadas que han creido en esta ini-
ciativa y en el valor de los mecénicos colombianos. NGK,
NTK, TITAN y Mercado Libre han sido aliados fundamen-
tales en el fortalecimiento de esta comunidad, aportando
desde sus capacidades, experiencia y compromiso con el
desarrollo del sector.

Su participacion permite llevar a los talleres contenidos
técnicos, experiencias de marca, beneficios, activaciones
y espacios de interaccion que fortalecen la relacion entre
la industria y quienes diariamente estan en contacto con
el consumidor final.

Un aporte estratégico para ASOPARTES

Para ASOPARTES, Héroes del Taller es una apuesta gre-
mial de alto impacto. Nos permite ampliar la presencia ins-
titucional en el territorio, conocer mejor las dindmicas del
canal técnico, fortalecer la relacién con los actores de la
cadena y construir informacion valiosa para orientar accio-
nes de formacion, formalizacion, legalidad y sostenibilidad.

Ademés, esta comunidad contribuye a consolidar el papel
de ASOPARTES como articulador del ecosistema motriz,
integrando a fabricantes, importadores, comercializadores,
talleres, marcas, aliados estratégicos y entidades que tra-
bajan por un sector mas competitivo, seguro y formal.

www. revistaautosypartes.com

Héroes del Taller también se alinea con los grandes retos
del gremio: promover el conocimiento técnico, fortalecer
la legalidad, impulsar la transformacidn digital, apoyar la
profesionalizacion del sector y abrir nuevos espacios de
participacion para quienes hacen posible que la movilidad
del pais siga en marcha.

Desde ASOPARTES seguiremos trabajando para que Hé-
roes del Taller crezca como una comunidad solida, parti-
cipativa y estratégica para el sector motriz colombiano.
Nuestro compromiso es continuar generando espacios de
formacion, reconocimiento, activacion y conexion entre
los mecanicos, las marcas y el gremio.

Agradecemos especialmente a NGK, NTK, TITAN y Merca-
do Libre por creer en esta iniciativa y por sumarse a una
vision compartida: fortalecer a quienes, con conocimien-
to, esfuerzo y compromiso, mantienen en mavimiento a
Colombia.

Héroes del Taller es mas que un programa. Es una comu-
nidad que reconoce el valor del técnico, conecta al sector
y proyecta el futuro del mercado motriz colombiano.

M@s informacion:

Ana Milena Leal Contreras — Gerente Técnica
gerenciatecnica@asopartes.com

Movil: 312 5278744
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SIMONIZ INGRESA AL MERCADO DE LIQUIDOS DE
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SEGURIOAD TOTAL AL FRENAR
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e

lzquierda a derecha: Jaime Collazos Gerente Mercadeo Mecénica- Julian Salazar Gerente de Mercadeo- Carlos Andres Pineda Preseidente Asopartes-

Leonel Navarrete Coca — Lider de Marca.

Un lanzamiento que impulsa el futuro de la seguridad
automotriz

En un mercado automotriz cada vez mas exigente, donde
la seguridad, el rendimiento y la confiabilidad del vehiculo
son factores determinantes, Simoniz da un paso estratégi-
co con el lanzamiento de Simoniz Xpert Brake Fluid DOT 3
y DOT 4, una nueva propuesta desarrollada para responder
a las necesidades de un pargue automotor moderno y en
constante evolucion.

Esta incorporacién fortalece el portafolio especializado de
Simoniz Kpert, suméandose a categorfas como siliconas
y herramientas quimicas, reconocidas por acompafar
el mantenimiento, cuidado y desempeiio del vehiculo. Con

12

esta nueva linea, la marca continda ampliando su oferta de
soluciones técnicas orientadas a brindar mayor respaldo al
sector automotriz y a las nuevas exigencias del mercado.

Aungue muchas veces pasa desapercibido para el consu-
midor final, el liquido de frenos es uno de los componentes
mas importantes dentro del sistema de seguridad activa de
un vehiculo. Su funcién va mucho més alld de ser un simple
fluido: es el responsable de transmitir la fuerza desde el pe-
dal de freno hasta el sistema de frenado, permitiendo una
respuesta eficiente y segura en cada maniobra. Ademas,
protege componentes internos contra corrosion, lubrica el
sistema y garantiza un desempefo estable incluso en con-
diciones extremas.

www. revistaautosypartes.com
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LINEA XPERT
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Con esta vision, Simoniz Xpert llega a la categoria de li-
quidos de frenos apostando por una combinacién de tee-
nologia de formulacion avanzada, respaldo de marca y
cumplimiento de estandares internacionales, ofreciendo
soluciones disefiadas para responder a las necesidades de
los vehiculos actuales.

Una tecnologia diseiiada para condiciones reales de
conduccion

El desarrollo de Simoniz linea Xpert responde a las nuevas
exigencias de los vehiculos modernos y a condiciones de
operacion cada vez mas demandantes, donde el desempefo
del sistema de frenado juega un papel fundamental en la
seguridad del conductor.

Las formulaciones DOT 3 y DOT 4 fueron desarrolladas

bajo estandares OEM vy utilizando bases quimicas de alta
calidad junto con aditivos anticorrosivos, permitiendo una

www. revistaautosypartes.com
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mayor resistencia térmica y estabilidad del sistema hi-
dréulico de frenado.

Uno de sus principales atributos es su capacidad de desem-
pefo frente a altas temperaturas, un factor determinan-
te para mantener la eficiencia del frenado en condiciones
exigentes. Cuando un liquido de frenos pierde estabilidad
térmica, puede afectar la respuesta del sistema, compro-
metiendo la seguridad del vehiculo.

En este sentido, Simoniz Kpert DOT 3 presenta un punto
de ebullicién seco de 243,5°C y himedo de 146°C, mien-
tras que Simoniz Kpert DOT 4 alcanza 250,5°C en seco y
165°C en himedo, ofreciendo un desempefo confiable in-
cluso en condiciones de alta exigencia, tréfico intenso y re-
corridos prolongados. Una vida (til de 75.000km o 3 afios.

Ademds, la linea es compatible con tecnologias modernas
de frenado como ABS, EBD, ESP, BRS, ASR y TCS, siste-
mas que reguieren una respuesta hidraulica precisa y esta-
ble para garantizar un frenado eficiente.

Pensando en las diferentes necesidades del mercado, Si-
moniz Kpert ofrece un portafolio con amplias presenta-
ciones en DOT 3 y DOT 4. La linea DOT 3 esta disponible
en 250 ml, 350 ml y 900 ml, mientras que DOT 4 contard
con presentaciones de 250 ml, 500 ml y 1000 ml, facili-
tando soluciones para diferentes tipos de mantenimiento y
reguerimientos en distintos vehiculos.

Mas que un producto, una apuesta por la seguridad

Con décadas de experiencia dentro del sector automotriz,
Simoniz contintGa fortaleciendo su portafolio Xpert con
una categoria clave para el mantenimiento preventivo y la
seguridad vial. Mas que un lanzamiento, esta nueva linea
representa el compromiso de la marca con el desarrollo
de soluciones respaldadas por ingenierfa, calidad y des-
empeno.

Simoniz Kpert Brake Fluid DOT 3 y DOT 4 llegan para
acompanar las nuevas necesidades del sector automator,
ofreciendo una propuesta enfocada en seguridad, confian-
za y rendimiento en cada frenada.

13



EXPOPARTES.ORIENTE 2026 MOVERA MAS DE USD 15
“ MILLONES EN NEGOCIOS Y CONSOLIDA-A BUCARAIVIANGA
QMO EPICENTRO DEL SECTOR UTOPART ' ;

| |'|"|-'.l|r|!
—— e

La feria reunira a 120 expositores de cinco paises y proyecta un crecimiento del 30% en
asistencia, consolidindose como uno de los principales escenarios comerciales del sector motriz

colombiano.

ASOPARTES estima que cerca del 10% de los negocios generados durante el evento tendran
destino exportador, fortaleciendo la presencia de las autopartes colombianas en mercados como
Estados Unidos, México, Ecuador, Pert y Venezuela.

El sector autopartista colombiano tendra uno de sus princi-
pales escenarios de negocios del afio con |a realizacién de Ex-
popartes Oriente 2026, una feria que proyecta generar mas
de USD 15 millones en oportunidades comerciales derivadas
de ventas, acuerdos empresariales, ruedas de negocios y ac-
tividades conexas durante los tres dias de programacion.

La cita, que se desarrollard en Bucaramanga, reunird a 120
expositores nacionales e internacionales, representantes de
cinco paises y mas de 4.100 visitantes profesionales, cifras
que reflejan el crecimiento sostenido de una industria que en
Colombia factura cerca de $21 billones anuales y que cuenta
con una red empresarial superior a los 65.000 estableci-
mientos dedicados a la fabricacion, comercializacion y presta-
cion de servicios relacionados con el sector matriz.

“Expopartes Oriente se ha consolidado como una plataforma
estratégica para impulsar el crecimiento del sector, fortale-
cer la formalidad empresarial y abrir nuevas oportunidades
comerciales para fabricantes, distribuidores, importadores y
talleres especializados. La expectativa de superar los USD 15
millones en negocios demuestra la confianza que existe hoy
en la industria y el potencial que tiene Colombia para seguir
fortaleciendo su mercado interno y sus exportaciones”, afir-
md Carlos Andrés Pineda Osorio, presidente de ASOPARTES.
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El evento se realizard en mas de 5.000 metros cuadrados
de exhibicion y busca superar en un 30% la asistencia re-
gistrada en su edicidn anterior, cuando recibié 3.141 visi-
tantes profesionales. Para 2026, la meta es alcanzar 4.100
asistentes, entre ellos mas de 100 compradores y visitantes
internacionales.

La relevancia de Bucaramanga dentro del ecosistema auto-
partista nacional también explica la apuesta por esta feria.
De acuerdo con cifras del Radar de las Autopartes — CVN,
la capital santandereana representa el 3,21% de la factu-
racion nacional del sector, equivalente a cerca de $784.000
millones, consolidandose como uno de los mercados regio-
nales mas dindmicos para la comercializacion de repuestos,
neumaticos, baterfas, equipos de taller y componentes para
motacicletas.

Uno de los aspectos méas relevantes de esta edicion seré su
capacidad para impulsar la internacionalizacion de las em-
presas participantes. ASOPARTES estima que alrededor del
10% de los negocios generados durante la feria estaran aso-
ciados a procesos de exportacidn, fortaleciendo la presen-
cia de las autopartes colombianas en mercados como Esta-
dos Unidos, México, Ecuador, Perd, Venezuela, Guatemala,
Panama y Chile.

www. revistaautosypartes.com
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“Las ferias de ASOPARTES se han convertido en una vitrina
para mostrar la capacidad empresarial del sector y conectar
a las companias colombianas con nuevos compradores inter-
nacionales. Nuestro objetivo es seguir promoviendo espacios
que contribuyan al crecimiento econdmico, la generacion de
empleo y la competitividad de toda la cadena de valor”, agre-
g6 Pineda Osorio.

Ademds de su componente comercial, Expopartes Oriente
2026 contard con una agenda académica compuesta por
més de 20 conferencias técnicas y empresariales, el Semi-
nario del Sector Motriz y el primer Encuentro de Estudian-
tes del Sector Motriz, una iniciativa orientada a acercar a
las nuevas generaciones a una industria que avanza hacia la
electrificacion, la digitalizacién y la incorporacién de nuevas
tecnologias para vehiculos hibridos y eléctricos.

La feria también servird como escenario para el lanzamiento
de nuevas referencias de fabricantes Genuine Parts, OEM y
marcas privadas, asi como para promover buenas practicas
empresariales en una industria que continia enfrentando
desafios asociados al comercio ilegal. Segln estimaciones
sectoriales, el contrabando de autopartes alcanzd los USD
22,3 millones a abril de 2026, una problemética que afecta
la competitividad y la seguridad del mercado.

www. revistaautosypartes.com
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Mas alld de los negocios, el encuentro tendrd un impacto
directo en la economia regional mediante la generacion de 80
empleos directos y 150 indirectos, ademés de la dinamiza-
cion de sectores como hoteleria, gastronomia, transporte y
servicios empresariales.

Con esta nueva edicion, ASOPARTES busca consolidar a Ex-
popartes Oriente como uno de los principales puntos de en-
cuentro de la industria automotriz y autopartista del pais,
fortaleciendo la competitividad empresarial, la formalizacion
del sector y la proyeccion internacional de una actividad eco-
némica que continda siendo fundamental para la movilidad y
el desarrollo productivo de Colombia.
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SINERGIA EN EL FRENADO: IMPORBRAKE Y FREMAX
CELEBRAN UNA HISTORIA DE EXITO Y SEGURIDAD EN
COLOMBIA

FREMAX

LO MAXIMO EN MOVIMIENTO

e Con el respaldo y solidez de DCN AUTOPARTES, la importadora conmemora 17 aios de
especializacion exclusiva junto al gigante brasileiio que cumple cuatro décadas a la vanguardia

de la ingenieria OEM.

La industria de las autopartes no se detiene; evoluciona
al ritmo de la seguridad y la exigencia de las carreteras
colombianas. En el competitivo segmento de los sistemas
de friccidn, mantener el liderazgo requiere de una férmula
exacta: vision estratégica, consistencia logistica y, por en-
cima de todo, un producto que inspire absoluta certeza en
el pedal de freno.

Este afo coincide con una doble celebracién que redefine
la historia de la distribucién especializada en nuestro pafs:
IMPORBRAKE cumple 17 afhos de trayectoria como im-
portadora y comercializadora especializada en frenos, un
hito que se entrelaza perfectamente con el 40° aniversa-
rio de Fremax, el referente brasilefio en la fabricacion de
discos y tambores de freno.

Una Red Nacional con Respaldo y Solidez Ahsoluta

Nacer como una empresa especializada en frenos hace
casi dos décadas implicd asumir el compromiso de edu-
car al mercado y ofrecer alternativas que superaran los
estandares convencionales. Hoy, bajo la sombrilla y el res-
paldo corporativo de DCN AUTOPARTES, IMPORBRAKE ha
consolidado una operacidn robusta y altamente eficiente
que responde con precision a las demandas del sector au-
tomotor colombiano.

Gracias a una estrategia basada en la confianza y el respeto
por el canal de distribucion, IMPORBRAKE ha construido
una red que supera los 800 clientes activos en todo el te-
rritorio nacional. Desde grandes distribuidores mayoristas
hasta mostradores especializados y talleres de servicio, el
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mercado ha encontrado en esta propuesta un aliado estra-
tégico inigualable para la rentabilidad de sus negocios.

Para sostener este crecimiento, la amplitud y profundidad
del portafolio han sido piezas clave. Actualmente, la com-
pafifa cuenta con un catdlogo de mas de 1,500 referen-
cias disponibles, lo que otorga una cobertura lider para
las principales marcas de vehiculos que se comercializan
en el pais. Ya sea para los modelos de alta rotacidn que
dominan el dia a dia de nuestras ciudades, o para apli-
caciones especificas de vehiculos comerciales y de gama
premium, la capacidad de respuesta de IMPORBRAKE
garantiza que el repuesto preciso esté disponible en el
momento exacto.

“Garantizar que cada disco entregado al mercado sea tipo
OEM significa que el usuario final recibe exactamente la
misma ingenierfa, peso, metalurgia y rendimiento que di-
send el fabricante original del vehiculo.”

El Sello OEM: La Garantia de una Siderurgia Perfecta

Para el lector especializado —el distribuidor, el repues-
tero y el mecénico— la tranquilidad se resume en tres
letras: OEM (Original Equipment Manufacturer). Fremax
no es un empaquetador de productos; es una potencia
sider(irgica global que desarrolla y produce piezas bajo las
especificaciones técnicas exactas de las ensambladoras
mds exigentes del mundo. Los productos distribuidos por
IMPORBRAKE son rigurosamente tipo OEM, asegurando
un estandar de equipo original sin concesiones.

]
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Este respaldo se traduce en certificaciones internacionales
de primer nivel, destacando la norma de calidad automotriz
IATF 16949, el estandar més estricto de la industria global.
Ademés, el ADN de Fremax se somete continuamente a las
pruebas extremas de la Stock Car Brasil y la Porsche Cup.
Estos escenarios de alta competicién, donde el sistema de
frenos se exige al limite de la fisica, sirven como el labora-
torio definitivo para transferir directamente esa tecnologia
a los discos que visten los vehiculos de calle en Colombia.

Innovacion que se Siente en el Taller: Tecnologias
Diferenciales

Alolargo de estos 17 afios de exclusividad, IMPORBRAKE
ha introducido soluciones tecnoldgicas al mercado lo-
cal que han resuelto de raiz los dolores de cabeza mas
comunes del servicio posventa, tales como la vibra-
cion, los ruidos molestos y los tiempos muertos en la
instalacion:

L/RB0

Optimiza la conductividad térmica y disipa el calor de forma acelerada;
garantizando un mejor rendimiento de frenado y una mayor vida dtil del freno.

RENV

Aceite protector exclusivo no contamina las pastillas y dispensa la limpieza. Esto
garantiza una aplicacion mucho mas préactica, rapida y sequra.

SI0P 60l

El acabado con ranuras concéntricas asegura un mejor y mas rapido
asentamiento de las pastillas o lonas de freno.

FINTED

La innovadora pintura de piezas Fremax protege mucho més contra el 6xido,
preservando la estética del producto y del vehiculo.

Un Compromiso de Cara al Futuro

La importancia que mantiene IMPORBRAKE como distri-
buidor oficial de Fremax hasta la fecha en Colombia no es
solo un acuerdo comercial; es un pacto de estabilidad y
proteccion para todo el canal. Le asegura a su red de més
de 800 clientes que estan invirtiendo en una marca pro-
tegida, con precios estables, soporte técnico directo de
fabrica y una cadena de suministro altamente confiable.

Celebrar los 40 afos de Fremax junto a los 17 afios de
especializacion de IMPORBRAKE, bajo el sdlido respal-
do de DCN AUTOPARTES, es la prueba reina de que las
alianzas de largo plazo basadas en la calidad premium y
la honestidad del producto son las que verdaderamente
construyen la historia automotriz del pais. Sequimos de-
teniendo vehiculos con la misma pasion con la que acele-
ramos el crecimiento del sector.

DCN

AUTOPARTES

O

IMPORBRAKE

P
= 2N
IMPORBRAKE

UNA MARCA

www. revistaautosypartes.com




‘DE LAPISTAATU VEHICULO

Por qué Ford no corre solo para ganar — y cémo esa

filosofia w#iere a cada repuesto Motorcraft

"‘

]
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El 10 de octubre de 1901, Henry Ford vencié a Alexander
Winton, el constructor y piloto mas laureado de su tiempo,
en una carrera de diez vueltas en Grosse Pointe, Michigan.
Manejaba un carro de su propio disefio, el “Sweepstakes”,
menos potente que el de su rival. Dieciocho meses después,
con el capital que levanté gracias a esa victoria sorpresa,
fundé Ford Motor Company.

Ford no nacié en una fabrica: naci6 en una pista. Un siglo y
cuarto después, esa logica sigue siendo el motor de la marca
y, por extension, de cada repuesto Motorcraft que llega a un
Ford en Colombia.

La tesis: la pista como hanco de pruehas

No se corre solo para ganar; se corre para fabricar produc-
tos llevados al extremo y traer ese aprendizaje a cada carro
de calle. Esa es la postura oficial actual de Ford, articulada
por su CEQ Jim Farley como una “funcion de transferencia”:
cada cosa que se aprende en una vuelta clasificatoria termi-
na, eventualmente, en una linea de ensamble.

Le Mans 1966: el experimento que cambié la industria

El caso emblematico es Le Mans. En 1963, Henry Ford ||
intentd comprar Ferrari y las negociaciones se cayeron en
el Gltimo momento. Ford monté una operacion industrial
sin precedentes para responder en pista, y en 1966 el
GT40 Mark Il terming 1-2-3 en las 24 Horas de Le Mans
— la primera victoria de un fabricante estadouniden-
se en la carrera francesa, y el final de seis victorias
consecutivas de Ferrari. Lo que importa para esta histo-
ria no es el podio: es que las soluciones de aerodinamica,
frenado, transmision y refrigeracion desarrolladas para
sobrevivir 24 horas a fondo terminaron, en versiones de-
puradas, en los carros de calle de los anos siguientes. La
pista funciond como laboratorio.
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Motorcraft: la marca que heredo esa cultura

Motoreraft nacié en 1972, exactamente en medio de esa
era dorada, cuando Ford consolidd la fabricacién y distribu-
cion de sus repuestos bajo una sola marca y la establecit
como fuente de repuestos originales para sus vehiculos.
No es una marca genérica que Ford adopto: es Ford dise-
fando, ingenierizando y aprobando los repuestos para sus
propios carros.

La conexién con el racing nunca se cortd. Desde 2001,
Motorcraft patrocina al iconico #21 de Wood Brothers
Racing, el equipo més antiguo en operacion continua de la
NASCAR Cup Series. Ford lo dice oficialmente: las piezas de
performance usadas en esos carros de carrera generan in-
novaciones que terminan aplicdndose en los vehiculos Ford y
Lincoln estandar.

www. revistaautosypartes.com
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Race car for the road

La filosoffa sigue vigente. En 2023, al presentar el Mustang
GTD — version de calle del Mustang GT3 — Jim Farley lo
dijo sin rodeos: “No disefiamos un carro de calle para la pis-
ta. Creamos un carro de carrera para la calle.”

Y se va a profundizar. En 2026, Ford regresa a la Formula
1 tras casi 20 afios de ausencia, en alianza con Red Bull
Powertrains. Bill Ford, bisnieto de Henry Ford y Executive
Chairman de la compania, lo enmarcd asi: “Este es el inicio
de un nuevo y emocionante capitulo en la historia deportiva
de Ford, que comenz6 cuando mi bisabuelo gané una carre-
ra que ayudd a fundar nuestra empresa.”

Lo que esto significa en Colombia
Cuando un técnico instala una bujfa, un filtro, una bomba de
combustible o una pastilla de freno Motorcraft en un Ford

en Bogotd, Medellin o Barranquilla, no estd montando un re-
puesto cualquiera. Estd montando una pieza ingenierizada por

www. revistaautosypartes.com

la misma compafia que lleva 124 afios usando las pistas mas
exigentes del planeta como banco de pruebas.

Colombia no es la excepcidn a esa filosofla — es su prueba
local. En el Autddromo de Tocancipd, Motorcraft Colombia ha
construido su propio laboratorio de testimonio: un escenario
donde los mismos productos que llegan a los talleres del pais
se someten a condiciones de exigencia real, con pilotos como
Melkin Marin y Juan Lamus que validan en pista lo que des-
pués se le recomienda a un conductor en Bogota, Medellin o
Cali. No somos un centro de desarrollo de ingenieria global,
pero si somos el lugar donde esa ingenierfa se certifica ante
el pablico colombiano. Esa historia, la de lo que ocurre cuan-
do la filosofia de Ford toca asfalto colombiano, la contamos
en la siguiente edicion.

Ford no corre solo para ganar. Corre para que el carro
que esta parqueado en tu garaje funcione mejor maiiana
de lo que funciond hoy. Y Motorcraft es el canal por donde
ese aprendizaje, acumulado durante mas de un siglo, baja del
podio a tu motor.

21




Conectamos oportunidades,
impulsamos el crecimiento.

VIERNES 30 DE OCTUBRE DE 2026

Paola Nieves Uanegas
Directora Seccional Caribe ESCANEA
Cel: 313 998 17 83 PARSIS

direccioncaribe@asopartes.com nexpemencin JOTE Y
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Motorcraft.

REPUESTOS ORIGINALES MOTORCRAFT.

ahora mas cerca de ti

#$BONA Ce
Foane o I\ YADAS WT

Disponibles a traves de nuestros distribuidores
autorizados en Colombia.

VISITANOS EN:




COVIFACTURA:

EL MOTOR DE LA

CONFIANEA EMPRESARIAL

\d

vf CoviFactura

En el mundo B2B, vender a plazo es indispensable para cre-
cer, pero también implica riesgos. En sectores como el auto-
motriz, la construccion, la agroindustria o el comercio mayo-
rista, un incumplimiento de pago puede afectar seriamente la
liquidez y frenar el desarrollo de una empresa.

Covifactura es el aliado estratégico que transforma la incerti-
dumbre en confianza. Nuestro servicio respalda sus ventas a
crédito, protege el flujo de caja y convierte cada transaccion
en una oportunidad segura.

Con Covifactura, las empresas pueden ofrecer condiciones
mas atractivas a sus clientes, fortalecer sus relaciones co-
merciales y proyectar mayor solidez en el mercado. Ademas,
nuestra plataforma digital simplifica los procesos y garantiza
que cada operacion sea tan confiable como un motor recién
salido de fabrica.

Beneficios clave

* Seguridad financiera: proteccion frente a impagos vy
cartera vencida.

* Liquidez garantizada: estabilidad y continuidad en el
flujo de caja.

e (Confianza comercial: mejores condiciones para sus
clientes y relaciones comerciales mas sdlidas.

* Crecimiento sostenible: impacto directo en el incre-
mento de la facturacion.

e Simplificacion administrativa: procesos digitales que
reducen tiempos, costos y cargas operativas.

www. revistaautosypartes.com

Claudia Villamil Bermeo
Vicepresidenta Comercial - Covifactura
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¢Como funciona?

1. La empresa registra en la plataforma de Covifactura la
factura correspondiente a una venta a plazo.

2. Se emite una fianza que garantiza el pago en caso de
incumplimiento.

3. La compafia continda sus operaciones con tranquilidad y
respaldo financiero.

4. Sise presenta morosidad, Covifactura activa la cobertu-
ra'y protege la liquidez de la empresa.

Impacto multisectorial

* Autometriz: fabricantes, concesionarios y distribuido-
res aseguran sus operaciones a plazo.

¢ Construccion: proveedores de materiales y maquinaria
protegen su cartera.

¢ Agroindustria: productores y distribuidores garantizan
continuidad en la cadena de suministro.

e Comercio mayorista: empresas que venden grandes
volimenes con plazos flexibles aseguran sus ingresos.

Covifactura no es solo un respaldo financiero: es una venta-
ja competitiva que le permite aumentar sus ventas, ofrecer
ventas a plazo con confianza, fidelizar clientes y proyectar
solidez en cualquier sector de la economia. Con Covifactura,
usted vende mas y con tranquilidad.

Con Covifactura tranquilo, nosotros los apoyamos.
1



ACTIVIDADES REALIZADAS POR LA SECCIONAL VALLE

EN LO TRANSCURRIDO DEL ANO 2026

ASOPARTES SECCIONAL VALLE

Trabajar bajo un modelo de Gobernanza Colaborativa y de
forma articulada con los diferentes actores de la sociedad
ha sido el camino en nuestro Gobierno para transformar
el Valle del Cauca y apostandole al futuro de la region.

En ese camino nos reunimos con el Comité Intergremial y
los diferentes gremios del Valle y sus subregiones, para
construir una agenda comdn con las prioridades de nues-
tro territorio.

Asopartes representando el Sector Automotriz en la
construccion de la propuesta para hacer visible el depar-
tamento como el tercero mas competitivo del PAIS.

ASOPARTES como gremio participa activamente de Las
reuniones entre la Alcaldia de Cali y el Comité Intergre-
mial y Empresarial del Valle del Cauca (CIEV) donde se
alinean estrategias sobre proyectos de ciudad, reacti-
vacion econdmica y seguridad regional.

ASOPARTES como gremio participa activamente en la
construccion de espacios educativos para formacién téc-
nica del Sector Automotriz como alternativas para la for-
malizacion del sector.

ASOPARTES SECCIONAL VALLE, promoviendo de manera intensiva la Seguridad en el Sector Belalcazar. En apoyo con la
Policia y frente a la necesidad de tener mayor acompafiamiento en el sector. Se creo un frente se seguridad policia con
el cuadrante y el comandante Fulbio Sozade |a Estacion Junin, para minimizar los impactos de inseguridad en esta Zona
debido al consumo desmedido de Alucindgenos por habitantes de calle del sector y la Invasion del espacio Plblico que no
permite a los clientes acceder a los diferentes Establecimientos de Autopartes del Sector.

2 6 www . revistaautosypartes.com



ACTIVIDADES REALIZADAS POR LA SECCIONAL VALLE
EN LO TRANSCURRIDO DEL ANO 2026

ASOPARTES SECCIONAL VALLE

Asopartes direccion Valle como gremio representando los intereses del sector automotriz en la mesa Anti contrabando
Con el Director de la Dian Seccional Cali Jorge Luciano Bedoya y la Seccional Ejecutiva del Valle # anticontrabando# DIAN.

Del sector de autopartes Intervine Maria Viviana Velasquez la Directora ejecutiva de la Seccional Valle y se menciona
sobre los repuestos de vehiculos y motos, que ingresan mercancias con otros tipos de aranceles con uso de subpartidas
arancelarias con otros tipos de mercancias, con plagio de pagina WEB y ventas por redes sociales con precios por debajo
del comercio, jugando con la intencién de compra, con posible fraude informético y/o de mercancias.

Desde la Seccional Valle, Asopartes se Articula con el Sena Sede Pondaje para convocar a todos los integrantes del sector
Automotriz al curso de Propulsion eléctrica 1er Nivel. Mds de 10 empresas del sector se inscribieron en el curso técnico
de forma gratuita y accedieron al conacimiento basico para iniciar una carrera promisoria en la atencion de Post- venta de
vehiculos eléctricos en Colombia y especialmente en el Valle del CAUCA.

www. revistaautosypartes.com 2 7
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COLOMBIANO APOYA COLOMBIANO

Creer en la industria nacional es construir un mejor fu-
turo para todos

En un mercado cada vez més globalizado, donde la oferta
de productos importados crece constantemente y donde el
precio parece haberse convertido en el principal criterio de
decisidn, vale la pena detenernos a reflexionar sobre el ver-
dadero impacto que tienen nuestras decisiones de compra.

Cada vez que un distribuidor, almacén, taller o consumidor
elige una autoparte fabricada en Colombia, no esta adquirien-
do dnicamente un producto. Estd apoyando una cadena de
valor que genera empleo, conocimiento, inversion y desarro-
llo para miles de familias colombianas.

Cuando compramos a un fabricante nacional, una parte im-
portante del valor generado permanece dentro del pais. Ese
dinero se convierte en salarios, inversion, innovacién, trans-
porte, servicios y consumo interno, fortaleciendo el tejido
empresarial colombiano y creando un circulo virtuoso de
crecimiento econémico. Por el contrario, cuando privilegia-
mos productos importados, una porcion significativa de esos
recursos sale inmediatamente de Colombia para fortalecer
otras economias.

La pregunta que debemos hacernos como empresarios del
sector es simple:

¢Bueremos que los recursos que genera nuestro merca-
do fortalezcan a Colombia o a otros paises?

Apoyar la industria nacional no es un acto de proteccionis-
mo. Es una decisién empresarial inteligente que contribuye
a construir una economia mas sélida, mas competitiva y con
mayores oportunidades para todos. La industria colombiana
si puede competir.

Durante afios existio la percepcion de que los productos im-
portados eran superiores a los fabricados localmente. Sin
embargo, la realidad de la industria colombiana demuestra
algo muy diferente.

Las empresas nacionales han invertido durante décadas en
tecnologia, procesos de ingenieria, laboratorios, sistemas
de calidad y desarrollo de talento humano altamente espe-
cializado.

Axial

Rotula

En TNK creemos que la confianza del mercado se gana todos
los dias mediante resultados, consistencia y calidad. Por eso,
contamos con laboratorios de pruebas, procesos de valida-
cion, controles de calidad y equipos de ingenieria enfocados
permanentemente en garantizar que cada producto cumpla
con los mas altos estandares de desempefo y seguridad.

Pero, existe algo alin mas importante que la tecnologia, exis-
te el compromiso de las personas.

Cada dia, nuestros ingenieros, técnicos y operarios llegan a
la planta conscientes de que no estamos produciendo simple-
mente rétulas, terminales, axiales o links de direccion, esta-
mos fabricando seguridad.

Detrés de cada pieza que sale de nuestras lineas de produc-
cion existe una enorme responsabilidad con las familias que
transitan diariamente por las carreteras colombianas.

Sabemos que un sistema de suspension o direccion en per-
fecto estado puede marcar la diferencia entre un viaje se-

Link Terminal
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guro y una situacion de riesgo, por eso, cada proceso de
disefo, fabricacién, prueba e inspeccion se realiza bajo una
conviccién inquebrantable: la seguridad de quienes utilizan
nuestros productos depende de la excelencia con la que ha-
gamos nuestro trabajo.

En TNK no fabricamos (nicamente componentes para sus-

pension y direccion.

*  Fabricamos confianza.

*  Fabricamos tranquilidad.

* Fabricamos seguridad para miles de familias colom-
bianas.

¢0Qué heneficios tiene comprar productos nacionales?
Menos inventario, mas rentabhilidad

Trabajar con un fabricante local también genera ventajas
operativas que impactan directamente la rentabilidad de los
negocios. Cuando un almacén depende de productos impor-
tados, normalmente debe realizar compras de gran volumen
para compensar tiempos de transito, procesos logisticos y
riesgos asociados a la importacién.

Como resultado, grandes cantidades de capital permanecen
inmovilizadas durante meses en inventarios que tardan en
rotar, con un fabricante nacional la dindmica es diferente.

La cercania permite realizar compras més frecuentes, man-
tener inventarios mas saludables y responder con mayor ra-
pidez a las necesidades reales del mercado. Esto se traduce
en una mejor utilizacion del capital de trabajo, mayor liquidez
y una operacion mucho mas eficiente.

Ademés, el distribuidor cuenta con acceso directo al fabri-
cante, soporte técnico especializado, acompaiamiento co-
mercial y una capacidad de respuesta dificil de igualar por
proveedores ubicados a miles de kildmetros de distancia.

Un fabricante local no es simplemente un proveedor, s un
aliado estratégico para el crecimiento sostenible del negocio.

La solucion tamhién esta en nuestras manos, con fre-
cuencia escuchamos en el mercado comentarios como:

e “las ventas estan lentas.”

e “La economia esta dificil.”

e “los clientes solo buscan lo mas barato.”
* “la gente tiene cada vez menos recursos.”

Y aunque existen factores externos que afectan el consumo,

muchas veces asumimos que el problema es completamente
ajeno a nosotros. Pensamos que la solucién depende exclusi-
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ASOPARTES

vamente de las decisiones del gobierno de turno, de la tasa
de cambio o de las condiciones econdmicas internacionales.

Sin embargo, pocas veces analizamos cémo nuestras propias
decisiones de compra impactan la economia que posterior-
mente determina nuestra capacidad de vender. La industria
colombiana no necesita privilegios, necesita confianza.

Apayamts: o rm o
{ ke

Fortalecemas
EMrESEs
nECONes

productos
nacionales

COLOMBIANO

APOYA
mrsu;'m de COLDMBMNO
a5 famdiag

N o

Ecmumla
5 bem‘x:m

Genaramas
empleo
farmal

Bumenta el

Necesita empresarios que crean en la capacidad productiva
del pais y que entiendan que cada decision de compra con-
tribuye a construir el mercado en el que todos queremos
competir.

Un compromiso con Colombia

En TNK creemos profundamente en el talento colombiano, en
la capacidad de nuestra industria y en el potencial que tiene
el pais para competir con los mas altos estandares interna-
cionales.

Creemos que fabricar en Colombia es una responsabilidad y
también una oportunidad para contribuir al desarrollo econd-
mico, al empleo y al crecimiento sostenible de nuestro pafs.
Hoy més que nunca debemos sentirnos orgullosos de lo que
somos capaces de producir, porque cuando apoyamos la in-
dustria nacional:

J Ganan las empresas.

J Ganan los trabajadores.
J Ganan los distribuidores.
J Ganan los almacenes.

J Ganan las familias.

U Y gana COLOMBIA

Creer en la industria nacional no es solamente una decision
de compra. Es una decision de pais.

ba

COLOMBIANO COMPRA

COLOMBIANO
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ARTICULACION CON ENTES GUBERNAMENTALES Y
GREMIOS

ASOPARTES SECCIONAL NORTE DE SANTANDER

Reunidos con miembros de la Junta Directiva del Comité Intergremial de Norte de Santander, cuyo objetivo fue socializar
el portafolio de servicios de Asopartes, contarles quienes somos, que hacemos, logros, aliados estratégicos entre otros.

En esta cita, tuvimos la presencia del Presidente Ejecutivo Nacional de Asopartes Carlos Andrés Pineda, nuestro Pre-
sidente de Junta Seccional Norte de Santander Sr. Ronald Colmenares, ademéas de la presencia del Vicepresidente de
Junta Wilson Gallardo, el Director de la ANDI Francisco Unda, El Director de ASOCAMBIOS John Fonseca, el Director de
ACIEM Alvaro Ruiz y la Directora Ejecutiva de Asopartes en la Seccional Norte de Santander, Shirley Contreras.

FORTALECIENDO LA FORMALIDAD-ARTICULADOS CON LA DIAN ADUANAS

| 3V

“iTrabajando juntos para el crecimiento del sector motriz!

La directora ejecutiva de Asopartes Seccional Norte de
Santander se reunié con la directora seccional de la DIAN,
Dra. Marta Alicia Robayo y el jefe de formalizacidn tributa-
ria, Edson Alonso Pinillos, para construir canales de sociali-
zacion y formacion para los empresarios del sector.

iComprometidos con el desarrollo del sector!

3 2 www . revistaautosypartes.com



ARTICULACION CON ENTES GUBERNAMENTALES Y

GREMIOS

ASOPARTES SECCIONAL NORTE DE SANTANDER

ARTICULACION SECRETARIA DEL MEDIO AMBIENTE ALCALDIA DE COCUTA

ilmportante iniciatival La Secretaria de Medio Ambiente de la Alcaldia de Cidcuta, en colaboracion con Asopartes, lanza
un piloto para promover el reciclaje y el manejo adecuado de residuos peligrosos y no peligrosos en La Merced.

El objetivo es fortalecer el reciclaje, mejorar las condiciones laborales de los recicladores y promover una economia
circular para preservar el medio ambiente, segln el Decreto 0206 de 2023.

Para ello, se realizd trabajo de campo en el sector donde se identifico el poligono a trabajar.

iUnete a esta iniciativa y sé parte del cambio!

ARTICULADOS CON LA POLICA, POR LA SEGURIDAD DEL SECTOR MOTRIZ

iUn paso adelante en seguridad! El equipo de Junta Directiva
de Asopartes Seccional Norte Santander se reunié con el
Coronel Libardo Ojeda, comandante de la Policia Metropoli-
tana de Cdcuta, para trabajar en conjunto por la seguridad
del sector motriz. De esta reunion se Logrd concretar ac-
tividades de vigilancia constante en el sector, lo que nos
permitird mejorar la percepcion de inseguridad en la ciudad.

Agradecemos la articulacion y el compromiso de la Policia
Metropolitana de Clcuta. Estamos comprometidos en tra-
bajar en equipo para seguir impulsando la seguridad y el
desarrollo del sector.

www. revistaautosypartes.com 3 3



AFILIADOS NUEVOS EN LA SECCIONAL NORTE DE

SANTANDER

ASOPARTES SECCIONAL NORTE DE SANTANDER

Desde ASOPARTES nos es grato anunciar que hemos dado la bienvenida a la empresa DURAMAX IMPORTACIONES SAS a
nuestro grupo de Asociados en la seccional Norte de Santander. Nos llena de orgullo tener en nuestro gremio la repre-
sentacion del segmento de Motos, ademds también damos una calurosa Bienvenida a la empresa COMERCIALIZADORA
BERNAL TECH empresa fabricante en la regién, su vinculacidn nos permite fortalecer ain mas nuestra posicién en el
Sector Motriz de la regidn.

Queremos expresar nuestro mas sincero agradecimiento a DURAMAX IMPORTACIONES SAS y COMERCIALIZADORA
BERNAL TECH por el voto de confianza depositado en ASOPARTES. Nos llena de alegria recibirlos en nuestra Familia y es-
tamos convencidos de que su experiencia, dedicacién y compromiso seran fundamentales para forjar una Asociacion méas
fuerte y con gran representacion en la region.

Estamos emocionados de trabajar juntos para impulsar el crecimiento y desarrollo del sector, y estamos seguros de que
juntos lograremos grandes cosas.

Una vez mas, iBienvenidos a ASOPARTES!

Patricia Naranjo / Gerente Comercial - Propietaria Importaciones Duramax ~ Juan Carlos Bernal / Gerente - Propietario Bernal Tech
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PARTES PARA MAQUINARIA AGRICOLA, INDUSTRIAL Y CAMIONES

repuestos cmj.com

BRASILE

GRAN PREMIO SAO PAULO 2026

VIVAMOS LA
F1 JUNTO CON

ENTRE MAS PRODUCTOS MAHLE COMPRES MAS OPORTUNIDADES, MAS ACUMULAS PARA GANAR UN
VIAJE A BRASIL PARA VIVIR LA FORMULA 1 DESDE EL EXCLUSIVO PALCO * Heineken

A
[l
1
1

sy Oy =l BHO fm AR

PREMIO - o lm NEll

PA RTl Cl PA PASAJES AEREOS ENTRADAS A LA F1EN HOTEL Y ALIMENTACION TRANSPORTE VISITAS A FABRICAS
EL PALCO  Heinekerl INCLUIDOS LOCAL MAHLE

IDAY VUELTA

PARA MAS INFORMACION: @ +57 310 780 8047 [><| COMERCIAL@MEDINAJARA.COM



REPUESTOS
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OSAKA, LA EVOLUCION DE LA INNOVACION EN
REPUESTOS PARA MOTOS EN COLOMBIA

LA NOTA DEL AFILIADO

Sehastian Muiioz, Gerente general

Durante 26 anes, en Osaka hemos recorrido el camino
junto a quienes mueven el sector de motos en Colombia.
Y cuando pensamos en lo que hemos construido en este
tiempo, no pensamos primero en cifras ni en catélogos.
Pensamos en la confianza: ese vinculo que nos ha per-
mitido avanzar, crecer y convertirnos en una marca que
responde.

Una confianza que se construye en la carretera, en cada
repuesto, en cada conversacién con distribuidores, talle-
res y motociclistas que eligen Osaka con la certeza de que
estaremos a la altura.

Por eso, lo que compartimos hoy no es solo una noticia.
Es la expresién de una visién que nos ha impulsado duran-
te estos 26 afos a ir mas lejos, a escuchar mejor al mer-
cado y a elevar el estandar de lo que significa desarrollar
repuestos para motocicletas en Colombia.

Un paso que nacio de la responsabilidad.

La modernizacion de nuestro laboratorio de Investigacion
y Desarrollo marca para nosotros un antes y un después:
la posibilidad de no solo fabricar repuestos, sino de for-
mularlos, probarlos y perfeccionarlos para responder con
mayor precision a las condiciones reales de nuestro pais y
de Latinoamérica.

Las vias de Colombia exigen mas. Nuestro clima exige
mas. Y quienes confian en Osaka también nos exigen mas.
Y nosotros también decidimos exigirnos mas, porque en-
tendemos que liderar implica anticiparse, evolucionar y
responder con excelencia.

www. revistaautosypartes.com

ASOPARTES SECCIONAL ANTIOQUIA

Hoy podemos disefar el compuesto de una pastilla de
freno pensando en diversas condiciones. Para nosotros,
innovar asf no es un diferencial; es la forma correcta de
honrar la confianza de quienes eligen Osaka.

Lo que no cambia.

A lo largo del camino hemos consolidado tres lineas que
son el corazon de lo que hacemos: frenos, kits de arras-
tre y haterias. Productos que tocan directamente la se-
guridad del motociclista.

Esa responsabilidad define nuestra manera de avanzar. Es
la fuerza que nos impulsa a seguir innovando, a invertir
con vision y a estar cada vez més cerca de quienes con-
fian en nosotros.

Gracias por construir con nosotros.

Este crecimiento no nos pertenece solo a nosotros. Es
también de cada aliado que creyd en la marca, de cada
distribuidor que la recomendd, de cada motociclista que
confié en un repuesto Osaka cuando més lo necesitaba y
sobre todo de cada uno de nuestros colaboradores.

Seguimos aqui, con el mismo compromiso de siempre y con
una capacidad renovada para responder mejor, llegar mas
lejos y seguir construyendo confianza en cada camino.

En Osaka no solo fabricamos y comercializamos repues-
tos: construimos confianza, impulsamos seguridad y de-
sarrollamos soluciones pensadas para acompafar cada
camino de Colombia.
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HELLA: MAS OPORTUNIDADES PARA
EL MERCADO COLOMBIANO

EL UNIVERSO HELLA SE EXPANDE
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El universo HELLA se expande en el mercado colombiano.
Cuando la innovacion automotriz entra en orbita, el distribuidor, el instalador, el taller y el cliente final ganan.

En un mercado automotor cada vez mas exigente, don-
de los talleres, distribuidores y propietarios de vehiculos
buscan soluciones integrales, la evolucion del portafolio
se ha convertido en un factor clave para generar valor.
HELLA, una marca reconocida mundialmente por su ex-
periencia en iluminacidn, electrdnica y equipamiento para
talleres, continda fortaleciendo su presencia en Colombia
con una estrategia clara: ofrecer una gama cada vez mas
completa de productos para atender las necesidades rea-
les del pargue automotor.

Esta expansidn responde a una transformacion del merca-
do aftermarket. Hoy, los profesionales del sector no bus-
can Unicamente una pieza de recambio; buscan provee-
dores confiables capaces de ofrecer cobertura, disponi-
bilidad, calidad y soporte técnico en miltiples categorias.
Bajo esta visidn, HELLA ha ampliado significativamente su

38

oferta para convertirse en un socio estratégico para dis-
tribuidores y talleres.

De especialista a proveedor integral

Durante décadas, HELLA ha sido sinénimo de innovacién
y calidad de equipo original. Su liderazgo en sistemas de
iluminacién, sensores y electrdnica automotriz ha permiti-
do construir una sélida reputacién en todo el mundo. Sin
embargo, la evolucidn del mercado exige ir méas alla.

Por ello, la compania ha impulsado una expansién progre-
siva de su portafolio, incorporando nuevas lineas de pro-
ducto que complementan su oferta tradicional y permiten
cubrir una mayor parte de las necesidades de manteni-
miento y reparacion de los vehiculos.

-
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Actualmente, el universo HELLA incluye categorias como:

. lluminacién LED y bombillos.

. Faros de trabajo y faros auxiliares.
. Bocinas.

. Limpiaparabrisas.

. Motores de Arrangues y alternadores.
. Baterias.

. Bombas de combustible.

. Sensores.

. Fusibles.

. Bujias.

. Sistemas de termo control.

. Frenos.

. Filtros.

. Linternas profesionales para taller.
. Balizas y soluciones de sefalizacion.

Esta ampliacion permite a los distribuidores consolidar
compras con un proveedor de confianza y a los talleres
acceder a soluciones respaldadas por los estandares de
calidad que caracterizan a HELLA.

Una estrategia orientada al crecimiento del aftermarket

La expansion del portafolio no es simplemente una in-
corporacién de nuevas referencias. Forma parte de una
estrategia global destinada a fortalecer la presencia de
HELLA en el mercado independiente de repuestos y res-
ponder a las nuevas demandas de movilidad.

La creciente complejidad tecnolégica de los vehiculos, la
necesidad de mejorar |a eficiencia operativa de los talleres
y la blsqueda de proveedores con capacidad de suminis-
tro constante han impulsado a la compaiiia a desarrollar
una oferta mas amplia y competitiva.

Para los distribuidores, esto se traduce en nuevas oportu-
nidades comerciales y mayores posibilidades de crecimiento
en diferentes segmentos del mercado. Para los talleres,
significa contar con un proveedor capaz de acompaharlos
en mdltiples tipos de reparacién y mantenimiento.

|
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Calidad de equipo original en cada categoria

Uno de los principales diferenciales de HELLA es su expe-
riencia como proveedor de fabricantes de vehiculos a nivel
mundial. Ese conocimiento se traslada al desarrollo de sus
productos para el mercado aftermarket.

Cada nueva linea incorporada al portafolio sigue criterios
estrictos de calidad, rendimiento y confiabilidad. El ob-
jetivo es garantizar que distribuidores y talleres puedan
ofrecer a sus clientes productos que cumplan con los es-
tandares que exige la industria automotriz moderna.

Ademas de la calidad del producto, HELLA complementa
su propuesta con soporte técnico, informacion especiali-
zada y una amplia experiencia en sistemas automotrices,
aportando valor mas alla del componente fisico.

Preparados para el futuro

La expansidn del universo HELLA continuara en los proxi-
mos anos. La compafia mantiene una estrategia enfocada
en identificar nuevas oportunidades de mercado, ampliar
coberturas y desarrollar soluciones alineadas con las ten-
dencias tecnoldgicas del sector.

El crecimiento de las lineas mecanicas, la evolucion de los
sistemas electronicos y la necesidad de soluciones cada
vez mas integrales seguiran impulsando nuevas incorpora-
ciones al portafolio.

Con esta vision, HELLA reafirma su compromiso con el
mercado colombiano y con todos los profesionales que
forman parte de la cadena de valor automotriz.

Porque hoy ya no se trata (nicamente de un repuesto.
Se trata de un universo completo de soluciones disefiadas
para mantener la movilidad en marcha, generar nuevas
oportunidades de negocio y acompanar la evolucién de la
industria automotriz.

El Universo HELLA se expande. Y con él, las posibili-
dades para distribuidores, talleres y usuarios finales.
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illego el momento de
programarte para
#ExpopartesOriente2026!
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2026 ORIENTE

DEL 19 AL 21 DE NOVIEMBRE

Dos dias llenos de experiencias,
conocimiento y networking que moveran la
industria motriz del Oriente Colombiano.

iTe esperamos en
CENFER - BUCARAMANGA!
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EATON LANZA EMBRAGUES PARA CAMIONES
ASIATICOS

e La empresa presenta un portafolio completo especialmente alineado con las demandas de la
region, con soluciones para transmisiones, embragues, valvulas de motor, articulos agricolas,

entre otros.

Eaton, la empresa global especializada en gestion inteligente
de energfa, participo en Expopartes 2025, una de las ferias
mas importantes de America latina dedicada al mercado de
repuestos, mantenimiento, acCesorios, equipos y Servicios.

Con una presencia consolidada en ediciones anteriores,
Eaton destaca la importancia estratégica de la feria como
plataforma para establecer relaciones y expandirse en el
mercado sudamericano. Este afio la compafia presento
un portafolio completo especialmente alineado con las de-
mandas de la region, con soluciones para transmisiones,
embragues, vélvulas de motor, articulos agricolas, entre
otros. Su participacién reforzo la presencia de la marca en
el pais y la consolido como una referencia en innovacién,
calidad y atencidn regionalizada.

Uno de los principales atractivos que Eaton presento en la
feria fue el lanzamiento oficial del embrague para la aplica-
cion Hino 500, enfocado en el creciente mercado de vehi-
culos comerciales asidticos en America del sur. Esta nueva
aplicacion surge como respuesta directa a los cambios en
el perfil de la flota sudamericana, que paso a incluir cada
vez mas modelos asidticos como alternativas viables para el
transporte de carga.

Eaton, atenta a esta transformacion, ha desarrollado una so-
lucién robusta y de alta durabilidad, con el mismo esténdar
de calidad reconacido globalmente.

Con este lanzamiento, la empresa amplia su portafolio, que
ya incluye aplicaciones brasilefas, americanas y europeas, in-
corporando ahora también la linea asiética. El embrague para
la aplicacién Hino 500 llega al mercado con todo el respal-

www. revistaautosypartes.com

do técnico y la ingenierfa de punta de Eaton, ofreciendo un
excelente desempefio y resistencia frente a las condiciones
operativas mas exigentes de la regién. Los componentes son
sometidos a las mismas rigurosas pruebas que se aplican a
las demés lineas de la marca, lo que garantiza confiabilidad
para el cliente final y tranquilidad para los operadores de flo-
ta y distribuidores.

Ademas de la calidad, el nuevo producto ofrece una excelente
relacion costo-beneficio, posiciondndose como una alternati-
va competitiva frente a las opciones tradicionales disponibles
en el mercado.

“Nuestro objetivo es ampliar la cobertura de aplicaciones y
atender las necesidades de la region. La linea asiética viene
a complementar nuestro portafolio y a ofrecer al cliente una
opcidn segura, con procedencia garantizada y asistencia en
toda la regidn”, afirma Victor Bonami, Gerente de Exporta-
cion del drea de Aftermarket de America del Sur.

Durante Expopartes, Eaton también destaco su actuacion en
el mercado de exportacion, con iniciativas dirigidas a Ameri-
ca del Sur, comenzando por Colombia. La empresa presen-
to acciones estratégicas para fortalecer la relacion con los
profesionales del sector, incluyendo capacitaciones técnicas,
campanfas de incentivo y apoyo a los distribuidores a través
del programa jornada Eaton.

E.T°N

Powering Business Worldwide
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PESE A CAIDA DEL 49% EN ROBO DE MOTOS,
ANTIOQUJA SIGUE LIDERANBO ESTE DELITO

EN EL PAIS .

L

_

e El departamento registra una de las reducciones mas altas del pais en 2026, especialmente en

Medellin y su drea metropolitana.

e Asopartes advierte que el mercado ilegal de autopartes sigue impulsando este delito, pese a la

tendencia a la baja

El hurto de vehiculos en Antioquia registra una reduccion
significativa durante el primer trimestre de 2026, es-
pecialmente en motocicletas, que siguen siendo las mas
afectadas. Asi lo revela el mas reciente balance de Aso-
partes, que muestra avances en los indicadores, aunque
el departamento continda siendo el principal foco de este
delito en Colombia.

En lo corrido del afo, los hurtos de motocicletas en Antio-
quia pasaron de 2.379 a 1.198 casos, lo que representa
una caida del 49%. La reduccidn es ain mas notable en el
area metropolitana de Medellin, donde los casos bajaron
de 1.614 a 784, equivalente a una disminucién del 51%.
Estos resultados reflejan una mejora importante en una
de las zonas histéricamente méas impactadas.

A nivel nacional, la tendencia también es positiva. Entre
enero y marzo de 2026 se registraron 7.581 hurtos

46

de motocicletas, frente a 9.131 en el mismo periodo de
2025, lo que representa una reduccion del 17%. Solo en
marzo, la caida fue del 34%, lo que indica una menor pre-
sion del delito en el pais durante ese mes.

En el caso de los automaviles, el comportamiento nacio-
nal también muestra una mejora. En 2025 se registra-
ron 2.267 hurtos, mientras que en 2026 la cifra hajo a
1.926, lo que representa una reduccion del 15%, eviden-
ciando una tendencia descendente en este segmento.

En Antioquia, el hurto de automotores también disminuye,
aunque con menor intensidad. Los casos pasaron de 384
a 294 en lo corrido del afo, lo que equivale a una caida del
23%. En Medellin, los hurtos pasaron de 220 en 2025 a
184 en 2026, lo que representa una reduccidn del 16%,
manteniendo una tendencia a la baja, pero mas moderada
frente a las motocicletas.

www. revistaautosypartes.com
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Pese a estos avances, Antioquia sigue concentrando el
mayor nimero de hurtos de motocicletas en el pais. Esto
evidencia que, aunque los indicadores mejoran, el delito
contintia activo y focalizado en el territorio.

Segln Asopartes, uno de los factores que explica esta si-
tuacion es el mercado ilegal de autopartes. La venta de
piezas sin trazabilidad facilita la operacion de redes crimi-
nales y dificulta el control por parte de las autoridades,
especialmente en zonas con alta demanda de repuestos.

“Las cifras muestran una reduccion importante, pero el
reto esta en sostener esta tendencia y evitar que el deli-
to se reactive en las zonas con mayor incidencia”, sefiald
Carlos Andrés Pineda Osorio, presidente de Asopartes.

www. revistaautosypartes.com
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Aungue las cifras reflejan avances, Antioquia se mantie-
ne entre las regiones con mayor incidencia en hurto de
vehiculos en el pais, mientras que Medellin continta en
tercer lugar de las ciudades méas afectadas. Este com-
portamiento confirma que el delito sigue concentrado
en grandes centros urbanos, donde convergen factores
como demanda, informalidad y capacidad logistica de las
redes ilegales.

El gremio insiste en que la reduccion de las cifras debe
consolidarse con acciones sostenidas en el tiempo. Para
Asopartes, el control al comercio ilegal de autopartes,
junto con una mayor articulacién entre autoridades y sec-
tor privado, serd determinante para lograr una disminu-
cion estructural del hurto de vehiculos en Colombia.
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Grandes Fabricantes de Auto Partes
ABC de las Auto Partes

Analisis Técnico
Diagnéstico

(Qué es RUTA Técnica 433?

Es un espacio virtual que conecta a la
industria de autopartes

Con el sector de mantenimiento y
reparacién vehicular en Colombia

Promovemos la actualizacién tecnolégica
y las mejores préacticas de reparacién en
todos los sistemas de vehiculos

& automotores. '

Este programa est4 dirigido a técnicos y
personal de servitecas, talleres de
vehfculos livianos, medianos, pesados,
motocicletas, centros de revisién
técnico-mecénica y comercio de
autopartes.

Onete a RUTA Téchica 433 y sé parte de
una comunidad que enfrenta los retos del
futuro. -

 jJuntos, innovamos y crecemos!

En ASOPARTES y CETEC, RUTA Técnica 433 es
sinénimo de innovacién y excelencia para el sector
automotriz.

iTe esperamos!

Mantenimiento
Reparacion

'/ Tecnologia Automotriz
Avances de la Industria
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- Car Care - Presurizados - Amortiguadores - Radiadores - Suspension
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REGISTRO DE NUEVOS VEHICULOS Y MOTOCICLETAS
EN EL RUNT (VENTAS) ABRIL 2026

Fuente: ASOPARTES, con hase en datos de Andemos —RUNT, 2026

VEHICULOS

El primer cuatrimestre de 2026 marca un salto histdrico para el sector, alcanzando un acumulado de 100,603 vehiculos
vendidos frente a los 67,300 registrados en el mismo periodo de 2025. Este crecimiento evidencia una aceleracin mensual
constante que alcanzd su punto maximo en marzo y se mantuvo sélida en abril, superando mes a mes los techos de demanda
del afio anterior. Con un volumen que ahora se estabiliza por encima de las 25,000 unidades mensuales, el mercado no
solo consolida su recuperacion, sino que establece un nuevo estandar de ventas significativamente superior al proyectado.

VENTAS DE VEHICULOS | ENERO - ABRIL 2026 VS ENERO - ABRIL 2025
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REGISTRO DE VEHiCULOS NUEVOS POR TIPO DE TECNOLOGIA

Dominio de Gasolina: Se mantiene como lider absoluto con 41,684 unidades, aunque su ritmo de crecimiento es el més
conservador frente a las nuevas tecnologias.

Aceleracion Hibrida (HEV): Es |a tecnologia con mayor impacto comercial al registrar 25,515 unidades, consolidandose
como la opcion preferida de transicién con un crecimiento del 67.6%.Fortaleza del Diésel: Sorprende con un repunte sdlido
del 51.1%, alcanzando las 16,539 unidades en el cuatrimestre y manteniendo una relevancia clave en el mercado.

Hito Eléctrico: Es el segmento con el crecimiento mas disruptivo al sumar 14,557 unidades, lo que representa un
incremento superior al 200% v triplica su presencia frente al afio anterior.

ENERO- ABRIL 2026 VS ENERO - ABRIL 2025
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1. La presentacion, contenido y comentarios son responsabilidad del drea de mercados y estadisticas de ASOPARTES, para cualquier inquietud o ampliacion
de la informacién comunicarse a través de coordinadordata@asopartes.com
En caso de cualquier inquietud o ampliacion de la informacion comunicarse a través de coordinadordata@asopartes.com
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REGISTRO DE NUEVOS VEHICULOS Y MOTOCICLETAS

EN EL RUNT (VENTAS) ABRIL 2026

Fuente: ASOPARTES, con hase en datos de Andemos —RUNT, 2026

REGISTRO DE VEHiCULOS NUEVOS SEGUN MARCA

Liderazgo de Kia: Durante el periodo de Enero a Abril 2026, Kia se consolida como la marca niimero uno con 14,041 unidades,
logrando un crecimiento sobresaliente del +56.8% frente a las 8,957 registradas en 2025.

Fendmeno Tesla: En el acumulado a Abril 2026, la marca protagoniza un hito estadistico sin precedentes con un volumen en
ventas de 9,408 unidades, reflejando la explosion de la demanda eléctrica premium.

Dinamismo de BYD y Suzuki: Ambas marcas muestran una expansién agresiva en el primer cuatrimestre de 2026; BYD
crece un +65.1% (4,203 unidades) y Suzuki un +54.2% (5,158 unidades), demostrando la fuerza de los portafolios
electrificados y compactos.

Tendencia de Marcas Tradicionales: Al cierre de Abril 2026, marcas consolidadas mantienen ritmos sélidos de doble digito;
Chevrolet destaca con un +36.2% (7,645 unidades) y Mazda con un +21.1% (7,737 unidades), mientras Toyota presenta
el avance mas conservador con un +5.3%.

CRECIMIENTO DE LAS VENTAS POR MARCA | ENERO - ABRIL 2026 VS ENERO - ABRIL 2025
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REGISTRO DE VEHiCULOS NUEVOS POR CIUDAD/MUNICIPIO

Explosion en Bogota: Durante el periodo enero-abril 2026, la capital se ratifica como motor del pais con un crecimiento
del +104.8%, duplicando su volumen hasta las 28,939 unidades.

Dinamismo en Girdn y Envigado: Ambas ciudades muestran una aceleracion sobresaliente al cierre de abril; Girén repunta
un +95.5% y Envigado un +81.5% (7,564 unidades), liderando la expansion regional.

Aceleracion en Sabaneta y Barranquilla: En el acumulado a 2026, Sabaneta (+46.7%) y Barranquilla (4+59.7%)
mantienen una tendencia positiva sélida, superando el promedio de crecimiento del mercado nacional.

Contraste en Mosquera y Manizales: Al finalizar abril, estas ciudades registran tendencias negativas; Mosquera cae un
-12.6% y Manizales un -4.5%, siendo los Unicos puntos de retroceso en el Top 10 regional.

COMPARATIVO DE CRECIMIENTO POR CIUDAD/MUNICIPIO | ENERO - ABRIL 2026 VS ENERO - ABRIL 2025
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En caso de cualquier inquietud o ampliacion de la informacidn comunicarse a través de coordinadordata@asopartes.com
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=, . REGISTRO DE NUEVOS VEHICULOS Y MOTOCICLETAS

EN EL RUNT (VENTAS) ABRIL 2026

Fuente: ASOPARTES, con hase en datos de Andemos —RUNT, 2026

REGISTROS DE NUEVAS MOTOCICLETAS EN EL RUNT

Pico de Ventas en Marzo: El mercado de motos alcanzd su volumen mas alto en marzo de 2026 con 121,515 unidades,
logrando un crecimiento interanual del +41.7% frente al mismo mes de 2025.

Aceleracion Sostenida: La tendencia de crecimiento en 2026 se mantiene robusta, pasando de un +30.7% en enero a
un sdlido +41.5% en abril, consolidando una demanda superior a las 110,000 unidades mensuales desde febrero.

Hito del Cuatrimestre: Entre enero y abril de 2026, se han matriculado 448,610 motos, superando ampliamente las
325,398 del mismo periodo del afio anterior y estableciendo un nuevo techo histdrico para el sector.

VENTAS DE MOTOS | ENERO- ABRIL 2026 VS ENERO - ABRIL 2025
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REGISTRO DE MOTOCICLETAS NUEVAS POR TIPO DE TECNOLOGIA

Dominio de Gasolina: Esta tecnologia abarca casi la totalidad del mercado con 448,323 unidades en el cuatrimestre, lo
que representa un crecimiento solido del +38% frente a las 324,868 registradas en 2025.

Contraccion en Eléctricas: A diferencia de otros sectores, las motos eléctricas profundizan su caida en el periodo enero-
abril 2026 con un descenso del -44.4%, pasando de 511 unidades el afio anterior a solo 284 unidades.

TIPO DE TECNOLOGIA | ENERO-ABRIL 2026 VS ENERO - ABRIL 2025
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REGISTRO DE NUEVOS VEHICULOS Y MOTOCICLETAS

EN EL RUNT (VENTAS) ABRIL 2026

Fuente: ASOPARTES, con hase en datos de Andemos —RUNT, 2026

REGISTRO DE MOTOCICLETAS NUEVAS SEGUN MARCA

Dominio de Bajaj: Durante el periodo enero-abril 2026, la marca se ratifica como lider absoluto con 78,056 unidades,
logrando un crecimiento sdlido del +48.3% frente a las 52,641 del afio anterior.

Expansion de Honda y Here: Ambas marcas consolidan un dinamismo agresivo en el cuatrimestre; Honda crece un +70.3%
(62,723 unidades) y Hero un +80.3% (36,341 unidades), posiciondndose entre los incrementos mas altos del sector.
Hito de Bera y Vento: Las marcas emergentes registran los saltos mas drasticos al cierre de abril; Bera logra un crecimiento
atipico del +700% (4,517 unidades) y Vento escala un +468.9%, dinamizando el mercado de bajo cilindraje.

Tendencia de Suzuki y Yamaha: En el acumulado a 2026, Suzuki mantiene un ritmo fuerte con un +36.0% (65,744 unidades),
mientras que Yamaha presenta el avance mas moderado del Top 5 con un +4.2%, alcanzando las 56.021 matriculas.

COMPARATIVO DE CRECIMIENTO POR MARCA | ENERO - ABRIL 2026 VS ENERO - ABRIL 2025
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REGISTRO DE MOTOCICLETAS NUEVAS POR CIUDAD/MUNICIPIO

Lideres por Volumen: Sabaneta encabeza el listado con 36,342 matriculas (+42.0%), seguida por Funza con 27,348
unidades (+52.8%] y El Cerrito con 23,596 (+58.7%], consoliddndose como los nodos logisticos mas fuertes.
Crecimiento Exponencial: Piedecuesta registra el desempefio mas disruptivo del cuatrimestre con un salto del +96.5%,
casi duplicando su volumen al pasar de 4,831 a 9,491 unidades.

Dinamismo en Madrid y Mosquera: Ambos municipios muestran una aceleracion sélida; Madrid crece un +54.9% y
Mosquera un +57.1%, aportando conjuntamente mas de 29,000 registros al total nacional en 2026.

Excepcion Negativa: Soacha se mantiene como el (nico punto del gréfico con tendencia a la baja al cierre de abril,
registrando una contraccion del -7.7% al pasar de 12,815 a 11,823 unidades.

COMPARATIVO DE CRECIMIENTO POR CIUDAD/MUNICIPIO | ENERO- ABRIL 2026 VS ENERO - ABRIL 2025
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HURTO DE VEHICULOS, MOTOCICLETAS

Y AUTOPARTES MARZ0 2026

Fuente: ASOPARTES, datos de SIEDCO, DIJIN-Policia Nacional, 2026

HURTO DE AUTOMOTORES EN COLOMBIA

Al cierre de marzo de 2026, el hurto de automotores registrd una reduccion del 3,48% en comparacion con el mismo
periodo del afio anterior. La cifra descendid de 2.267 casos en 2025 a 2.188 en 2026, lo que representa 79 incidentes
prevenidos. Esta tendencia refleja un avance sostenido en las estrategias de vigilancia, logrando mitigar el impacto sobre
el patrimonio ciudadano frente al ciclo previo.

Al analizar el comportamiento mensual del primer trimestre de 2026, se observa una consolidacién progresiva del control
de seguridad. Si bien enero inicid con un ligero incremento (804 casos), los meses de febrero y marzo de 2026 marcaron
una tendencia de mejora significativa frente al afio anterior. El desempefio mas destacado se registrd en marzo, que
cerrd con 671 casos frente a los 741 de 2025 (una reduccién de 70 casos), consoliddndose como el periodo de mayor
efectividad operativa y seguridad en lo que va del afo.

HURTOS DE AUTOMOTORES | ENERO - MARZO 2026 VS ENERO - MARZO 2025
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HURTO DE VEHICULOS, MOTOCICLETAS

Y AUTOPARTES MARZ0 2026

Fuente: ASOPARTES, datos de SIEDCO, DIJIN-Policia Nacional, 2026

HURTO DE AUTOMOTORES EN COLOMBIA POR DEPARTAMENTO

En términos de impacto regional, Bogotd y Valle lideraron la reduccién absoluta de casos en el primer trimestre de 2026.
Bogotd registrd un descenso significativo al pasar de 739 a 686 casos (53 menos), mientras que el Valle logré una
disminucidn notable de 480 a 384 casos (96 menos), consoliddndose como la region con la mejora mas drastica. Antioguia
también mantuvo una tendencia positiva, reduciendo la incidencia de 384 a 364. Estos resultados en los principales focos
urbanos son determinantes para el avance de la seguridad nacional.

HURTOS POR DEPARTAMENTO | ENERO - MARZO 2026 VS ENERO - MARZO 2025
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HURTO DE VEHICULOS EN COLOMBIA EN LAS PRINCIPALES CIUDADES DEL PAiS

Durante el primer trimestre de 2026, se observa un contraste marcado entre las capitales principales y sus zonas aledanas. Cali
lideré la mejora operativa con una reduccién dréstica del 28,6%, pasando de 412 a 294 casos (118 menos), seguida por Bogot4,
que logrd prevenir 53 incidentes. No obstante, este avance en las grandes metrépolis se ve desafiado por un crecimiento critico en
municipios de la periferia: Soacha registré un aumento del 55% (de 29 a 45 casos) y Soledad crecié un 82% (de 17 a 31). Estos
datos sugieren un posible desplazamiento del delito hacia zonas con menor densidad de control policial.

HURTOS EN LAS PRINCIPALES CIUDADES| ENERO - MARZO 2026 VS ENERO - MARZO 2025

0/
800 73 82.35% 100%

700
600

80%
53.33% 500,

55,17%

25,58% e
[m] )

2 50 w2
e 2 2
< o
© 0 1308% <

417% 4107% %

200
100
0

B0 S gl g 5 W
| ] il | — — — 40%

BOGOTAD.C.  CALI(CT)  MEDELLIN (CT) BARRANQUILLA ~ BELLO ~ POPAYAN(CT)  SOACHA IPIALES SOLEDAD  VALLEDUPAR
(CT) (T cn
CIUDADES

025 w2026 =—he=Var

En caso de cualquier inquietud o ampliacion de la informacion comunicarse a través de coordinadordata@asopartes.com

5 8 www . revistaautosypartes.com



HURTO DE VEHICULOS, MOTOCICLETAS

Y AUTOPARTES MARZ0 2026

Fuente: ASOPARTES, datos de SIEDCO, DIJIN-Policia Nacional, 2026

HURTO DE VEHICULOS EN COLOMBIA SEGUN MODALIDAD

El comparativo del primer trimestre revela un cambio significativo en el modus operandi del delito. Se destaca una reduccion
dréstica en el uso de Llave Maestra, con una caida del 38,2% (pasando de 736 a 455 casos), y un descenso marginal en el uso de
Armas de Fuego (-2%). No obstante, esta tendencia se ve opacada por un repunte del 24,8% en los hurtos realizados Sin Empleo
de Armas, los cuales ascendieron de 883 a 1.102 casos. Esta modalidad no solo es la que méas crece, sino que ya representa el
mayor volumen de incidencias, sugiriendo un aumento en el factor de oportunidad o descuido.

MODALIDAD DE HURTO | ENERO - MARZO 2026 VS ENERO - MARZO 2025
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HURTO DE MOTOCICLETAS EN COLOMBIA

A marzo de 2026, el hurto de motocicletas cayd un 9,64%, pasando de 9.131 a 8.251 casos. Esta reduccidn de 880
incidentes respecto al afo anterior refleja un avance sustancial en la proteccion de este patrimonio y valida la efectividad
de las estrategias de control focalizadas en este segmento.

Durante el primer trimestre de 2026 se consolidd la tendencia a la baja en el hurto de motacicletas. En enero y febrero
se registraron disminuciones constantes, pero el avance mas contundente ocurrié en marzo, donde los casos cayeron

drésticamente de 3.143 a 2.443 (700 incidentes menos). Este comportamiento mensual refleja una efectividad creciente
en las medidas de seguridad conforme avanza el afio

En caso de cualquier inquietud o ampliacion de la informacion comunicarse a través de coordinadordata@asopartes.com
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HURTO DE VEHICULOS, MOTOCICLETAS

Y AUTOPARTES MARZ0 2026

Fuente: ASOPARTES, datos de SIEDCO, DIJIN-Policia Nacional, 2026

HURTO DE MOTOCICLETAS | ENERO - MARZO 2026 VS ENERO - MARZO 2025
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HURTO DE MOTOCICLETAS EN COLOMBIA POR DEPARTAMENTO

Liderazgo en Reduccion: Antioguia registré el avance més drastico del pais, con una caida del 33,5% al pasar de 2.379
a 1.581 casos (798 menos).

Tendencia Favorable: Bogota y Atlantico también lograron reducciones importantes, destacando la baja de 475 a 336
casos en el departamento costero.

Desafio Critico: Contrario a la tendencia nacional, el Valle presenta un incremento preocupante, subiendo de 1.208 a
1.327 casos. Este repunte sefala la necesidad de reforzar el control en el suroccidente del pais.

HURTO DE MOTOCICLETAS POR DEPARTAMENTO | ENERO - MARZO 2026 V/S ENERO - MARZO 2025
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HURTO DE VEHICULOS, MOTOCICLETAS

Y AUTOPARTES MARZ0 2026

Fuente: ASOPARTES, datos de SIEDCO, DIJIN-Policia Nacional, 2026

HURTO DE MOTOCICLETAS EN COLOMBIA EN LAS PRINCIPALES CIUDADES

Liderazgo en Medellin: La ciudad registrd la caida mas significativa del pais con un -34.5%, pasando de 1.614 a 1.057 casos
(557 hurtos menos). Bogot4 acompafid esta tendencia con una reduccion de 67 incidentes.

Mejoras Locales: Popayan y Barranquilla lograron avances notables, destacando la reduccion de 278 a 196 casos en la capital
del Atlantico.

Rlertas Criticas: El delito se mantiene al alza en Cali (442 casos) y Pitalito (+15 casos), confirmando una presién delictiva
persistente en el suroccidente del pais que contrasta con el alivio en otras metrdpolis.

HURTO DE MOTOCICLETAS EN LAS PRINCIPALES CIUDADES | ENERO - MARZO 2026 V/S ENERO - MARZO 2025
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HURTO DE MOTOCICLETAS EN COLOMBIA SEGUN MODALIDAD

Reduccion Generalizada: Todas las modalidades principales de hurto presentaron descensos significativos. La categoria Sin
Empleo de Armas lidera el volumen, logrando bajar de 5.154 a 4.854 casos (-300 incidentes).

Caida en Métodos Coercitivos: El uso de Armas de Fuego se redujo en un 10,1%, pasando de 2.232 a 2.005 reportes.
Mayor Eficacia contra el Hurto Técnico: La modalidad de Liave Maestra registrd el descenso mas agudo, con una caida del
24,7% (de 1.376 a 1.036 casos). Este comportamiento refleja un debilitamiento de las técticas delictivas tradicionales frente a
los nuevos controles de seguridad.

MODALIDAD DE HURTO | ENERO - MARZO 2026 VS ENERO - MARZO 2025
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HURTO DE VEHICULOS, MOTOCICLETAS

Y AUTOPARTES MARZ0 2026

Fuente: ASOPARTES, datos de SIEDCO, DIJIN-Policia Nacional, 2026

HURTO DE AUTOPARTES POR ANOS EN COLOMBIA

El hurto de autopartes en marzo de 2026 muestra una consolidacion de la tendencia a la baja tras la dréstica caida del ciclo
anterior. Con 1.276 casos, se logrd una reduccion del 6,5% frente a 2025 (1.365 casos) y una mejora del 39% respecto
a los niveles de 2024. Este comportamiento confirma que se han mantenido los minimos histdricos, estabilizando el control
sobre esta modalidad delictiva en los Gltimos tres afios.

HURTOS DE AUTOPARTES | COMPARATIVO ENERO - MARZO 2024 - 2025 - 2026
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HURTO DE AUTOPARTES EN COLOMBIA POR DEPARTAMENTOS

Reduccion en Epicentros: Se registra una caida contundente en los principales focos del pais. Bogoté lideré el descenso
absoluto al bajar de 561 a 264 casos (-52,9%), seguida por el Valle (-35,8%) y Antioquia (-35,9%).

Nuevos Nodos Criticos: Contrario a la tendencia nacional, el Atlantico experimentd un incremento del 113,2%, pasando
de 38 a 81 casos. Meta y Cundinamarca también muestran repuntes ligeros pero constantes.

Desplazamiento del Delito: Estos datos sugieren una descentralizacién de la actividad delictiva hacia la costa norte y el
centro del pafs, mientras las grandes metrépolis logran mitigar el impacto de las bandas organizadas.

HURTO DE AUTOPARTES POR DEPARTAMENTO | ENERO - MARZO 2026 - ENERO - MARZO 2025

o
600 561 500,0%

500 400,0% 400,0%
300,0%
300,0%
400
—— 184,6% 200,0%

300

100,0%

CANTIDAD

- 762%
/

- 80.0%
[ 80,0% 100,0%

VARIACION %

200 1000%

0,0%

-100,0%
100 -100,0%

7 3 5
0 U S =’ 2 R
F I FLEC T O T LT IFFT PRSI EFIEELESLS &R
S O & NN S N & Q- N N o S = \si <& N3 Q & N NS « ) \ N \3
@ ¥ &N R O F N EF XS W N YN O LS N S ¥ 4 N
o \a D ¢ N D G O \a r © S @) N N
S & ¥ S & & SN F S T S I

DEPARTAMENTOS

En caso de cualquier inquietud o ampliacion de la informacion comunicarse a través de coordinadordata@asopartes.com

6 2 www . revistaautosypartes.com



HURTO DE VEHICULOS, MOTOCICLETAS

Y AUTOPARTES MARZ0 2026

Fuente: ASOPARTES, datos de SIEDCO, DIJIN-Policia Nacional, 2026

HURTO DE AUTOPARTES POR TIPO DE CLASE 0 BIEN

Concentracion en Identificacion y Accesorios: A marzo de 2026, el hurto de autopartes se centra en elementos externos.
La Placa de Vehiculo es el bien mas afectado con un 35,5% (436 casos), seguida de cerca por los Espejos Laterales con
un 33,6% (412 casos).

Componentes de Alto Valor: La Unidad de Control Electronica representa el 14,5% de las incidencias, consoliddndose
como el tercer objetivo principal.

Perfil del Delito: Estos tres elementos suman el 83,6% del total nacional. Mientras el hurto de placas facilita la clonacidn
vehicular, la alta incidencia en espejos y computadoras apunta a un mercado negro dindmico de repuestos de facil extraccion.

HURTO DE AUTOPARTES | ENERO - MARZO 2026

13
52 (4,24%) [L.06%]

91 (7,42%)

CLASE BIEN

#PLACA DE VEHICULD
@ESPEJOS LATERALES
@ UNIDAD DE COMTROL ELECTRONICA
o LLANTAS

* CONDENSADDRES
*MOTORES

s RINES

#SENSORES

wSTOP
# TAPAS DE CAMA

436 (35,53%)

178 (14,51%]

412 (3358%|

En caso de cualquier inquietud o ampliacion de la informacion comunicarse a través de coordinadordata@asopartes.com

www. revistaautosypartes.com 6 3



COMERCIO INTERNACIONAL

IMPORTACIONES FEBRERO 2026

Fuente: ASOPARTES, con hase en datos del DANE,
Comercio Internacional

IMPORTACIONES SEGUN CIIU REV. 4 (ENERO - FEBRERD 2026)
En el primer bimestre de 2026, el sector mantuvo una tendencia positiva: la importacion total crecié un 8,78% vy la

fabricacion de vehiculos se impulsé un 71,99%. Por su parte, el segmento de autopartes y accesorios también registré un
incremento del 6,97%, consolidando el avance de todos los eslabones de la cadena frente al periodo anterior.

ENERO - FEBRERO 2025 VS ENERO - FEBRERO 2026
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IMPORTACIONES SEGUN CIIU REV. 4 (FEBRERO 2026)

Resultados de Febrero 2026: La importacion de partes, piezas y accesorios alcanzd los 80 millones de délares, superando
los 76 millones registrados en el mismo mes del afo anterior.

Variacidn Interanual: Este rubro reportd un crecimiento positivo del 4,7%, mientras que la importacién total del sector
aumentd un 7,8% impulsada por el fuerte dinamismo en vehiculos y motores.

Conclusion: El segmento de autopartes y accesorios mantiene una trayectoria de crecimiento sostenido, sumandose al
repunte general de la industria que destaca con incrementos del 68,5% y 84,3% en los eslabones de ensamble.

FEBRERO 2025 VS FEBRERO 2026
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COMERCIO INTERNACIONAL

IMPORTACIONES FEBRERO 2026

Fuente: ASOPARTES, con hase en datos del DANE,
Comercio Internacional

IMPORTACIONES SEGUN CAPITULOS DEL ARANCEL DE ADUANAS (ENEROD - FEBRERD 2026)

Inversion en Ascenso: Las importaciones del capitulo de vehiculos, partes y accesorios alcanzaron los 1.379 millones de ddlares
en el acumulado a febrero de 2026, superando significativamente los 801 millones registrados en el mismo periodo de 2025.
Liderazgo en Crecimiento: Este segmento registra una variacion acumulada del 72,1%, consolidéndose como un motor estratégico
de la industria frente al crecimiento del 8,8% reportado por el total general de las importaciones.

Conclusion: El sélido desempefio en la adquisicion de vehiculos y sus componentes refleja una dindmica expansiva, donde este
capitulo especifico crece a un ritmo superior al promedio nacional durante el primer himestre del afio.

ENERO - FEBRERO 2025 VS ENERO - FEBRERO 2026
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IMPORTACIONES SEGUN CAPIiTULOS DEL ARANCEL DE ADUANAS (FEBRERD 2026)

Incremento en la Operacion: En febrero de, 2026, las importaciones del capitulo de vehiculos, partes y accesorios
alcanzaron los 662 millones de ddlares, superando los 390 millones registrados en el mismo mes de 2025.

Aceleracion Frente al Total: El segmento destacd con un sélido crecimiento del 69,9%, demostrando un dinamismo que
supera ampliamente el comportamiento del total general de importaciones, el cual registré una variacion del 7,8%.
Conclusion: La tendencia positiva en la adquisicién de bienes de este capitulo reafirma su papel como dinamizador del
comercio exterior, manteniendo un ritmo de expansidn notable durante el segundo mes del afo.
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COMERCIO INTERNACIONAL

IMPORTACIONES FEBRERO 2026

Fuente: ASOPARTES, con hase en datos del DANE,
Comercio Internacional

IMPORTACIONES SEGUN CLASIFICACION CENTRAL DE PRODUCTOS CPC 1.0 A.C. (ENERO - FEBRERD 2026)

Crecimiento en el Segmento Clave: La importacion de Vehiculos automotores, remolques y sus partes alcanz6 los 1.227
millones de délares en el acumulado a febrero de 2026, frente a los 679 millones registrados en el mismo periodo de 2025.
Aceleracion de Doble Digito: Esta categorfa reportd un robusto crecimiento del 80,77%, consoliddndose como uno de los
pilares con mayor traccion dentro del grupo de Equipo de transporte.

Dinamica de Abastecimiento: El incremento de 548 millones de délares en este primer bimestre evidencia una sélida
apuesta por el fortalecimiento de la cadena de piezas, accesorios y la renovacion de inventarios de vehiculos.

Liderazgo Sectorial: El dinamismo de este segmento (80,77%) supera al del Equipo de transporte en su conjunto (71,09%),
posicionando a los vehiculos y sus componentes como el principal motor del flujo de importaciones del sector.

ENERO - FEBRERO 2025 VS ENERO - FEBRERO 2026
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IMPORTACIONES SEGUN CLASIFICACION CENTRAL DE PRODUCTOS CPC 1.0 A.C. (FEBRERO 2026)

Balance Sectorial: El grupo de Equipo de transporte alcanzd los 824 millones de délares en febrera de 2026, consolidando
un solido crecimiento del 71,96% frente a los 479 millones registrados en el mismo mes de 2025.

Motor del Crecimiento: El segmento de Vehiculos automotores, remolques y sus partes liderd la dindmica con 587 millones
de délares y una expansion del 74,49%, superando ampliamente el crecimiento del total general del periodo (7,80%).
Conclusion: El repunte en la categoria de vehiculos y sus componentes reafirma su posicion como el principal impulsor de
la inversion en transporte, destacando junto a otros rubros como locomotoras y buques en el fortalecimiento de la cadena
de suministrao.
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COMERCIO INTERNACIONAL

IMPORTACIONES FEBRERO 2026

Fuente: ASOPARTES, con hase en datos del DANE,
Comercio Internacional

IMPORTACIONES SEGUN USO 0 DESTINOG ECONGMICO (CUODE) (ENERD - FEBRERD 2026)

Crecimiento en Valor: La importacién de Partes y accesorios de equipo de transporte alcanzd los 388 millones de ddlares
en el acumulado a febrero de 2026, frente a los 341 millones del mismo periodo en 2025.

Tendencia Positiva: Este resultado representa un incremento sdlido del 13,54%, cifra que supera el crecimiento del total
de importaciones (8,78%) y refleja un dinamismo favorable en el abastecimiento de componentes.

Resiliencia del Segmento: El rubro de autopartes y accesorios mantiene su trayectoria al alza, acompanando el notable
repunte del 141,50% en el Equipo rodante de transporte y el avance del 48,53% en el Equipo de transporte en general.

ENERO - FEBRERO 2025 VS ENERO - FEBRERO 2026
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IMPORTACIONES SEGUN USO 0 DESTINO ECONGMICO (CUODE) (FEBRERD 2026)

Desempeiio de Partes y Accesorios: La categoria de Partes y accesorios de equipo de transporte registrd importaciones
por 181 millones de ddlares durante el mes de febrero de 2026.

Variacion Interanual: Este rubro alcanzé un crecimiento del 13,87% frente a los 159 millones de délares de febrero
2025, manteniendo un ritmo de expansion superior al crecimiento del total de importaciones (7,80%).

Contraste Sectorial: El Equipo rodante de transporte mostré un crecimiento excepcional del 104,90%, pasando de 69 a 141
millones de délares, posicionandose como el segmento de mayor dinamismo porcentual y traccion en este reporte mensual.

FEBRERO 2025 VS FEBRERO 2026
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COMERCIO INTERNACIONAL

EXPORTACIONES MARZO0 2026

Fuente: ASOPARTES, con hase en datos del DANE,
Comercio Internacional

EXPORTACIONES SEGUN CIIU REV. 4 (ENERD - MARZO 2026)

Cambio de Tendencia: El sector de fabricacién de autopartes y accesorios consolidd su tendencia positiva al cierre del
primer trimestre de 2026, registrando un crecimiento acumulado del 7,42% frente al mismo periodo del afio anterior.
Incremento en Valor: Las exportaciones de este rubro pasaron de 14 millones de ddlares en 2025 a 15 millones de
délares en 2026, demostrando una recuperacion sostenida en el envio de componentes al mercado externo.

Dinamica del Sector: Este avance en autopartes acompana el sdlido dinamismo del total de exportaciones (15,51%],
donde destacan crecimientos exponenciales en vehiculos automotores (47,65%) y sus motores (59,74%), fortaleciendo
toda la cadena exportadora.

ENERO - MARZO0 2025 VS ENERO - MARZO 2026
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EXPORTACIONES SEGUN CIIU REV. 4 (MARZO 2026)

Recuperacion en Marzo: El segmento de autopartes y accesorios consolidd su tendencia positiva con un crecimiento del
12.70% frente al mismo mes del afio anterior.

Balance Mensual: Las exportaciones se situaron en 5 millones de ddlares, aportando al crecimiento del total general del
sector que alcanzd los 5.316 millones.

Conclusion: Este resultado ratifica la estabilidad del rubro de componentes, alinedndose al repunte en la fabricacion de
vehiculos automotores, remolques y semirremolques (16.17%).
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COMERCIO INTERNACIONAL

EXPORTACIONES MARZO0 2026

Fuente: ASOPARTES, con hase en datos del DANE,
Comercio Internacional

EXPORTACIONES, SEGUN CAPiTULOS DEL ARANCEL (ENERD - MARZO 2026)

Crecimiento Sostenido: En el primer trimestre de 2026, las exportaciones de vehiculos, tractores, ciclos, partes y
accesorios alcanzaron los 110 millones de délares, frente a los 69 millones registrados en 2025.

Dinamismo Sectorial: El rubro reportd una variacion positiva del 59,09%, superando ampliamente el crecimiento de las
exportaciones totales (15,51%) y consoliddndose como un motor clave del comercio exterior.

Conclusion: El sdlido incremento de 41 millones de délares en este periodo refleja la alta competitividad y el liderazgo del
capitulo de vehiculos y sus componentes en la balanza exportadora nacional.
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EXPORTACIONES, SEGUN CAPITULOS DEL ARANCEL (MARZO 2025)

Crecimiento del Sector: En marzo de 2026, las exportaciones de vehiculos, tractores, ciclos, partes y accesorios
alcanzaron los 44 millones de délares, frente a los 29 millones registrados en el mismo mes de 2025.

Impulso Sectorial: El segmento registré una aceleracion del 53,11%, superando significativamente el crecimiento de las
exportaciones totales (20,88%) y consolidando el dinamismo positivo del sector en el mercado externo.

MARZO 2025 VS MARZO 2026
6000 53,11% 60,00%
5316

5000 50,00%

4000 40,00%

a w
: £
3 3000 3000% &
g g
a &
&4 2000 20,00%

=

=}

=

=

= 1000 10,00%

29 44
0 0,00%
Exportaciones totales Vehiculos automdviles, tractores, ciclos, partes y accesorios

DESCRIPCION POR CAPITULOS DEL ARANCEL

2025 w2026 —A—VARIACION %

En caso de cualquier inquietud o ampliacion de la informacion comunicarse a través de coordinadordata@asopartes.com

www. revistaautosypartes.com 6 9



COMERCIO INTERNACIONAL

EXPORTACIONES MARZO0 2026

Fuente: ASOPARTES, con hase en datos del DANE,
Comercio Internacional

EXPORTACIONES SEGUN PRINCIPALES CAPIiTULOS DEL ARANCEL Y PRINCIPALES PARTIDAS ARANCELARIAS (ANO:
2024 - 2025 - 2026)

Tendencia Ascendente: Tras registrar un crecimiento sostenido entre 2024 y 2025, pasando de 45 a 49 millones de
délares, el rubro de partes y accesorios de vehiculos inicia el periodo 2026 con un valor reportado de 10 millones de
dolares.

Desempeiio Comparative: Este segmento mantiene una trayectoria estable dentro de la oferta exportable, destacandose
frente a otras partidas como chasis y remolques que presentan volimenes de operacién mas moderados al inicio del afio.

EXPORTACIONES POR PARTIDA ARANCELARIA | ENERO - DICIEMBRE DEL ANO 2024 - 2025 Y ENERO - MARZO 2026
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EXPORTACIONES SEGUN CLASIFICACION CENTRAL DE PRODUCTO CPC 2.0 A.C. (ENERD - MARZO 2026)

Crecimiento Sostenido: En el acumulado a marzo de 2026, el sector de Equipo de transporte alcanzd los 122 millones de
dolares, consolidando un crecimiento sélido del 49,34% frente a los 82 millones registrados en el mismo periodo de 2025.
Impulso Automotriz: El rubro de Vehiculos automotores, remolques y sus partes liderd la dindmica con un incremento del
53,61%, pasando de 58 a 89 millones de dolares, reafirmandose como el motor principal de las exportaciones del sector.

ENERO - MARZO 2025 VS ENERO - MARZO 2026
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COMERCIO INTERNACIONAL

EXPORTACIONES MARZO0 2026

Fuente: ASOPARTES, con base en datos del DANE,
Comercio Internacional

EXPORTACIONES SEGUN CLASIFICACION CENTRAL DE PRODUCTO CPC 2.0 A.C. (MARZO 2026)

Crecimiento en Marzo: Las exportaciones de Equipo de transporte crecieron un 34,95%, alcanzando los 43 millones de
délares frente a los 32 millones registrados en el mismo mes de 2025.

Impulso Automotriz: El rubro de Vehiculos automotores, remolques y sus partes consolidé su tendencia al alza con un
crecimiento del 17,15%, pasando de 25 a 29 millones de délares.
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COMERCIO INTERNACIONAL
EXPORTACIONES MARZ0 2026

Fuente: ASOPARTES, con hase en datos del DANE,
Comercio Internacional

EXPORTACIONES, IMPORTACIONES Y BALANZA COMERCIAL SEGUN CIIU REV. 4 (ENERO - FEBRERD 2025 Y 2026)

Intercambio Total: En el primer bimestre de enero de 2026, el saldo del comercio exterior para el sector se situé en
-2.9558 millones de ddlares, manteniendo un nivel estable frente a los -2.520 millones registrados en enero de 2025.
Balance en Autopartes: El flujo comercial de partes, piezas y accesorios mostrd exportaciones por 10 millones de ddlares
frente a importaciones de 158 millones, situando la diferencia en -148 millones de délares.

Dinamica de Vehiculos: En el segmento de fabricacion de vehiculos y motores, el balance se ubicé en -1.038 millones de
dolares, resultado de un volumen de importacion de 1.093 millones y una actividad exportadora de 55 millones.
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COMERCIO INTERNO FEBRERO 2026

Fuente: ASOPARTES, con hase en datos del DANE, Comercio Interno, diciembre 2025.

VARIACION PORCENTUAL ANUAL DE LAS VENTAS DEL COMERCIO AL POR MENOR EN COLOMBIA

Ventas Nominales: Registraron un crecimiento del 3,7%, mostrando una dindmica comercial estable en el arranque del
ano para el sector de repuestos.

Crecimiento Real (Wolumen): Se alcanzé un avance neto del 3,9% tras descontar el efecto de la inflacién. Este dato es
positivo ya que indica que el volumen de ventas crecié por encima del valor nominal, confirmando una demanda genuina y
saludable de los hogares.

Aporte al Sector: La categoria contribuyd con 0,3 puntos porcentuales al crecimiento total del comercio minorista y de
vehiculos (que fue del 9,3% real), manteniéndose como un soporte constante dentro del ecosistema automatriz.
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VARIACION PORCENTUAL ANUAL DE LAS VENTAS DEL COMERCIO AL POR MENOR EN COLOMBIA

Crecimiento Nominal: Las ventas de repuestos, accesorios y lubricantes (Categoria 16) cerraron el mes de febrero con
un incremento del 6,0%.

Volumen Real Sélido: Tras ajustar por inflacion, el sector registré un crecimiento real del 6,5%. A diferencia de la
tendencia general, en esta linea el crecimiento real superd al nominal, indicando una dindmica favorable en el volumen de
ventas frente a los precios.

Aporte al Sector: Esta linea tuvo una contribucion al crecimiento total del comercio minorista de 0,4 puntos porcentuales.
Aungue es un aporte positivo, se mantiene distante del desempefio de la Categoria 18 (Vehiculos para el hogar), que es el
verdadero motor del mes con un crecimiento real del 26,6% y una contribucién de 2,6 puntos.
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COMERCIO INTERNO FEBRERO 2026

Fuente: ASOPARTES, con hase en datos del DANE, Comercio Interno, diciembre 2025.

VARIACION PORCENTUAL DE LAS VENTAS DEL COMERCIO AL POR MENOR, SEGUN ACTIVIDAD COMERCIAL (CHU REV.
4A.C)

Dinamica Comercial (Nominal): La linea de autopartes cerrd el himestre con una variacién del -0,8%, reflejando un
periodo de estabilidad y ajuste tras el flujo constante de periodos anteriores.

Sostenibilidad del Volumen (Real): Al descontar el efecto de precios, el sector sostuvo una variacion real del -0,8%,
ratificando que el movimiento de mercancias se mantuvo en niveles estables frente a la demanda del mercado.

Aporte al Resultado Glohal: Esta categoria tuvo una contribucién de 0,0 puntos porcentuales al crecimiento total del
sector (9,3% real), reafirmando su rol como base fundamental de la industria a pesar de un inicio de aflo més conservador.

ENERO - FEBRERO 2025 - VS ENERO - FEBRERO 2026
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ACTIVIDAD ECONOMICA

mmm Nominal = Real = Contribucion

VARIACION PORCENTUAL DE LAS VENTAS DEL COMERCIO AL POR MENOR, SEGUN ACTIVIDAD COMERCIAL (CIIU REV.
4A.C)

Desempeiio Comercial (Nominal): La linea de autopartes y accesorios (CllU 4530) registré un crecimiento nominal del
9,5% en febrero de 2026, mostrando una recuperacion frente a las tendencias negativas de meses previos.

Evolucion en Volumen (Real): Tras ajustar por inflacion, el sector presentd una variacion real del 6,0%, lo que evidencia
un incremento neto en el flujo de unidades vendidas y una dindmica de precios favorable para el consumidor.

Peso en el Mercado: Esta categoria sumd 0,2 puntos porcentuales al crecimiento total del comercio (10,9%), aportando
de manera positiva junto al gran impulso de los vehiculos nuevos y motocicletas.
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COMERCIO INTERNO FEBRERO 2026

Fuente: ASOPARTES, con hase en datos del DANE, Comercio Interno, diciembre 2025.

VARIACION PORCENTUAL DEL PERSONAL OCUPADO PROMEDIO EN EL COMERCIO AL POR MENOR, SEGUN ACTIVIDAD
COMERCIAL (CIIU REV. 4 A.C.)

Generacion de Empleo (Variacion): El sector autopartista mantuvo una dindmica positiva con un incremento del 0,54%
en puestos de trabajo. Aungue este crecimiento es inferior al promedio del comercio minorista general (1,92%], refleja una
tendencia de expansion constante.

Sostenihilidad Operativa: Esta actividad demostrd capacidad de retencién de empleo, ratificando la estabilidad del mercado
de repuestos y accesorios durante el primer bimestre del afio.

Aporte al Sector General: La linea de autopartes aportd 0,02 puntos porcentuales a la variacion total del empleo en el
sector comercio (1,92%), consoliddndose como un componente de soporte para la estabilidad laboral automotriz.
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PERSONAI OCUPADO ClIU
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VARIACION PORCENTUAL DEL PERSONAL OCUPADO PROMEDIO EN EL COMERCIO AL POR MENOR, SEGUN ACTIVIDAD
COMERCIAL (CIIU REV. 4 A.C.)

Generacion de Empleo: El sector de autopartes y accesorios (ClIU 4530) registrd una variacion del 0,0% en la creacion
de puestos de trabajo, lo que indica una estabilidad absoluta en su fuerza laboral frente a febrero del afio anterior.
Desempeiio Relativo: El ritmo de contratacion se situd por debajo del promedio del comercio total y vehiculos (1,8%),
mostrando una tendencia mas conservadora en la expansidn de ndminas comparado con otros rubros automotrices.
Aporte al Sector: Esta actividad mantuvo una contribucion de 0,0 puntos porcentuales a la variacién total del empleo
sectorial, reflejando un comportamiento de neutralidad operativa en cuanto al personal ocupado.

FEBRERO 2025 VS FEBRERO 2026
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COMERCIO INTERNO FEBRERO 2026

Fuente: ASOPARTES, con hase en datos del DANE, Comercio Interno, diciembre 2025.

VARIACION PORCENTUAL DE LAS VENTAS DEL COMERCIO AL POR MENOR, SEGUN ACTIVIDAD COMERCIAL (CHU REV.
4 A.C.) - POR DEPARTAMENTOS

Lideres en Crecimiento: Durante el primer bimestre del afio, Cundinamarca encabezd la dindmica comercial con un
crecimiento del 27,0%, seguido por Antioquia con un 14,8%.

Desempeiio en Regiones Clave: Se destaca el avance en el grupo de Otros departamentos (13,8%) y Valle del Cauca
(12,4%]), manteniendo variaciones positivas de doble digito.

Zonas de Ajuste: En contraste con la tendencia nacional, mercados importantes registraron retrocesos en este periodo,
con variaciones negativas en Bogotd (-3,4%) y Atlantico (-4,7%]), mientras que Santander tuvo un crecimiento moderado
del 6,8%.
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VARIACION PORCENTUAL DE LAS VENTAS DEL COMERCIO AL POR MENOR, SEGUN ACTIVIDAD COMERCIAL (CHU REV.
4 A.C.) - POR DEPARTAMENTOS

Liderazgo Regional: El mercado de autopartes, accesorios y motocicletas (4530-4541) presentd su dindmica més
sobresaliente en Cundinamarca, con un crecimiento del 33,1%, seguido por Antioquia que registré un sélido 23,9%.
Sostenibilidad en Mercados Clave: En regiones como Valle del Cauca (18,3%) y el grupo de Otros departamentos
(17,3%], el sector mantuvo un avance positivo, logrando consolidar el crecimiento al inicio del afio.

Desafios en Mercados Principales: A diferencia del comportamiento en otras zonas, la categoria mostré un crecimiento més
moderado en Santander (12,0%) y Atlantico (5,0%), mientras que en Bogot4 el avance fue marginal, situdndose en un 0,4%.
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COMERCIO INTERNO FEBRERO 2026

Fuente: ASOPARTES, con hase en datos del DANE, Comercio Interno, diciembre 2025.

VARIACION PORCENTUAL DEL PERSONAL OCUPADO PROMEDIO EN EL COMERCIO AL POR MENOR, SEGUN ACTIVIDAD
COMERCIAL (CIIU REV. 4 A.C.) - POR DEPARTAMENTOS

Puntos de Maximo Crecimiento: Al cierre del primer bimestre, el sector registré su mayor dinamismo laboral en Cundinamarca,
alcanzando un incremento del 4,1% en personal ocupado, seguido por el grupo de Otros departamentos con un 4,4%.
Desempeiio en Mercados Clave: En regiones estratégicas como Valle del Cauca y Santander, la categoria mantuvo una
tendencia de contratacion positiva con variaciones del 3,8% y 3,6% respectivamente.

Zonas con Dinamica Moderada y Ajustes: El rubro sostuvo el crecimiento del empleo en Antioguia con un 2,5% y una
estabilidad relativa en Atlantico del 0,1%. Por el contrario, en Bogotéd se reportd una variacion negativa del -0,8% en la
contratacion para esta linea de actividad.

ENERO - FEBRERO 2025 - VS ENERO - FEBRERO 2026
12,0

4,0

2,0
% .

.0

ANTIOQUIA ATLANTICO CUNDINAMARCA OTROS DEPARTAMENTOS NTANDER VALLE DEL CAUCA

PUNTO PORCENTUALES DE CRECIMINETO

o

20 -1 4
' DEPARTAMENTOS

m Total comercio minorista y vehiculos en el departamento  m 4530- 4541. Partes, piezas (autopartes) y accesorios (Iujos) para vehiculos ) sus partes y m4511. Vehiculos automotores nuevos

VARIACION PORCENTUAL DEL PERSONAL OCUPADO PROMEDIO EN EL COMERCIO AL POR MENOR, SEGUN ACTIVIDAD
COMERCIAL (CIIU REV. 4 A.C.) - POR DEPARTAMENTOS

Liderazgo Regional: El mayor dinamismo en contratacion para el sector de autopartes y accesorios se concentré en Otros
departamentos (3,7%) vy Valle del Cauca (3,4%), superando el ritmo de las principales capitales en este periodo.
Crecimiento Sostenido: Regiones como Cundinamarca (2,6%) y Santander (2,6%) se consolidaron como motores clave
de empleo para la categorfa, manteniendo incrementos robustos en la contratacion de personal durante febrero.
Desempeiio Moderado: En Antioquia, la linea de autopartes mantuvo una tendencia positiva con un crecimiento del 1,5%,
situdndose en linea con la dindmica de estabilidad nacional.

Cifras Conservadoras y Ajustes: El mercado laboral enfrenté mayores retos en Atlantico (-0,2%) y Bogota (-1,7%), donde
se registraron las variaciones mas hajas del mes, reflejando un ajuste en las néminas del sector en estas zonas principales.
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RADIOGRAFiIA DE INFLACION COLOMBIA - IPC

Fuente: ASDPAIRTES, basado en calculos del Radar de las Autopartes producto de CUN,
Datos DANE - Indice de precio al consumidor (IPC)

« IPC General oy 1

En abril la inflaciéon anual se ubicd en el
5,68% superior al 5,16% registrado en abril
del 2025.

+ Variacién respecto al mes anterior (marz)

En el cuarto mes del ano, el costo de vida
general subié un 0,08% respecto a marzo
del 2026.

+ Contexto:

Este incremento marca la pauta para el
costo operativo y de consumo en todo el
pais.

RECUPERACION Y VARIACION DEL SECTOR

Entendiendo el IPC y el IPC en las Autopartes.

Posicionamiento o
A pesar del alza, el sector de 5152/0 '

autopartes se mantiene por debajo del Inflacion anual del
IPC general (5,68%), ocupando el sector de autopartes
noveno lugar entre las divisiones con para abril 2026.

nmayor variacion.

Varacion Afial
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RADIOGRAFIA DE INFLACION COLOMBIA - IPC

Fuente: ASI)PAIMES, basado en calculos del Radar de las Autopartes producto de CUN,
Datos DANE - Indice de precio al consumidor (IPC)

éQUE MIDEEL IPC Y CUANTO PESAN LAS AUTOPARTES?

Entendiendo el IPC y el IPC en las Autopartes. 7 subclases criticas

« ¢Qué es el IPC?: Es el indice de Precios al
Consumidor que mide la evolucién del
gasto de los hogares.

Productos para la

Mantenimiento y limpieza y Servicios de
« Peso del Sector Autopartista: De cada reparacion. conservaciéon del  latoneria y pintura.
100 pesos que gastan los hogares vehiculo.

colombiaonos, 1 peso se destina
especificamente a repuestos y piezas
para vehiculos.

+ Composicién: El sector de Autopartes — .
representan el 1% del total de la Compraycambio Aditivos, otras S de
. e . . o i i repuesto para
medicién (188 bienes y servicios) del de aceite. refri\g\r’gr']'?;:’etc P ereulns
IPC del DANE, y este se mide a través de T
7 subclases criticas. Liantas, neumdticos y
rines para vehiculos.

ANALISIS DE SUBCLASES

¢Qué subid y que bajoé en el sector autopartista?

Variacion mensual par abril de precios por subclases de las autopartes

Servicios de latoneria y pintura. _ 1,36%
Mantenimiento y reparacién D 0.97%

Otras piezas de repuesto para vehiculos. g 0.24%

pare] . P o,
Llantas, neumaticos y rines para vehiculos. I 0,17%

Productos para la limpieza y conservacion del vehiculo. - -0,51
Compra y cambio de aceite. g 014%
Aditivos, valvulinas, refrigerantes, etc. p ~0,05%

Durante abril, las mayores presiones de precio en el sector de las autopartes se concentraron en los servicios
de latoneria y pintura (1,36%) y en mantenimiento y reparacién (0,97%), mientras que categorias asociadas a
insumos y cuidado del vehiculo registraron reducciones, destacdndose los productos de limpieza y
conservacién (-0,51%). Esto refleja un comportamiento inflacionario més asociado a servicios especializados
que a productos de consumo complementario.

En caso de cualquier inquietud o ampliacion de la informacion comunicarse a través de coordinadordata@asopartes.com
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RADIOGRAFIA DE INFLACION COLOMBIA - IPC

Fuente: ASI]PAIIITES, hasado en calculos del Radar de las Autopartes producto de CUN,
Datos DANE - Indice de precio al consumidor (IPC)

Variacion anual hasta abril de precios por subclases de las autopartes

Mantenimiento y reparacion - 10,12%
Servicios de latoneria y pintura. - 5,74%
Productos para la limpieza y conservacion del vehiculo. - 4,40%
Compra y cambio de aceite. - 3,06%

Aditivos, valvulinas, refrigerantes, etc. ‘ 1,99%

Otras piezas de repuesto para vehiculos. -0,91% -

Llantas, neumaticos y rines para vehiculos. —2,43%-

En términos anuales a abril de 2026, las mayores variaciones de precios dentro de las subclases asociadas al
sector de autopartes se registraron en mantenimiento y reparacién (10,12%) y servicios de latoneria y pintura
(5,74%), reflejando mayores presiones inflacionarias en los servicios especializados del sector. En contraste,
categorias asociadas a bienes y repuestos, como llantas, neumaticos y rines (-2,43%) y otras piezas de
repuesto para vehiculos (-0,91%), presentaron reducciones en sus precios.

PIB COLOMBIANO PRIMER TRIMESTRE 2026

PIB Colombiano Primer Trimestre 2026 = AsopaRTES

APORTE DEL SEGMENTO DE COMERCIO
AL SECTOR DE AUTOPARTES
APORTE DEL SECTORDELAS
AUTOPARTES AL PIBNACIONAL
COP 1,74 Billones

PIBTOTALNACIONAL
APORTE DEL SEGMENTO DE MANUFACTURA

coP 247 AL SECTOR DE AUTOPARTES

Equivalente a COP 1,874 Billones
BILLONES

COP 0,14 Billones

El sector de las autopartes se
consolida como un pilar
estratégico, representando cerca
del 1 % de la riqueza generada en
la nacién durante el primer
trimestre.

Crecimiento Vs. Primer trimestre 2025

Enero A Marzo 2026

Fuente: ASOPARTES, cdlculos del Radar de las Autopartes producto de CVN, Datos DANE — Producto Interno Bruto (PIB)

En caso de cualquier inquietud o ampliacion de la informacién comunicarse a través de coordinadordata@asopartes.com
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Recuperacién sostenida del
empleo en Colombia (varzo2026)

Después de la caida entre 2021 y 2022, el empleo ha
mostrado una recuperacién continua y un crecimiento
solido durante cuatro afios consecutivos.
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La gran categoria de comercio y reparacion ¢

lideran la generacion de empleo en el pais

Comercio al por mayor y al por menor,
Reparaciéon de vehiculos y motocicletas.

Agricultura, ganaderia, Cazaq, silvicultura
y pesca

Industrias Manufactureras

Transporte y almacenamiento 1,77 Mi“ones

Alojamiento y servicios de comida 1'75 Millones consolida como el sector lider en
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El ecosistema de comercio y reparacion
de vehiculos y motocicletas se

generacion de empleo en Colombia,
superando a otras grandes ramas de la

economia nacional.

Fuente: Construccién de ASOPARTES, BASADO EN CIFRAS DEL RADAR CVN - Gran Encuesta Integrada de Hogares GEIH
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PANORAMA LABORAL EN COLOMBIA MARZ0 2026

Fuente: ASOPARTES, con hase en datos del DANE, Comercio Interno, marzo 2026

El ecosistema auto y motopartista 2

ASOPARTES

A pesar del descenso registrado en enero de 2026 frente al cierre de 2025, el comercio, mantenimiento y fabricacion del sector
auto y motopartista contintia consolidandose como un motor de empleo en Colombia, evidenciando una recuperacion progresiva y Marzo 2026
una dindmica de crecimiento a medida que avanzan los meses de 2026.

CIERRE A DICIEMBRE DE
ANOS ANTERIORES

650Mill 635,3 Mil

MESES CORRIDOS 2026

608,7 Mil

600 Mil
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El sector auto y motopartista, 2023 Febrero

enmarcado en las actividades de A

comercio, mantenimiento y

fabricacion, representa el 2,33% del

total de OCUpCldOS del pGiS- Fuente: Construccion de ASOPARTES, BASADO EN CIFRAS DEL RADAR CVN - Gran Encuesta Integrada de Hogares GEIH

Distribuciéon de empleo
e ASOPARTES
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Fabricacion de
partes y piezas

14 Mil (2,5%) - Otras categorias
24,9 Mil (4,3%)

Comercio de partes, piezas y
accesorios para vehiculos

70 Mil (12,4%)

&
9 3 ‘ Mantenimiento y
¥y reparacion Vehiculos

Comercio, mantenimiento : o
y reparacion de vehiculos 313 Mil (55’3 A’)

Comercio, mantenimiento y y motocicletas

reparacion de motocicletas

144 Mil (25,5%)

Om Elsectoraportael 2,33%
[ M I del total de empleos en el pais.

Fuente: Construccion de ASOPARTES, BASADO EN CIFRAS DEL RADAR CVN - Gran Encuesta Integrada de Hogares GEIH

En caso de cualquier inquietud o ampliacion de la informacidn comunicar raves de coordinadordat

8 2 www . revistaautosypartes.com




PANORAMA LABORAL EN COLOMBIA MARZO0 2026

Fuente: ASOPARTES, con hase en datos del DANE, Comercio Interno, marzo 2026

Panorama de formalidad
ASOPARTES

PORCENTAJE NACIONAL EN PORCENTAJE DEL SECTOR AUTO Y
TERMINOS DE FORMALIDAD MOTOPARTISTA EN TERMINOS DE FORMALIDAD

+10 Puntos Porcentuales
VS. Marzo - 2025

; 830
38% %o
Formalidad del
empleo en el
sector auto y
motopartista.

Formalidad del
empleo en
Colombia.

+3 Punto Porcentual
VS. Marzo - 2025

El sector recupera terreno de manera progresiva, ganando mds de 10 puntos porcentuales frente a marzo de 2025 y reduciendo de
forma significativa la brecha de informalidad, hasta ubicarse en apenas un 17%. El desafio ya no es solo crecer, sino mantener y acelerar
el proceso de formalizacién para acercarse nuevamente a los niveles de referencia observados en afios anteriores.

Fuente: Construccion de ASOPARTES, BASADO EN CIFRAS DEL RADAR CVN - Gran Encuesta Integrada de Hogares GEIH

En caso de cualquier inquietud o ampliacion de la informacion comunicarse a través de coordinadordata@asopartes.com

www. revistaautosypartes.com 8 3
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MOBILITY

Fremax 40 anos.
Lo Maximo en cada instante.

Durante 40 ainos hemos acompafiado cada
viaje, cada desafio y cada logro. Transformando
tecnologia, innovacioén y precision en la
confianza que mueve a millones de personas.

Porque detras de cada frenada segura hay
experiencia. Detras de cada avance hay
compromiso. Y detras de cada conquista hay
una historia construida con excelencia.

Hoy celebramos 40 anos de trayectoria. Y
seguimos avanzando con la misma pasién que
nos llevé hasta aqui.

Somos Fremax. —=
Lo maximo en movimiento.

FREMAX /-

DISTRIBUIDOR
AUTORIZADO
PARA
COLOMBIA
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IMPULSANDO

] ;@g’ia;c@‘ R omé‘t‘rom orrido y a cliente que ha confiado ¢
 h

a sido parte de una hls'eorTa:eohstrwda por manos colomblanas

Ayudando a mover"f_amlllas, negocms y suefos por toda Colombia. =

Generando oportunidades y construyendo el futuro de todos.
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Rétula Superior Rétula Inferior Terminal Izquierdo ~ Terminal Derecho

COLOMBIANO COMPRA COLOMBIANO

Visitanos en Expopartes 2026: Pabellén amarillo, stand 309.

www.tnk.com.co (O: 310 2487290 J f @ @ | @tnkoficial




